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Bylo mym pranim sestavit knizku a skrze slova a
pfibéhy konkrétnich lidi ukazat na novou oblast,
ktera bude v naSich Zivotech sehravat vétsi a vétsi
roli — Fika se ji Expert Economy. V tomto oboru se
vée toéi kolem jednoho slova: RESENI. Je o
lidech, ktefi maiji feseni.

Expert Economy neni z pohledu ¢asu nova véc. Je
zde odjakziva. Zménila se jen forma a projev této
¢innosti. Véky véku si lidstvo predava moudrost.
Zacalo to tim, jak si obstarat jidlo, zalozit ohen.
Forma byla mluvena. Pokracovalo to specializaci
a kazdy ¢len kmene mél svou roli a expertizu,
které se naucil od nékoho zkusenéjsiho, ¢asto
starsiho, od mistra, mentora, uditele.

A lidstvo v tomto modelu pokracovalo dal.

K mluvenému a praktickému predavani reSeni
jsme pridali ¢tenou formu a vznikly knihy. Pak jsme
zalozili Skoly, pak univerzity a dalSi vSemozné
vzdélavaci zpUlsoby, kterymi se snazime predavat

reSeni a moudrost (bohuZel nejen tu) z generace
na generaci.

A pak priSel internet. BUM. Obrovsky akcelerator
a rychlokanal, ktery zacal Sifit reSeni, informace

a védéni. Mraky a mraky informaci (nékdy jen dat)
se zacaly hrnout internetem a nékde v nich davné
stfipky moudrosti a odpovédi na nase otazky.

A tak vznikla nova doba Expert Economy. Nova
svou formou, nova svym rozsahem, svym vlivem,
moznostmi a potencialem.

A na prahu této doby se chté nechté vSichni
nachazime. Nevidim hrozbu, vidim pfilezitost.
Pokud zlstaneme védomi, vidim pfilezitost sdilet
nejlepsi védéni svéta lusknutim prstu. Vidim
moznosti IéCit lidi, uzdravovat, pomahat, a to vSe
jen tim, Ze budeme mezi sebou sdilet feSeni. Dnes
je mozné ziskat to spravné reSeni mnohem
rychleji, levnéji a jednoduseji, nez tomu bylo kdy
jindy. A to je pfilezitost i pro vas.



Témi mistry, mentory a uciteli jsme se totiz stali my vSichni. Kazdy
ma moc a prilezitost byt lidrem a svym charakterem vést v né€jaké
oblasti Zivota. Kazdy ma moc a prilezitost. Ne kazdy uz si to ale
svou praci zaslouzil. Je zde totiz potreba prace, trénink, studium,
zkuSenost a odvaha délat véci. Védomosti dnes nejsou to

vlastni cesty. Ne jen nasledovani nau¢eného. Prozkoumavat
nepoznané a tim ziskat moudrost, to je prava cesta.

A pokud pfi ¢teni radkl ted citite: ,,Jo, vzdyt to jsem ja, ja chci
objevovat, objevuju a uz jsem i hodné prozkoumal. Chci se o své
zkoumani podélit, chci se podélit o vysledky, o to, co jsem
vyzkumem zjistil. Chci se podélit o svuj Zivot, o svUj pfibéh a tim
inspirovat dalsi lidi. Chci pomahat dalSim lidem tim, Ze je budu
ucit, co umim ja.“ Pak jste to i vy. Budouci expert. At je to
mali¢kost jako nastavit vzorec v Excelu, nebo vylécit rakovinu.
Nakonec je to jedno. Kazdy hledame jiné reSeni.

Kazda situace ma své unikatni reSeni. Kazdy problém ma svého
majitele, vaseho potencialniho zakaznika. A proto se zactéte.
ProtozZe jesté nikdy nebylo tak jednoduché zabalit vase
zkusenosti do novych typl produktl a predavat je lidem. Jesté
nikdy nebylo tak snadné zacit podnikat s informacemi, radami,
reSenimi, know-how, postupy, navody, jak néco udélat, vyresit,
pochopit, zvladnout, pfekonat. Najit jednodussi cestu.

Z mé zkuSenosti vim, Ze si to zada hlavné jednu véc. Odvahu.
Kazdy pribéh v této knize ma v sobé odvahu. Jeji drzitel udélal

dalSi krok. Nevzdal to a chtél jit dal, chtél vic, chtél Stésti. A tak
Ctéte a pak udélejte dalsi krok. Vy uz ted vite, zda je tento obor
pro vas. Zda jste dalSim v radé. Novym expertem a ¢lovékem,
ktery chce pomahat. Mozna jim nejste ted, dlilezitéjsi je, jaky dalsi
krok udélate pro to, abyste byli.

- David Kirs
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Pribéh 1

David Kirs

»,AZ pak jsem sedél na parkovisti hotelu Mariott v
San José v Kalifornii. A o prestavce tretiho dne
Brendonova seminare Experts Academy, v ten
okamzik, tam na patniku, jsem vedél na 1 000 %, Ze

véci uz nebudou nikdy jako dfive. Ze mdj Zivot se
zmeéni. ,,




Od mala jsem snil, Zze budu podnikat. Mohl za to
stryc. Jenze jsem nevédél v ¢em. Vystudoval jsem
a zacal pracovat. A porad nic. 10 let jsem chodil
do prace, mij sen zUstaval, ale t¢éma mého
podnikani ne. Nic mi nepfislo dost dobré. Znate
to?

Pak jsem na pozici e-shop manazera resil jeden
konkrétni problém. Rozesilani newsletter(l. Zacetl
jsem se do ¢lankd, koukal na videa. Zaujalo mé to.
Jak budovat databazi, jak psat e-maily, jak
pouzivat automatizaci a jak spravné komunikovat,
aby to lidi bavilo a ¢lovék ziskal divéru a mohl
prirozené prodat.

A pak, bum! E-mail marketing. Co kdyz bych mohl
délat e-mail marketing? Co? Vzdyt o ném poradné
nic nevis... ,Pfed 2 mésici ne, ale ted uz vim vice,
vlastné celkem dost, o aplikacich na rozesilani,
doruc¢ovani, o strategii budovani databaze,
prodejnich cestach zakazniku, Sablonach e-maild,
stylu komunikace... je toho dost.*

Ale hlavné se stalo néco zajimavého. Tam, kde
jsem dfive nevidél nic, byla najednou obrovska
spousta zajimavych véci, o kterych jsem chtél
védeét vic. Jako bych otevrel dvefe do nového
sveta. Je dobré uvést, ze obchod a marketing me
bavil od mali¢ka. Pracoval jsem jako obchodni
manazer mnoho let, taky mé bavily pocitace,
internet mé fascinoval, ale to vSe jsem tak néjak
povazoval za pfirozené a nijak zvlastni nebo
ddlezité. Prosté mé tyhle véci bavily.

A pak se objevily tyhle dvere e-mail marketingu

a za nimi Uplné novy svét a takova spousta
informaci a novinek, o kterych jsem dosud
nevedél, ze jsem byl prekvapen. Z té doby si
pamatuju jednu vétu: ,Kdyz jsem ja sam, po 10
letech v obchodé a sezeni u pocitace, vedél

o internetovém marketingu a e-mail marketingu
porad tak malo, mozna existuje vice lidi, jako jsem

ja, kterym by tyto informace také pomohly.“ A



na tomto predpokladu jsem zasel seminko toho, Ze je ¢as zadit
podnikat sam za sebe a udélat dalsi krok.

Az pozdéji jsem si uvédomil, Ze tento zarodek pocatku mého
podnikani je vlastné velmi ddlezity. Ze kopiruje jakysi vzorec, ktery
m(ize byt ablonou pro Uspéch. Mozna i pro vas. RESENI
PROBLEMU nebo lépe PROCHAZI PROBLEMEM K CiLI. Mit
problém je v tomto smyslu skvéla véc. Problém nas nuti hledat
reSeni. Dava nam prilezitost se ucit. A feSenim néjakého problému
dostate¢né dlouhou dobu se stavame na tento problém,

resp. na to, jak jim projit, jak se dostat za néj, aby tento problém
zmizel, expertem.

Jesté pozdéji jsem si uvédomil, Ze toto je vlastné zaklad celé
Expert Industry a oboru Expert Economy. Projit néjakym
problémem pod vedenim experta (mentora) a tim docilit toho, Zze
problém zmizi nebo jizZ nehraje roli.

MUj pfibéh se dal odvijel pod taktovkou jediného muze. Ten se
stal mym privodcem, mentorem a ucitelem. Byt jsem studoval
mnoho dalSich lidi, mQj ucitel se objevil.

Dovolim si dal citovat z pfedmluvy knihy Milibnovy expert, kterou
jsem mél tu Cest napsat:

Nevéril jsem vlastnim o¢im, kdyz jsem otevrel Robert(iv e-mail
a v ném Cetl: ,Chystam se vydat knihu Millionaire Messenger
od néjakého Brendona Burcharda, znas ho?“ Usmal jsem se
v duchu, pak nahlas a bézel to fict Alici, moji Zzené. Pak jsem

zved| telefon a zavolal Robertu GajdoSovi, nakladateli, ktery vydal
tuto knihu. , Roberte, délas si srandu, Brendon mi zménil Zivot,

je to MUJ CLOVEK a ugitel, ktery mé prived! k tomu, co od roku
2010 délam.*

Brendon Burchard. Expert, inspirace, ktera pfisla pred lety

do mého zivota a vedla az k tomu, zZe ted sedim v letadle do
Bangkoku a piSu pro vas s velkou vdécénosti tuto predmliuvu.

S knihou Milidénovy expert jsem se poprvé potkal a precetl ji az
na zacatku roku 2012. Rok jsem tou dobou uz ale aplikoval
strategie a postupy, které kniha popisuje, z Brendonovych videi
a kurzl. A rok 2012 se pozdéji stal také bodem zlomu v mém
podnikani a profesionalni kariére experta.

V sedmé kapitole Milibnovy expert (vydava Synergie v dubnu
2016) si pozdéji prectete tuto vétu: ,A kdo ja vibec jsem, Ze...“,
a tato jedina véta nejspi$ zpUsobila, Ze jsem zacal pochybovat
manazera v distribuéni firmeé, vystudovaného inzenyra na
technice, kluka, ktery sedél u klavesnice od dvanacti, manzela

i tatu jsem si stejné porad kladl otazku: ,,A kdo ja vibec jsem?“,
a odpovidal si: ,,Nikdo.”

Pokud znate ten vnitini hlas, ktery vas neustale hodnoti a zrazuje
od vasich napadU, zakazuje, abyste néco fekli, abyste se naplno
projevili, abyste se za sebe postavili, sdileli svlj nazor, hlas, ktery
navenek tvofi obraz silného ¢lovéka, ale uvnitf je slaby a bojacny,
tak tento hlas byl se mnou od mych détskych let, ve Skole,



na gymnaziu i mnoho let v praci. Prosté jsem mél pocit, Ze jesté
porad nejsem dost dobry. Ze jesté& neni mjj 8as. A tak nebyl.

Az pak jsem sedél na parkovisti hotelu Mariott v San José

v Kalifornii. A o prestavce tfetiho dne Brendonova seminare
Experts Academy, v ten okamzik, tam na patniku, jsem védél na
1 000 %, Ze véci uz nebudou nikdy jako dfive. Ze m{j
Zivot se zmeéni.

A skutecné se to stalo. Navic zplsobem, ktery bych si dfive ani
nedoved| predstavit. Tenkrat tam jsem se poprvé rozhodl
nasledovat inspiraci a také krok za krokem aplikovat postupy,
které Brendon Burchard ucil. Oteviel se mi novy svét. Svét
expertniho podnikani, info marketingu a online marketingu. Svét,
o kterém jsem do té doby slysel, ale jak se ukazalo, vibec mu
nerozumél a ani ho nechapal. Tam pro mé osobné zacala doba,
o které uz ted sméle mdzu fict: ,It's my time.“

Diky Brendone.

Vrétil jsem se domd. Mym oborem byl e-mail marketing.
Provozoval jsem sluzbu SmartEmailing a rozhodl jsem se, ze
podle Brendonova navodu usporadam prvni seminar, napisu
e-book a vytvofim online kurz. A to jsem udélal. Vznikla
EmailAcademy. A az pfi psani prvniho e-booku mi doslo, ze

o e-mail marketingu vim tolik jako malokdo u nas. AZ po prvnim
seminafi jsem pochopil, jakou hodnotu mlzu lidem predat

a jak jim m0zu pomoci. AZ po prvnim online kurzu jsem uvéfil,

Ze i u nas jsou tisice a tisice kupujicich zakaznik( ur¢enych pravé
presné pro mé. A pro kazdého, kdo je bude skute¢né chtit.

Dodalo mi to odvahu. Nasledovala druha EmailAcademy, pak treti
a Ctvrta. Dnes uz je to vice nez +50 mil. v prodejich expertnich
produktt, prekonana blazniva hranice vydélat 5 mil. K¢ za hodinu,
tfi desetimilionové kampané v radé, 180.000 kontakt( v databazi,
kniha Milidnovy e-mail, +3.000 lidi v mych placenych kurzech,
+1.500 lidi na zivych seminafich a mnoho spinénych klukovskych
snd. Tady v Ceské republice, v oblasti, o které si lidé pred rokem
2010 mysleli, ze to u nas fungovat nebude.

Obijevil jsem svdj zlaty gral, své milibnové impérium. Pochopil
jsem, ze jen ja sam jsem svym miliGnovym impériem, a rozhodl se
pak toto mé zjiSténi poslat dal a ucit z mych zkusenosti dalsi lidi,
jak sv({j talent uvidét, vystavét kolem néj podnikani, pomahat

a tim vydélavat. Tak vznikly dalSi kurzy — Milionové impérium,
Online Academy, EmailAcademy 2.0 a mdj nejnovéjsi trénink
Prodej sv(j talent.

Je Expert Economy realitou i u nas? Ano. Jeji soucasti jsou dnes
jiz stovky a stovky lidi v Cechach a na Slovensku, ktefi uvidéli
svou hodnotu, rozpoznali svij talent a zacali kolem néj tvorit
expertni byznys.

Je mozné vydélat penize tim, co Expert Economy pfinasi? Ano.
Skvélé a milé penize, které vydélavate tim, co milujete, a tam, kde
mate nadSeni a vasen. Kdyz vydrzite dostatec¢né dlouho.



MUzZe se expertni podnikani stat smyslem Zivota i pro vas

a mUzete tak zménit Zivot mnoha dal$im lidem? Ano. Stovky
dalSich lidi u nas potvrzuji pfibéhy z této knihy, mdj pfibéh

a pribéhy studentl nasich studentl. Rodi se nova generace
expertll — védomych a dospélych, lidi, ktefi podnikaji srdcem,
pouzivaji chytré strategie a déli se o svUj talent a know-how
s dalSimi lidmi.

Prichazi nové postupy a prilezitosti, jak se my vSichni mizeme
jednoduseiji a efektivnéji. Pfichazi nova generace ucitell expert(,
nova generace lidrd, mentord, lektord, spikrd a koucd, lidi, ktefi
vedou pfikladem a svym zivotem.

Vitejte. Jste jednim z nich.

Dékuju vSem, ktefi mi na mé cesté poslednich let pomonhli. Ktefi
uverili, ze je to mozné. Dékuju i tém vSem, ktefi neuvérili a nevéri
dodnes. | od vas se hodné ucim.

David Kirs



Pribéh 2

Jana
Bartikova

A kam bézim ted? Pracovat na svych projektech,
aby byly jeste lepsi a abych mohla pomoci jeste
vétsSimu poctu lidi. Vzdelavat se, abych byla stale
lepSim expertem ve svém oboru a aby moje pomoc
byla jesté kvalitnejsi. A Zit a uZivat si zivota. “




15 let jsem pracovala v korporatu.

V roce 2012, ktery byl pro mé zlomovy, jsem méla
dobrou praci za skvélych podminek, fajn Séfku,
velkou zodpovédnost, ale relativné dost svobody.

Relativné dost svobody...

| kdyZ jsem si dokazala fict, co chci a co nechci,
a byla jsem v zaméstnani respektovanym
partakem, pohybovala jsem se stale mezi
mantinely. Ty byly dost Siroké, ale byly tam...

A ja jsem do nich zaCala narazet.

A najednou jsem citila, ze chci dal. Ze chci
vybéhnout na louku a mit prostor se rozebéhnout,
kam chci...

Citila jsem, Ze chci délat néco sama za sebe,

rozhodovat plné o tom, co udélam a co neudélam,

o svém c¢ase, o misté, kde pracuiju...

Jen mi chybéla takova drobnost... ©

Nevédela jsem, co bych délala a jak.
A tak jsem to zacala vymysiet.

Téch 15 let jsem pracovala prevazné v retailu,
vypracovala jsem se od zastupce feditele
supermarketu az na reditelku dcefiné spole¢nosti
zahrani¢ni firmy. Tak budu pomahat malym
obchodnikdm fidit svoje obchody efektivnéji...

Anebo si udélam e-shop. Miluju zajimavé
vzorované pun¢osky a u nas mam problém

si néjaké vybrat. Tak je budu kupovat po svété
a prodavat...

Anebo...

U kazdého z téch mych obchodnich napadu byl
jeden problém. Citila jsem svoje znamé Simrani
tam vzadu dole na hlavé. To Simrani, které mi
vzdycky fika, kdyz néco neni tak Upiné ono...
Citila jsem ho a taky jsem citila, ze tohle mé
nebude bavit. Naplhovat...
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15 let jsem vénovala tomu, abych zvySovala prodeje zbozi,
bez kterého se vice méné obejdeme. A to by mélo byt smyslem
mého Zivota?

Citila jsem, ze chci to vSechno, co umim a znam, vyuzit jinak. Lip.
Pomahat lidem, aby méli lepsi Zivot.

A taky jsem védéla, ze chci délat praci, kde budu mit svobodu
¢asu i mista. Tedy pracovat kdy chci a kde chci.

Tak. V tom jsem méla jasno.
Jinak nic.

Nemeéla jsem kam spéchat, tak jsem se rozhlizela kolem sebe
a Cekala jsem, co se stane.

Na jare 2012 jsem se dostala k mozné spolupraci s jednim
znamym a Uspésnym koucem, uz to vypadalo, Ze jsem nasla
to pravé. Ale v pribéhu své pripravy na roli jednoho z koucU
v jeho tymu jsem si uvédomila, ze bych zase byla nastrojem
nekoho jiného, Ze by to nebylo to moje...

Jsem za tuhle zkusenost moc vdéc¢na. Jednak jsem vidéla
na vlastni oci, Ze je mozné pomahat lidem, délat, co mam rada,
a dobre si tim vydélavat.

A pak jsem v &lanku toho Uspésného kouce narazila na jedno
jméno, které jsem neznala: David Kirs.

Ten &lanek byl prvni zlom. Uspésny koug, autor &lanku, v ném
psal o tom, co sam délal a zil, o tom, jak kazdy ¢lovék je v néCem
expert a jak mize pomahat druhym a dobre si tim vydélavat,

a taky o tom, jak to déla on a jak to délaji v zahranici. Psal o Uplné
jiném zplsobu podnikani, nez jaké jsem znala. A Ze ten David Kirs
pry o tom néco vi a ja se to od n&j mizu naudit.

Tak jo.

Klikla jsem na ten odkaz a pak jsem s otevienou pusou koukala
na video, kde chlapik jménem David Kir§ mluvil tak nadSeng,
az z toho nadskakoval...

A to, co mi fikal, mi Uplné zapadalo do mych predstav o mém
dalSim smérovani, o mé dalsi praci.

Mluvil o tom, jak se mizu stat expertem a jak mdzu lidem
pomahat. Jak mazu lidem zlepsit Zivot. Jen diky tomu, co umim
a znam. A jak to mam udélat, aby mi za tohle lidé radi zaplatili.

A jak tohle vSechno mUzu délat on-line — tedy kdy chci a kde
chci...

Vidéla jsem vSechna videa, webinare a ¢im vic jsem vidéla,
tim jsem byla nadSenéjsi. A moje kontrolni kole¢ko vzadu na hlavé
micCelo.

A pak prisel dalsi zlom. Totalni.
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David mi poslal odkaz na posledni video svého kurzu zdarma.
A tam fekl: Jestli se chcete stat expertem, vydélavat si tim, co
mate radi, a pomahat lidem, pojdte se mnou dal. Vstupte do
mého kurzu a ja vas povedu krok za krokem a vy si vybudujete
svoje on-line podnikani.

A za to chci 10.000 korun.

No pani. To byla rana. Deset tisic? Clovéku, kterého neznam?
Co kdyz je to podvod? Néjaky letadlo?

No pralo se to ve mné... Désna touha védét vic a naucit se to
na jedné strané... Na druhé strané pochybnosti, strach...

Posledni den, kdy bylo mozné vstoupit, jsem se rozhodla. Ano,
jdu do toho. Uz jsem v Zivoté utratila mnohem vic penéz
za nesmysly...

A tak jsem vstoupila do on-line programu Milionové Impérium.
A tim to vSechno zacalo.
Otevrel se mi svét on-line podnikani.

Nebyla jsem zadny expert na pocitaCe, na internet... Normalni
bézny uzivatel... Webové stranky? Absolutné jsem neméla
potuchy, jak se stavi nebo jak funguiji.

Ale vSechno, co David fikal, mi davalo smysl.

Jak si budovat dlvéru, jak davat nejdfiv informace zdarma a pak
az prodavat.

Napsat e-book, natocit videa, délat webinare, psat ¢lanky
— na to vSechno jsem se tésila.

Postupné jsem se naucila, JAK podnikat.
Ale porad mi chybélo to CO.

Co je to moje poslani? V ¢em chci pomahat lidem? Co z toho
vS§eho, co umim a znam, jim chci predavat? Co mi dava smysl|?

V té dobé jsem stale jeSté pracovala.

Vedla jsem tym a potfebovala jsem vybrat nékoho nového.
Tak jsem udélala klasické vybérko — inzerat, Zivotopisy...

PriSlo mi prfes 100 odpovédi. A ja jsem nevybrala vibec nikoho,
s kym bych se chtéla setkat na pohovoru.

VSechny ty Zivotopisy byly napsané tak, Ze jsem se z nich vibec
nic nedozvédéla. Nedalo se z nich poznat, kdo ma a kdo nema
potencial pro tuhle praci, kdo by mohl byt pfinosem.

A najednou - BLIK!

Ano, tohle je to, co umim! Tohle je to, ¢im chci byt lidem
prospésna!
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Za téch 15 let mi rukama prosly tisice zivotopisU, vedla jsem
stovky pohovori a vidéla jsem tisickrat, Ze lidé neumi prezentovat
svoji hodnotu a svij pfinos! A ¢asto je ani neznaji...

A pro¢? Protoze je to nikdo neuci! Nemaji se to kde naudit! Nauci
se to ode mé!

Vzpomnéla jsem si, jak jsem na tom byla ja, kdyz jsem hledala
praci. Na za¢atku zadné informace, internet v plenkach, pracovni
inzeraty ve ¢tvrte¢ni MF Dnes...

No, mdj prvni zivotopis byl taky dés...

Ale ja jsem tak moc chtéla délat kariéru, pracovat pro dobré firmy
a za dobré penize...

Tak jsem zkousSela, testovala, pilovala... SvUj Zivotopis, sebe
na pohovoru...

Az jsem to vypilovala tak, ze jsem pak vzdycky ziskala praci,
jakou jsem chtéla, za par tydn(...

Tak, a méla jsem to. Budu lidem pomahat ziskat praci.

A zacala jsem na tom pracovat. Pfresné podle navodu Davida
KirSe.

Tri ¢tvrté roku jsem na tom makala. P¥i praci. Po vecCerech,
o vikendech, o dovolené.

Mohla jsem si dovolit pracovat na svém projektu pfi praci i proto,
Ze jsem byla v zaméstnani v pohodé. Méla jsem jasné nastavena
pravidla, nenechala jsem se zdimat, o dovolené nepracuju (tedy
na svém ano, ale to je moje véc), pres¢as ano, jen kdyz je
opravdu nutny...

A diky tomu jsem si uvédomila jesté jednu véc.

Nechci lidem jenom pomoct ziskat praci. Chci lidem pomahat
ziskat praci, kterou budou mit radi. Ktera je bude bavit, naplfiovat,
kde se budou citit dobfe a kde budou sami sebou. Kde si budou
umet nastavit svoje hranice a nedovoli druhym lidem je zneuzivat,
vysat a zahodit...

A tak vznikl i nazev pro muj projekt: Ziskam dobrou préci.

Na jare roku 2013 jsem uz méla pfipravenou vétsinu material(:
napsany e-book, ¢lanky, napady na videa...

Taky jsem uz vlastnila vSechny chytré aplikace, které jsem
potfebovala: MioWeb, SmartEmailing, Fapi, Affilbox...

Jenze jsem s nimi neuméla pracovat...

Jak jsem psala na za¢atku, nejsem zadny technicky nadSenec,
a upfimné, tohle mi délalo starosti.
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V tomhle jsem vidéla nejvétsi prekazku... Moc jsem si prala, aby
mi to nékdo ukazal, poradil, pomohl...

Zachrana se objevila a byla v podobé dvoudenniho skoleni, kde
mné a dalSim zadostivym Uc¢astnikim lidé z Davidovy firmy
vSechno ukazali, poradili... VSechno jsem si mohla vyzkousSet,
nastavit...

To byla uleval!

A tak jsem to vSechno pfipravené mohla dat na web, pfipravit
si automatické e-maily, prodejni formular na druhy, uz placeny
e-book.

Pro jistotu, pro pfipad néjakych technickych zapeklitosti, jsem
jesté rozhodila sité a pfitahla si Sikovného mladého muze,
Jakuba, ktery mi pomahal (a stale pomaha) s tim, ¢emu
nerozumim, a s tim, co délat nechci...

Ale jesté jednu prekazku jsem musela prekonat...

Na zacatku Iéta 2013 jsem natodcila svoje UpIné prvni video
pro svij projekt.

Venku bylo 40 stuprid. Tocili jsme v obyvaku, zatazené zavésy,
na mé svitily dva stavebni halogeny a m0j muz stél za kamerou.
VSude za nim po sténach visely popsané papiry z flipchartd.

To abych na nic nezapomnéla.

15minutové video jsme tocili dva dny. V téch vedrech.

Dneska je pro mé milou vzpominkou...

No a 1. 7. 2013 jsem poslala svUj UpIné prvni e-mail (asi na 200
adres) a dala jsem svétu védét, Ze je tady MUJ projekt Ziskam
dobrou praci.

A o par dni pozdéji, pravé kdyz jsem byla u more, jsem prodala
svUj prvni e-book! Poprvé jsem zazila ten GUzasny pocit, kdyz vam
nekdo zaplati za néco, co jste vytvorili vy sami!

| kdyZ to bylo nic ve srovnani s vyplatou, kterou jsem dostavala,
ten pocit byl milionovy!!!

Od té doby jsem usla dlouhou cestu.

Kratce po spusténi projektu jsem odeSla z prace, abych se mohla
projektu vénovat naplno.

Hodné jsem se naucdila. Ze svych chyb, z novych zkuSenosti
a od lidi, ktefi uméji podnikat on-line — od Davida KirSe, Pavla
Iv?ihy, Tomase Lukavce, Briana Tracyho.

Obrovskou pomoci a oporou mi byl a je mdj muz. Bez néj bych
ani nezacCala a asi stokrat bych uz skoncila... ©

MUj Zivot se zménil.
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Pomohla jsem diky svému projektu Ziskam dobrou praci ziskat uz
stovkam lidi velmi rychle praci, kterou maji radi.

V dalsim projektu, Linked Akademie, jsem pomohla dalSim lidem
ovladnout LinkedIn a vyuzit jeho potencial naplno. Diky tomu jsou

vvvvvv

A v téchto dnech spoustim dalsi projekt, Lidé jsou zaklad. Spolu
s mym muzem a dal$imi skvélymi lidmi budeme pomahat
manazerlm, lidrim a podnikatellm vybrat si do svych tym(

a firem spravné lidi. Aby spolu s nimi doséhli svych cil(l

a prosperovali.

Ano, dnes uz to nejsou jen moje projekty. Za vSim se skryva tym
lidi, ktefi jsou stejné jako ja nadSeni tim, co délaji, a staraji se o to,
aby projekty fungovaly a klienti byli spokojeni.

MUj pribéh by mohl pokracovat, je toho hodné, co jsem prozila
a zazila diky tomu, ze jsem se 26. 8. 2012 rozhodla vykrocit do
neznama a investovat poprvé v zivoté do néjakého kurzu...

vvvvvv

dalsiho...
Dékuju si za to, Ze jsem se rozhodla praveé takto.

Délam, co mam rada, co meé bavi a v ¢em vidim smysl.

Poznala jsem spoustu novych, skvélych lidi, ktefi se stali nejen
mou inspiraci a mymi uciteli, ale mnozi z nich i prateli a
obchodnimi partnery.

Rozbéhla jsem se po louce, a pokud narazim na néjakou ohradu,
je tam jen proto, Ze jsem si ji tam z neznalosti nebo strachu
postavila ja sama...

A kam bézim ted?

Pracovat na svych projektech, aby byly jesté lepsi a abych mohla
pomoci jesté vétSimu poctu lidi. Vzdélavat se, abych byla stale
lepSim expertem ve svém oboru a aby moje pomoc byla jesté
kvalitné;si.

A zit a uzivat si Zivota.
Proto tady jsem.

Jana Bartikova
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Jana Bartikova

Privodce na cesté k dobré praci (Ziskam dobrou praci), Architekt Uspésnych tymu (Lidé jsou zaklad),
LinkedIn expert (Linked Akademie)

Pomaham lidem ziskat praci, kterou budou mit radi, a firmam ziskat a vybrat spravné lidi na spravna
mista.

Predavam vam to, co jsem se naucila za 15 let praxe, kdy jsem vybirala lidi do svych tymud. Rukama mi
proslo vice nez 5 000 ZivotopisU, vedla jsem stovky pohovord, pfijala jsem stovky uchazecu.

Jsem autorkou 6 e-book, 3 on-line programU a vedu webinare, seminare a osobni konzultace. Mymi
programy proslo uz témér 20.000 lidi.

Prodala jsem info produkty za K¢: 2.200.000

Pocéet kontaktu v databazi: 14.000

Pocet FB fanouskud: 2.159

Mé aktualni top produkty jsou:

On-line program Ziskam dobrou praci Intenziv
E-book Jak ziskat dobrou praci rychleji:

MUj web:

www.ziskamdobroupraci.cz

www.linkedakademie.cz

www.lidejsouzaklad.cz
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Pribéh 3

Jaromira
Bednarova

,Pred rokem jsem o nicem z toho neméla ani paru a
nevérila, Ze to po technické strance zvladnu. Dnes
vSe bezné pouzivam. Pred par mesici prisla prvni
objednavka a ja se bala, jestli budou nasledovat
dalsi. Dnes chodi objednavky denne. Dnes uz sama
vim, Ze to vazné celé funguje a dokaze to kazdy, kdo
chce. Staci mit odvahu a nebat se svych strachd.
Nebat se vyjit vstriccnovym moznostem. Nebat se
opustit svou komfortni zonu. “




Jsem blogerkou a autorkou e-book(. Ja!
Konzerva, ktera neméla nikdy v planu opustit svou
komfortni zonu. Konzerva, ktera se zdrahala
napsat néco nékam verejné do diskuze a
néjakému online podnikani byla na mile vzdalena.
Konzerva, kterou bavilo jeji povolani a naprosto
nic nenasveédcéovalo néjaké zméné.

A jak se teda z takové konzervy stane online
podnikatelka? Jednoduse! Jen poslechne dobre
minénou radu své kamaradky.

V Unoru 2015 jsme s manzelem battzkarili

po Thajsku. A presné v tombhle raji vznikla
mysSlenka o mém online podnikani. Je zvlastni,
jak nékteré véci ¢lovéku utkvi v paméti.

Sedéla jsem na rozpalené bilé plazi a poslouchala
Splouchani more. Kolem mé probéhl krab. Otocila
jsem se za nim a pohled mi spocinul na mém
muzi, ktery mi pravé nesl Pad Thai. Parada, tohle
jidlo jsem si vazné zamilovala. Priviela jsem

zasnéné oci. Boze, jsem fakt v rji! Plaz, more

a samoziejmé mé oblibené ryZzové nudle. Byl to
splnény sen, ktery kazilo jen védomi o jasné
stanoveném terminu konce dovolené. Manzel mi
podal talif a ja si povzdechla: ,Uz jen 2 tydny

a pak zase zpét do reality.”

»1ak se vrhni na online podnikani, u toho mizes
cestovat, jak chces,“ pronesla Eva, leZici vedle
me, a Martin souhlasné pfikyvl.

No jasné! Tém dvéma se to fekne! Jsou
nefalSovani digitalni nomadi a uz nékolik tydn(
cestuji Asii. Jejich kancelar mze byt kdekoli
na svete — staci jim jejich Macbooky a pfipojeni
na internet.

Tuto vétu prosté nemUlzete vzit vazné od lidi,
kdy jeden vlastni vyvojarské studio a druhy se Zivi
grafikou a designem webovych stranek.

»,Mozna jste si nevSimli, ale ja neumim, co vy dva
procedila jsem mezi zuby.
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,Umis jiné véci. Hele, znas Stanu Mrazkovou? Precti si jeji e-book
Z vystresované matky podnikatelkou z plaze. Bude$ koukat,
co Cloveék v online podnikani dokaze, kdyz chce.”

Zavrnél mi mobil. Zprava od kamaradky: ,Jak dlouho se jesté
mini$ valet u more? Nemas néjaky rychly tip, jak vysvétlit mé/
mne&, aby to pochopila i nase Gabc¢a? Uz abys byla zpét!*
Natukala jsem odpovéd a Eva se na mé usmala: ,,Vidi§? A mas
své téma pro online podnikani! V& mi, to bude fungovat.” Zlstala
jsem na ni koukat a vibec nechapala, co tim vSim mysli.

Tenhle napad mé ale nakonec dost zaujal, a tak ten vecer kon¢i
zapis do naseho cestovatelského deniku vétou: DOMA: recept
na Pad Thai, Stana Mrazkova - vystresovana matka nebo tak
néco — precist!!!

V nasledujicich dnech jsme na toto téma jesté parkrat navazaly.
Eva se mé snazila presvédcit, Ze to opravdu dokaze kazdy a Ze je
to skute¢né velmi jednoduché, jak tvrdi. Pry i pro naprosté laiky.
Neveérila jsem tomu. K online podnikani potfebuji mit web, néjaky
produkt a prodavat ho a zajistit vSe kolem toho prece nebude
vlibec lehké. Pry to lehké je. Pry je vSe zautomatizované pomoci
aplikaci jako SmartEmailing, FAPI a affiliate program(...A4a je to
tady, dalsi velky zadrhel. Copak nevi, jak jsem na tom se svou
angli¢tinou? Jo, objednam si kafe a zamluvim pokoj v hotelu.
Mozna si i jemné pokecam s né&jakymi cizinci béhem jizdy
autobusem ¢i lodi..., ale pracovat v aplikacich v angli¢tiné je

proste vyssi level. Coze? Ono je to vSe v ¢estiné? ... Mozna
kdyby mi nékdo strcil do ruky podrobny navod, tak to snad
zvladnu. Na svém pomysiném seznamu ,,Pro¢ to nejde” si Skrtam
dalsi kolonky. Jenze poréad jich tam zlstava jesté dost.

| tak odjizdim z dovolené s nadSenim, jak by to bylo fajn.

Po pfiletu domu jsem zalistovala nasim denikem. Jaké Ze je
jméno té vystresované matky? Zadala jsem jej do vyhledavace.
Prvni, co na mé vykouklo, byl online kurz Podnikani z plaze.

To je ono! Takze Staria Mrazkova bude ten Clovek, ktery mi strci
do ruky podrobny navod. A tak si Skrtam dalSi kolonku.

Jenze pak se objevil strach. Ma cenu se do toho viibec poustét,
kdyz skoro ni¢emu nerozumim? Doména? Webhosting?
Smartkampan? Jedno divné znéjici slovo za druhym. Sotva jsem
se prokousala jednim, vykouklo na mé dalsi, jesté divné;jsi. Uf.

A pak na meé vybafl dalsi strach, jesté vétsi! Strach s velkym S.

Ja pfece nemUzu opustit svou komfortni zonu! Ja prece nemuzu
verejné pod svym jménem psat na internet! A viibec, mizu si ja
dovolit nékde néco nékomu radit? Jasné, mam 15letou praxi ve
svém oboru. Kamaradkam radim porad. Sama nejlip vim, jak se ty
dotazy porad toc¢i dokola. Uz ted mizu vyjmenovat nékolik véci,
na co se meé bude ptat pristi rok Zuzka, jejiz dcera byla nedavno
na zapisu do 1. tfidy. Ale radit cizim? Bude to nékoho vibec
zajimat?
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Ten strach byl jako husty les. Clovék se snazil predstavit si plaz,
nebo aspon proslunény paloucek, a zatim se v myslenkach brodil
hustym lesem a marné hledal svétlo na konci tunelu.

Nakonec vezmete pomysinou sekeru a za¢nete se tim lesem
prosekavat. Hlavné nesmite zUstat sedét na parezu s hlavou

v dlanich, protoze to by strach zvitézil. A to prece nechcete! Téch
lesU totiz ¢lovék stejné nakonec projde vice a i béhem
rozbéhnutého online podnikani se néjaky ten strasidelny les
objevi. Obc¢as vedle vas pristane pomocna ruka v podobé
podpory nékoho blizkého (mUlj manzel je prosté Uzasny chlap!)
nebo v podobé kladné a milé reference od UpIné ciziho ¢lovéka.
Spoléhat se na to ale nelze. Je dlleZité to nevzdat a proti
strachim se postavit. Sam!

| diky tomuto zdarnému boji to nakonec celé klaplo. Dokonce
jsem dokazala ke spolupraci presveédcit i mou sestru — taky
ucitelku a jesté vétsi konzervu, nez jsem kdy byla ja.

A tak v kvétnu stejného roku svétlo internetového svéta spatfil
nas$ web Skola zvesela a na konci Eervna pak prvni placeny
e-book.

Asi nikdy nezapomenu na tu chvili, kdyz pfisla prvni objednavka.
Ubéhlo necelych 24 hodin od zvefejnéni prodejni stranky
a odeslani e-mailu na mou pidi databazi. Z mailu na mé kficela

faktura z FAPI a ja radosti tancovala po obyvaku. Po dvou dnech
pfiSel od prvni kupuijici krasny dékovny e-mail. Nadherny pocit!

Nase podnikani se pomalu rozjizdélo. Z pocatku byl rozjezd
opatrny a pomaloucky. Postupné jsme si vSak ziskavaly d(véru
svych klientl. Psaly jsme ¢lanky, odpovidaly na dotazy, tvofily
dalsi e-booky. Vyraznéjsi tempo jsme nabraly v zafi. Prisla
nabidka na rozhovor v ramci poradu Sama doma. Pani
dramaturgyni zaujal na$ web, nas pfistup a filozofie vztahu ke
Skole a vzdélavani a nabidla nam rozhovor. Pro nékoho, kdo
tydny bojoval se strachem z opusténi své komfortni zony, docela
velké sousto. Ale zdarné jsem zabojovala i s timhle strachem.

Vstoupily jsme do vétSiho povédomi nasi cilové skupiny.

Zvétsuje se databaze i pocet fanouskl nasi fanpage. Lidé reaguiji
na nase Clanky. Je to tak krasny pocit, kdyz si prectete od néjaké
maminky dékovny e-mail, Ze kone¢né nasla radu, ktera jejimu
ditéti pomohla prekonat potize s néjakym ucivem.

Je unor 2016. Kdybych jen pred rokem tusila... ©

Nase podnikani je skvéle rozjeto, mame spoustu napadd, jak
pokracovat, a zaroven se nam oteviraji dalSi moznosti: pfichazeji
Uzasné nabidky na rozhovory, nataceni a spolupraci na novych
projektech.

Pred par dny jsem sjizdéla na lyzich slovensky Chopok a méla
jsem sto chuti zafvat po vzoru Mela Gibsona alias Williama
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Wallace z plnych plic: ,Freedooom!“ Ale prece jen jsem se bala
prfevozu do psychiatrické lé¢ebny v Pezinku. © Ne vSichni totiz
pochopi ten pocit naprosté svobody a volnosti. Ale v duchu jsem
kfiCela na celé Tatry. Mému businessu je totiz Uplné jedno, jestli
sedim doma v obyvaku, nebo v baru na svahu kopce. Jestli budu
rozesilat kampan z Evropy, nebo Asie.

Pred rokem jsem o ni¢em z toho neméla ani paru a neveila, ze
to po technické strance zvladnu. Dnes vSe bézné pouzivam. Pred
par mésici pfisla prvni objednavka a ja se bala, jestli budou
nasledovat dal$i. Dnes chodi objednavky denné. Dnes uz sama
vim, Ze to vazné celé funguje a dokaze to kazdy, kdo chce. Staci
mit odvahu a nebat se svych strachl. Nebat se vyjit vstric novym
moznostem. Nebat se opustit svou komfortni zonu.

Je aZz neuvéfitelné, co vSe se béhem toho jediného roku stalo.

Kdyz se ohlédnu, vidim za sebou kus prace. Prace, kterou miluju
a ktera mé neskutecné bavi.

Jaroslava Bednarova
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Jaromira Bednarova
Moje znacka je SKOLA ZVESELA

Jsem ugitelka s dlouholetou praxi, ktera skrze projekt Skola zvesela pomaha rodiéiim prezit kolni
dochazku svych déti a nezblaznit se.

Prodala jsem info produkty za K¢&: v lednu 2016 za 34 486,-

Pocet kontaktl v databazi: 3 511

Pocet FB fanousku: 2 188

Mé aktualni top produkty jsou ebooky:

Do 1. tfidy zvesela
Logopedie aneb jak na vyslovnost ¢eskych hlasek
Jak na nasobilku

MU web: http://www.skolazvesela.cz/
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Pribéh 4

Karel Fiala

,Rikdm, Ze jsem dité Stéstény, a za vSechny mé
koniCky, které jsem kdy délal, mi lidé nejakym
zpusobem posilali financni energii. A tak jsem kromé
jinych ¢innosti prodaval ovoce a zeleninu na trhu,
tocil hrnky na kruhu, déelal jsem vyhazovace a
ochranku v noc¢nim klubu, byl jsem privodcem po
horach, jsem instruktorem a délam kurzy
nadechovéeho potapéni, a hlavne fotim. Fotim lidi
pod vodou...*




Jsem Karel Fiala. Clovék, co chodi po svété bos.
Potapim se a fotim. Fotim pod vodou. Lidi. Déti
v baby clubech. Dospélé jedince, prevazneé zeny,
pary, svatebni fotky pod vodou...

Délam véci JEN TAK. Prosté mé néco napadne,
tak to udélam. NEMAM ZADNE PRAKTICKE ANI
MATERIALNI DUVODY KE SVEMU JEDNANI.
Jen tak mé od détstvi bavilo foceni, kresleni,
bavila mne voda, cestovani, karate.

Rikam, Ze jsem dité Stéstény, a za véechny mé
konicky, které jsem kdy délal, mi lidé néjakym
zpUsobem posilali finanéni energii. A tak jsem
kromé jinych ¢innosti prodaval ovoce a zeleninu
na trhu, tocCil hrnky na kruhu, délal jsem
vyhazovace a ochranku v no¢nim klubu, byl jsem
privodcem po horach, jsem instruktorem a délam
kurzy nadechoveho potapeéni, a hlavnée fotim.
Fotim lidi pod vodou...

Ve dvaadvaceti jsem podal pfihlasku na Lidovou
konzervator do Ostravy. Obor VYTVARNA
FOTOGRAFIE. Béhem studia se mi zdal prima
napad si tim focenim troSku prispét do rozpoctu.
Kdyz uz jsem koupil ten pfistroj a véci kolem toho,
tak at se mi to zaplati, ze jo.

Nechal jsem si udélat prvni webové stranky

o foceni a myslel jsem si, ze si z toho vSichni
sednou na zadek a ja budu fotit, az budu mit ruce
do vanocky. Realita byla jina, ani investice

do vyhledavac, katalogl a rliznych jinych SEO
nabidek mé nikam neposunula.

Zacal jsem obijizdét s nabidkou Skoly a Skolky.
Kazdé rano jsem si oblékl bilou kosili, dal jsem &aj
do termosky a koupil si na svacinu pét loupakad.
Ctrnact dni jsem obijizdél $kolni zafizeni a nic.
Nikdo nechtél nic. Nékde mne nepustili ani do
budovy. Zklamani.
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Zastavil jsem s autem na prazdném parkovisti pod sjezdovkou,
sedl si na zadni sedadlo, popijel ¢aj a kousal rohlik... Pfemysilel
jsem, Ze to zabalim a pljdu nékam do kolbenky k pasu. A vtom
mi nékdo tuka na okynko. Stala tam babicka v kroji, Satek na
hlavé, barevnou sukni. Kouzelna babi¢ka z pohadky. Typicka.

»,NO jo, ale ja nemam buchty. Ja mam jen rohlik... Co ja ji dam?*
problesklo mi hlavou.

~Mohl byste mne prosim odvézt domi? Jdu od doktora a uz mé
boli nohy.*

Ziral jsem na ni. Posadil ji vedle sebe do auta, cestou mne
vyzpovidala a ja ji fekl, ze jsem chtél byt fotografem a ze to pravée
balim. Hvézdy mi nejsou naklonény...

Podivala se na mé se zvlastnim Usmévem: ,Tak zajdéte za nasi
pani fidici do Skoly. Je to moc hodna holka. Té by se fotky mohly
libit!“

Dovezl jsem tu kouzelnou babi¢ku az k chaloupce a dostal jsem
od ni jesté hruskovy kolac.

Vibec mi v tu chvili nebylo divné, kde se vzala uprostred lesa
pod sjezdovkou. U jakého doktora byla? A kde? Nejblizsi mésto
bylo Sest kilak({. A domU jsem ji vezl dalSich dvacet minut...

Kazdopadné ve Skole mé pani feditelka pfrijala doslova

s otevienou naruci a ja ziskal prvni termin na foceni. Ten den jsem
domluvil dalSich patnact Skol a Skolek. A dalsi den dalsSi a pak
dalsi...

Znam legendarni fotku z alba Nirvany, kde je dité pod vodou,
takze kdyz jsme zacali plavat s prvorozenym synem, letos mu
bude 16, v baby klubu v Kopfivnici, dostal jsem na otazku rodice,
fotografa a freedivera, jestli budeme mit taky fotky pod vodou,
inspirativni odpovéd lektorky: ,Ne. Nema nam to kdo vyfotit.
Nikdo to nedéla.” To byl jasny signal, kudy se mize ubirat moje
Zivotni cesta.

Moje on-line strategie se sklada z procesu, kdy po vyfoceni
vloZzim do SmartEmailingu e-mailové adresy vSech lidi, ktefi se mi
mihli pod vodou pred fotakem. Timto jednoduchym krokem

se spusti v Utrobach systému kroky od zaslani nahledd klientdm,
po vystaveni faktury, pfipadné upominky faktur, podékovani

za foceni a oznameni o odeslani fotografii postou.

Otazka budoucnosti a pland... Né&jaké myslenky, novinky
a upgrady ve foceni i potapéni mam v hlave, to zatim prozrazovat
nebudu. ©

A ohledné infopodnikani? V tom jsem stale v zaCatcich, stale
se u¢im a jen ziram... TakZe nejprve chci nastoupit do viaku,
kterym jede David s Alici, vyzkouset, nakolik jsou pohodiné
sedacky a jestli je v soupravé i plné vybaveny jidelni viiz,
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a pak uvidim. Jen tak zni¢ehonic to na mé pfijde a bud pojedu
s nimi dal, nebo nasko¢im na jinou drezinu. Zatim to vypada,

Ze mame stejny smér!

Karel Fiala
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Karel Fiala

Moje znacka: Karel Fiala

Jsem normaini ¢lovék, ktery si Zije po svém. Chodim bos, potapim se na nadech, délam kurzy
freedivingu, fotografuji. Jezdim po svéte...

Obor, ze kterého mi proudi nejvétsi energie penéz, je fotografovani.
Diky strukture MioWeb + SmartEmailing + Fapi ke mné priteklo 232 610 K¢ a stale proudi dalsi finance.

Pocet kontaktl v databazi: 1 564 (Udaj k 8. 2. 2016) ©

Pocget FB fanousku: 3 579

Mé aktualni top produkty jsou: Fotografovani pod vodou

Muj web: www.karelfiala.cz
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Pribéh 5

Miloslav Jezo

,Bavi ma inSpirovat dalSich a bude fajn ked'si raz
moja dcéra bude mbct o mne povedat nieco

v tomto zmysle: ,,Mdj tato, hladal cesty, ako vytvarat
poctivé hodnoty tak, aby bol ¢o najviac so mnou

a s mamou. Aby si nasa rodina mohla zivot uzivat

a aby o tychto mozZnostiach mohol povedat dalsim. *
Verim, Zze moje Podnikanie na Amazone je len
zaciatkom na ceste k mojim talentom.“




Volam sa Miloslav Jezo a vybudoval som si
uspesny biznis na Amazon.com, ktory mi neustale
generuje prijem. O tom, ako sa da takéto
podnikanie vybudovat som napisal ebook Navod
na zarabanie cez Amazon. Zaujima ma vSetko,

¢o suvisi s vytvaranim produktov pod vlastnou
znackou. Vzdy som tUzil podnikat tak, aby som
ponukal nejaku hodnotu, ale aj aby som si mohol
uzivat Zivot a popri tom by mdj biznis stale bezal.

Tieto riadky piSem z hotela v Belianskych Tatrach
kde momentalne s rodinou dovolenkujeme.
Uvedomil som si, Ze mdj sen sa stava
skuto€nostou. Je neskory vecer a v telefone mi
cely den prichadzaju informacie o tom, Ze za ten
¢as, ktory tu travime lyZzovanim, hranim alebo

vo wellnesse si uz niekolko desiatok l'udi kupilo
moje produkty, ktoré som vytvoril. Je o ne zaujem
a ich predajny proces mam nastaveny na
automaticky rezim. To znamena, Ze zakaznik sa vie
dostat aj bez mdjho pri€inienia k tomu, ¢o si kupil.

Mne to poskytuje slobodu a aj kreativny priestor
pre vytvaranie dalSich projektov. Venujem sa tomu,
¢o ma bavi a musim sa priznat, Zze ma neprestava
nadchynat spésob prace pre aky som sa rozhodol.
Ako som sa vSak k tomuto statusu dopracoval?

MOoj podnikatel'sky pribeh sa zacal pisat naplno

v januari 2014, ked som asi po roénom hl'adani
odvahy vygooglil vzor vypovede zo zamestnania,
napisal svoju verziu a s papierom v ruke vykrocil
rozhodnym krokom na personalne oddelenie

u mojho vtedajSieho zamestnavatel'a. Bol to vel'mi
zvlastny pocit.

Na jednej strane som mal stabilni dlhodobu
poziciu v UspesSnej medzinarodnej spolo¢nosti,

z ktorej ma nikto nevyhadzoval, aj ked som bol
pracovne Uplne vyhorety a neprejavoval som
Ziadne velké ambicie rast v korporatnej Strukture.
Na strane druhej vo mne dlhodobo driemala tuzba
zacat podnikat. Vyskusat si, ¢i by som bol agj ja
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schopny ponuknut zakaznikom tak dobry produkt alebo sluzbu,
za ktory by radi zaplatili.

Vedel som, Ze riskujem, ved som bol v tom Case Zivitelom rodiny,
moja zena bola na materskej dovolenke spolu s nasou 1,5ro¢nou
dcérkou. Mgj Zivotopis som si vObec nezaktualizoval, pretoze
som vedel, Zze ho ani nikam nebudem posielat. Nehl'adal som

si nové zamestnanie, rozhodol som sa podnikat. Bol to pre mna
historicky okamih, velka vyzva, na ktord som sa tesil ale
samozrejme, mal som aj obavy. Paméatam si svoje dlhé Uvahy

a otazky, ¢i robim dobre, ¢i neriskujem priliS. Zahodil som ,jistoty*
a vstupil do neznama. Nikdy pred tym som tak odvazny krok
neurobil. Chcel som si v§ak takuto moznost jednoducho dovolit
a mojmu snu dat aspon priestor. Nechcel som si cely zivot vycitat,
Ze som sa o to nepokusil. Potreboval som nie€o viac — vlastny
biznis a vac¢siu mieru slobody, pokusit sa byt tvorivejsi a ponukat
nejaké hodnoty za seba. Zistit, ¢o vo mne je, ked' stojim sam

za svojou znackou. Chcel som sa nadychnut Zivota po svojom.

Od detstva som tuzil po vlastnom podnikani. Niekedy
intenzivnejsie, niekedy menej. Vzdy ta tuzba vo mne bola a dnes
sa ¢udujem prec¢o som sa k si¢asnému statusu nedopracoval
skor.

Zaklady podnikatel'ského povedomia som si intuitivne budoval
od detstva, vzdy vo mne driemali, a to aj napriek tomu, Zze som
ich nemal moznost od koho odpozorovat. Z nasej rodiny nikto
nepodnikal, vyrastal som bez otca, mama bola cely Zivot

zamestnana a bola rada, ze nas vie uzivit. Jednoducho to vo mne
asi bolo. Ved uz na prvom stupni zakladnej Skoly som vypestoval
malé rastlinky citrusov, zaniesol ich do komisionalneho predaja

a v triede potom ,nenapadne” oznamil, ze v tej predajni prave
dostali velmi pekné rastliny. Asi som tomu urobil celkom dobré
PR, lebo niektori spoluZziaci si to fakt isli kUpit. Alebo sa dnes
zabavam na tom ako som si v tom obdobi dal inzerat do
prazskych inzertnych novin Annonce o tom, ze predavam korer
Kostihoja lekarskeho. Paméatam si, ze na tuto moju lakavu ponuku
zareagoval jediny zakaznik — ista dama z Prahy. Hned' v najblizSiu
sobotu som jej bol u svojej babi¢ky na zahrade koren vykopat
poslal ho v bali¢ku na dobierku. Spokojnost bola obojstranna,

ja zo zarobeného vreckového a té pani zo zlepSeného
pohybového ustrojenstva. Asporn teda dufam. :-)

Dalsi spésob, ktorym som si zvy$oval vreckové, bol predaj
plagatov z nemeckého ¢asopisu Bravo. Tie, ktoré sa mi pagili
som si samozrejme nechaval, ostatné som predaval (1-stranka
za 10, 2-stranka za 20, 4-stranka za 40 K¢s). Podobne som to
robil aj s propagacnymi materialmi klubov NHL a NBA. Napisal
som do kazdého klubu, Zze som redaktor lokalneho ¢asopisu a
potrebujem propagacné materialy. Oni mi ich poslali a ja som ich
potom u nas cez inzeraty na dobierku predaval.

Pocas vysokej Skoly som cez leto ,,makaval“ v jednom
bavorskom hoteli ako pomocnik v kuchyni, aby som mal peniaze
na Studim MBA. Potom ako som pracu v tomto hoteli ukoncil,
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tak som tuto istl pracu sprostredkovaval inym ludom za poplatok
300-500 nemeckych mariek. To boli pocCiatky mojej recruitingovej
¢innosti, ktord som si naplno rozbehol o 15 rokov neskor. Takze
vzdy som mal r6zne joby, brigady a kSeftiky, ale konkrétnou
témou pre podnikanie som sa zacal vazne zaoberat az v roku
2010. Dovtedy som témy iba hl'adal. Pamatam si ako som

vo svojom prvom zamestnani ako malo vytazeny junior googlil
témy typu ,ako zacat podnikat“. Nemal som ni¢ konkrétne

a tak to aj skoncilo.

Zanedlho som nastUpil do velkej korporacie, kde som skoro
10 rokov vydrzal byt motivovany a predstavoval som si aké by
to asi bolo krasne ak by som bol raz povySeny na managera

a mohol mat sluzobné auto s parkovacim miestom. Myslienky
na podnikanie vtedy u mnha niekde driemali a nezaoberal som
sa nimi. Az posledné roky sa zacali postupne prebudzat a tak
som si v roku 2010 zalozil svoju sro-¢ku s tym, Ze sa budem

o nie¢o pokusat popri zamestnani.

Téma recruitingu mi bola z nejakého dovodu blizka a kedze som
sa dost rokov pohyboval v oblasti SAP ako konzultant

a projektovy manazér, rozhodol som sa sustredit na tento
segment IT trhu. ZacCal som si zhromazdovat vSetky kontakty do
jedného excelovského suboru. Veril som tomu, Zze ak budem mat
dostatocne silnu databazu kontaktov, tak budem schopny najst
vhodného kandidata pre svojho buduceho zakaznika. Vytvaranim
takejto databazy kontaktov som stravil velmi vel'a ¢asu. Dalo by

sa to ratat na mesiace intenzivnej prace. Paméatam si, Zze v tych
¢asoch, v jednom obdobi, ked som bol single, zobral som

si tyzden dovolenky a v lete, v najvac¢sich horucavach som
namiesto lezania na plazi doma v byte ,,nahanal“ SAP
konzultantov na Linkedin, smeroval ich do svojej databazy

a vytvaral komunitu.

Onedlho ma mo6j kamarat, ktory ma konzultaénu firmu poziadal,

¢i by som im mohol najst vhodného zamestnanca. Dohodli sme
sa na podmienkach, uzavreli zmluvu a ja som im za kratky ¢as bol
schopny ngjst ¢loveka, ktory u nich mimochodom pracuje
dodnes. Bolo to vdaka databaze, ktorl som stale budoval. To bol
moj prvy skutocny podnikatel'sky pocin a neuveritelne ma
povzbudil.

Nasledujuce roky som mal niekol'ko podobnych pripadov, stéale

to vSak bolo popri mojom zamestnani. Bolo to niekedy naro¢né,
ale stale som si overoval a presviedcal sa, ze to funguje a viem

robit tento biznis.

Zlom u mna nastal v roku 2012, ked sa mi dostala do ruk kniha
Tima Ferrissa Stvorhodinovy pracovny tyzden. Po jej pre&itani
som vedel, Ze zanedlho dam v praci vypoved a budem podnikat.
Knihu mi kupila moja zena Slavka Hal¢akova, tvoriva a umelecka
bytost, je hereCka a cely Zivot pracuje na ,volnej nohe“ , je
zvyknuta riskovat viac ako ja, mozno az prilis. Vzdy mi verila
a povzbudzovala ma v tom, aby som sa osamostatnil a skusil svoj
biznis a aspon trocha sa odvazil roztiahnut svoje kridla. Dovtedy
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som totiz neveril, Ze ich mam. Som jej za to vdacny a verim,
Ze zasa ja jej pomaham ako ona hovorieva, stat pevne nohami
na zemi a obCas sem aj zletiet :-).

ESte pred tym ako som vypoved v praci naozaj dal, za¢al som
sa zaujimat o tému online biznisu. Chcel som vediet viac o tom
ako sa da podnikat cez internet. Fascinovala ma ta predstava,
Ze niekto moze zarabat iba prostrednictvom svojho laptopu

z hociktorého miesta na svete. Alebo ak ma niekto svoj digitalny
produkt, tak si ho zakaznici mozu hocikedy kupit bez
akéhokol'vek zasahu predavajuceho. Tieto veci ma na online
biznise zaujimali a vravel som si, Ze sa chcem o nich dozvediet
viac.

Na zaciatku som o podnikani na internete nevedel ni¢. Snad'len
to, Ze je dobré si budovat svoju komunitu potencionalnych
zakaznikov. Ta sa mi totiz osvedcila aj pri mojom personalnom
biznise. Vdaka svojej pomerne rozsiahlej databaze SAP
odbornikov som bol schopny najst vhodnych kandidatov

pre svojich klientov. Ako sa vSak da na internete zarabat som
nevedel, chcel som sa to naucit a potom uvidim, &i ma to bude
bavit, vravel som si.

Zacal som teda so zakladmi online biznisu a investoval som

do svojho prvého online tréningu — kupil som si ¢lenstvo v Chris
Farrell Membership. Vdaka tomuto anglickému gentlemanovi som
sa postupne zac¢al oboznamovat s témami ako napr. email
marketing, vytvorenie vlastného blogu, navstevnost, webinare,

Facebook reklama a pod. Postupne som si zac¢al kupovat dalSie
Skolenia od roznych inych expertov a tak som sa vzdelaval.

Je pravda, ze som si postupne zadovazil viac tréningov ako som
stihol vstrebat, ale tak to sa Udajne stava viacerym zacinajucim
online podnikatelom. V tom ¢ase som sa zameriaval vylu¢ne

na zahrani¢né zdroje. Kazdy den som si vyclenil nejaky ¢as na
Studium - pozrel som video, urobil z neho poznamky, pripadne
prakticky vyskusal v pocitagi.

Toto obdobie trvalo priblizne rok a pol. Intenzivne som studoval,
videl som, Ze napredujem, ziskavam vedomosti, ale citil som

sa byt ,paralizovany vo svojej analyze“. Chybal mi totiz produkt,
na ktorom by som uz kone¢ne mohol za¢at zarabat.

MOj prvy produkt priSiel az s podnikanim na Amazone. K tejto
téme som sa dostal nahodou, myslim, Zze ma zasiahol niektory
z inzeratov kampane na program ASM. Spbésob akym sa da
vybudovat realny biznis na Amazone mi priSiel fantasticky

a okamzite si ziskal moju pozornost. Chcel som sa o tom
dozvediet viac a naucit sa takto podnikat. Ako vSak postupne
kampan na vstup do tohto programu gradovala, dozvedel som
sa aj cenu tohto kurzu. Ta mi vSak zl'ahka vyrazila dych, pretoze
bola viac nez symbolickd, a to 4000 USD. Na tak opatrného
investora akym som bol ja, to bolo az-az. Nedalo mi to v§ak
spavat. Téma podnikania na Amazone bola pre mna tak silna,
zrozumitel'na a dostupna, ze som si za¢al sam pred sebou hl'adat
dbévody na to, prec¢o by som mal dat strach bokom a investovat
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do tohto kurzu. Napokon som sa rozhodol a do kurzu vstupil.
Dnes m6zem povedat, Ze to bolo jedno z najmudrejSich
rozhodnuti, ktoré som v podnikani urobil. Inak s touto svojou
investiciou som sa doma nepochvalil. Ako maly chlapec...:-).
Vedel som, Ze raz to svojej zene poviem, ved my si pred sebou
ni¢ netajime, ale chcel som jej to povedat az vtedy, ked budem
mat tento vklad do biznisu vrateny naspéat. Ona ma sice v mojich
podnikatel'skych aktivitdch podporovala, ale chcel som si najprv
sam pred sebou dokazat, ze som urobil spravny krok.

Dnes uz moja Zzena davno pozna aj tuto ¢ast moéjho pribehu, ved
moja investicia sa mi niekolkonasobne vratila. Vdaka podnikaniu
na Amazone vznikol moj prvy fyzicky produkt, ktory som

na Amazone v USA zacal predavat pod svojou viastnou znackou.
A predavam ho dodnes. Vzdy ked som o tomto mojom podnikani
niekde hovoril, tak to l'udi nadchlo, chceli o tom vediet viac. Preto
som ¢asom dospel k nazoru, ze prave toto by mohla byt moja
téma pre vytvorenie méjho digitalneho produktu. Mohol by som
zhrnut vSetky svoje potrebné vedomosti do jedného ebooku,
prostrednictvom ktorého by si l'udia sami mohli vybudovat
podobné podnikanie na Amazone. Vedel som ako by cely proces

predaja mohol fungovat, hladal som informacie o tom ako prepojit

predajnu stranku s mailovym systémom, ako vyrieSit fakturaciu,
ako si vybudovat svoj blog, a pod. Nastastie sa opat ku mne
nejakym sposobom dostala informacia o tom, ze ¢eska online
podnikatelka Stana Mrazkova otvara novy kurz Podnikani z plaze.
A ten obsahoval presne to, ¢o som v tom obdobi potreboval.

Upravil som svoje priority tak, aby som sa v najblizSom obdobi
mohol primarne sustredit na vytvorenie svojho ebooku, blogu

a celkové rozbehnutie predaja. Kazdy den som si vyclenil par
hodin na to, aby som sa venoval tymto veciam. Technicky to bolo
pre mna lahko zvladnutelné, kedZze som na to pouzil nastroje
Firmy 2.0 (Mioweb, Smartemailing, FAPI), ktoré nie su naro¢né
na ovladanie a su velmi intuitivne. Dokonca ma to s nimi aj dost
bavilo ©.

Takze priblizne po dvoch mesiacoch bol méj ebook na svete

a pripraveny na predaj. O niekolko dni priSla prva objednavka

a videl som ako vie plazové podnikanie fungovat v praxi. Krasny
pocit! Opéat taky isty ako ked som predal svoj prvy produkt

na Amazone. Aj tento proces bol cely zautomatizovany. Zakaznik
ma najde na webe, precita si 0 mne, zaplati kartou za ebook,
okamzite dostane automaticky mail s pristupovymi udajmi

na stiahnutie ebooku a fakturu. Ja vidim peniaze na uéte

a zakaznik ma ihned'to, za ¢o zaplatil. Vyborné.

V dalSich dnoch zacali spolu s dalSimi objednavkami pribudat

aj pozitivne referencie od zakaznikov, ¢o ma potesilo eSte viac.
Znamenalo to, Ze mdj produkt, v ktorom su zhrnuté moje
dvojroéné skusenosti a vytvoril som ho za 2 mesiace je naozaj
hodnotny a ma pre ludi zmysel. So svojimi zakaznikmi sa snazim
budovat vztah a som s nimi v kontakte. Vdaka tomu viem

uz o niekolkych ludoch, ktori o takomto podnikani nevedeli ni¢
az pokial' nenarazili na moj ebook. Nasledovali moj navod a dnes
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maju aj oni vybudované svoje viastné podnikanie a predavaju
vlastné produkty na druhom konci sveta.

Vdaka tomu, Ze som sa nebal urobit vazne rozhodnutie a zacal
som podnikat, posunul som sa Uplne inym smerom, ako keby
som bol zostal zamestnancom. Vytvoril som zopar zaujimavych
produktov a otvaraju sa mi dalSie moznosti, ktorym sa chcem
venovat. Vel'a som sa naucil a stale sa u¢im a dokonca ma

to bavi. Dnes uz Uplne automaticky vidim dalSie prilezitosti a ¢o je
pozitivne, je ich pomerne dost. Nikdy som nemal tolko napadov
a inSpiracie, ako teraz. Tak ako som mal kedysi problém n3jst
oblast, do ktorej by som s chutou zamieril svoju pozornost, dnes
je pre mna skor vyzvou spravne sa rozhodnut, ¢omu sa venovat
a kedy. Cas je najddlezZitejsie aktivum, ktoré mame a preto sa ho
stale u¢im vyuzivat ¢o najrozumnejsie.

Svoju buducnost vidim jednoznaéne v online podnikani. Nadalej
vytvaram vlastné produkty, tak fyzické ako aj digitalne. Na svojom
priklade skimam obchodné stratégie, ktoré vdaka online
technologiam funguju a diverzifikujem si tak zdroje svojich
prijmov.

Nadalej si budujem vlastnu znac¢ku a komunitu spokojnych
zakaznikov. Ak si niekto moj produkt kupi, moj vztah s nim
nekond¢i. Snazim sa mu davat dalSiu hodnotu, chcem, aby to bol
nadSeny zakaznik. Rad budem ludom ukazovat moznosti ako

si mozu vybudovat vlastny biznis vytvaranim produktov pod
svojou znackou. Nielen na Amazone, ale aj na inych platformach.

Verim, Ze ma ¢akaju eSte nové obzory, ako ¢loveka a aj ako
podnikatela, ktorého zivot udi, ze stale je ¢o objavovat v sebe aj
okolo seba. Bavi ma inSpirovat dal'Sich a bude fajn ked'si raz
moja dcéra bude moct o mne povedat nie¢o v tomto zmysle:
»,MOj tato, hl'adal cesty, ako vytvarat poctivé hodnoty tak, aby bol
Co najviac so mnou a s mamou. Aby si nhasa rodina mohla zivot
uzivat a aby o tychto moznostiach mohol povedat dalsim.“ Verim,
ze moje Podnikanie na Amazone je len zacCiatkom na ceste

k mojim talentom. A teraz si idem l'ahnut, zajtra chceme ucit nasu
dcéru Jasminku lyzovat!

Miloslav Jezo
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Miloslav Jezo

CZ Ebook zdarma: Jak vydélavam na Amazonu

SK Ebook zdarma: Ako zarabam na Amazone

CZ Produkt: Navod na vydélavani pfes Amazon

SK Produkt: Navod na zarabanie cez Amazon

Pocet kontaktov v databazi: 5000

Pocet FB fanusikov: 3000 — skupina Podnikanie na Amazone

Moj web:
www.miloslavjezo.sk alebo www.miloslavjezo.cz
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Pribéh 6

Bohdana
Kabatova

,KdyZ si pomyslim, Ze jsem si jeste pred nekolika
lety nedokazala ani predstavit, Ze bych paralelné se
svou praci ve Firmé 2.0 mohla budovat svdj viastni
expertni byznys, nezbyva mi nez s uzasem sledovat,
Jjak se mohou nase prani pinit, kdyz se prestaneme
Zivotu a jeho prirozenému béhu branit. A tak se
nebranim...”




Pracuji ve vedouci pozici ve Firmé 2.0 s.r.o.,

kde jsou infopodnikani, infoprodukty a
infomarketing sklofiovany ve vSech padech. Jsou
nasim dennim chlebem a zivobytim. Kazdy ¢len
tymu je motivovan k tomu, aby se vzdélaval, stal
se expertem v konkrétni oblasti a své know-how -
svUj talent — sdilel se svétem v podobé
infoproduktt. Je to takova win-win situace - firma
ma tym expertu, ktefi se ve své oblasti neustale
vzdélavaji a jsou uznavanymi experty, a ¢lenové
tymu maji pro zménu pfilezitost se rozvijet a rast,
seberealizovat se uvnitf i vné firmy a budovat
zdroje svého pasivniho pFijmu.

Mym talentem je uméni lidem naslouchat, klast
spravné otazky a vést druhé k jejich vnitini
moudrosti vychazejici z klidu. V ramci svého
plsobeni ve firmé jsem tedy i ja ¢asto premyslela
o tom, jak svUj talent a to, co mé bavi a tési,
pretvorit do ,néeho svého* — rozumé;

do infoproduktu. Ve svych Uvahach jsem vsak

pokazdé dospéla ke stejnému zavéru. Mam praci,
ktera mé plné vytéZuje, a na vlastni infopodnikani
v takovém rozsahu, aby meé jeho finan¢ni vysledky
v pomeéru k vynalozené energii skute¢né
uspokojovaly, zkratka nemam prostor a ¢as.

Na celou situaci jsem se divala jako na ,,sezeni
jednim zadkem na dvou zidlich“, coz pro mé byla
neprijatelna predstava, ktera mé navic uz sama

o sobé vyCerpavala.

Presto prese vSechno jsem citila vnitfni touhu
sdilet své myslenky a zkuSenosti s druhymi.
Myslim, Ze je to zakladni lidska touha a jedno

ze spole¢nych zivotnich poslani nas vSech - délit
se 0 svou zivotni cestu, nabytou moudrost,
poznatky a zkusenosti s druhymi a tim pro né
vytvaret prilezitosti se ucit, neopakovat stejné
chyby a vyuzivat nabytych informaci k budovani
vlastniho spokojeného, stastného, naplnéného

a uspésného zivota.
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Své dilema jsem vyfresila tim, Ze jsem se rozhodla vytvorit alespon
své osobni stranky a zacit psat blog. Mé vnitfni volani tim mohlo
byt uspokojeno a sou¢asné jsem se tim sama pred sebou
nezavazovala k jakémukoliv dalSimu tvoreni nebo nedej boze
dokonce prodavani.

Prvni verze mého osobniho webu méla jediné pozitivum -

Ze vznikl. Kdyz se ohlédnu zpatky, byl kvalitou provedeni opravdu
usmeévny. Ale BYL. A abych se zas az tak neodsuzovala, obsah
na ném byl kvalitni. Na domovskou stranku jsem po vzoru
zakladnich pravidel infopodnikani, které roky u¢ime nase
zakazniky, umistila webovy formular a zacala sbirat prvni
kontakty. Neméla jsem s nimi v té dobé zadné velké plany. ,,Budu
jim posilat maily s informacemi o novych ¢lancich na mém blogu®,
bylo nejdal, kam jsem dokazala dohlédnout.

Prestoze vSe kolem infomarketingu a jeho fungovani diky své
praci velice dobfe znam, pamatuji si na svou radost, ale

i prekvapeni v okamziku, kdy mi do seznamu spadly prvni dva
kontakty poté, co jsem svUj novy web nasdilela na Facebooku.
»,Ono to vazné funguje!“ A dalsi prekvapeni: ,,On vazné existuje
nékdo, koho mé myslenky a nazory zajimaji a inspiruji!“ Pri této
vzpomince se musim usmivat. )

Pribyvajici kontakty (v fadu jednotek) pro me byly motivaci k
tomu, abych obc¢as napsala ¢lanek. A opét musim podotknout,
Ze jsem se zdaleka nedrzela zlatych pravidel infomarketingu,
o kterych vim, Ze funguiji. Dodnes pisu, jen kdyz citim, Zze mam

o ¢em. Nechrlila jsem tedy &lanky pravidelné kazdy tyden, nékdy
dokonce ani kazdy mésic. Psat pro psani neni mdj styl a v tomto
ohledu jsem spokojena s tim, Ze jdu vlastni cestou, ve které se
citim dobre. To vS8ak neznamenad, ze ¢asté zverejriovani ¢lanku je
Spatné nebo Ze jsou takové texty pak povrchni. Naopak obdivuiji
kazdého, kdo dokaze tvorit hodnotny obsah v takovém mnozstvi,
a vim, ze v tomto ohledu jesté mam kam rdst a v ¢em se
ZlepSovat.

Na jare roku 2013 se mi naskytla prilezitost vycestovat

do Kalifornie na koucovaci vycvik a ziskat certifikaci v High
Performance Coaching systému. Bylo to pro meé velké
rozhodovani. Sama odcestovat za ocean, nechat doma manzela
a déti skoro na 14 dni samotné, dovolit si investovat sama do
sebe a svého vzdélani desetitisice korun, za které by mohla mit
cela rodina luxusni dovolenou nékde v zahranici. A taky se otevrit
pomoci od druhych a pfijmout velkorysou nabidku Davida KirSe,
Ze naklady na samotny vycvik pokryje on. Pfi pomysleni,

Ze pojedu, mé mrazilo a hluboko uvnitf jsem citila, Zze TOTO je
zasadni okamzik mého Zivota. Nemohla jsem fict nic jiného

nez ANO.

Asi dva mésice po navratu jsem jako Cerstvé certifikovana high
performance koucka v nasi firmeé vyhlasila, ze vSechny &leny
tymu, ktefi maji zajem, provedu nové nabytym know-how

v pulro¢nim koucovacim programu v ramci naseho interniho
vzdélavani. Toto rozhodnuti a nabidka tymu byly kli¢ovym krokem
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k vytvoreni mého prvniho infoproduktu — Boziho koucinku. A kdyz
se ohlédnu zpét, vidim, jak byl tento krok genialni. Pomohl mi
totiz pfekonat mnohé vnitini prekazky a pochybnosti, které jsem
o mém vlastnim infopodnikani v té dobé méla...

Pochybnost &. 1 - Nemam na to ¢as

Zéavazek, ktery jsem udélala vic¢i tymu, si ode mne zZadal
pravidelnou pfipravu, ktera byla navic rozloZzena do obdobi Sesti
mésicu. To mi pfislo pfrijatelné i proveditelné. Kazdy mésic jsem
pripravovala jeden modul, délala si jasno v obsahu, sestavovala
pracovni listy a také natacela video uvadeéjici dané téma. Vse bylo
tak trochu nanecisto, byt jsem se samozrejmé snazila predat
svym lidem maximalni moznou hodnotu. V tvoreni jsem diky tomu
méla klid a lehkost.

Pochybnost &. 2 - Neumim natacet videa

Hlavou se mi honila spousta myslenek: ,,Bude to viibec nékoho
zajimat? Kdo by se chtél na meé divat? Co kdyz budu

pred kamerou naprosto nemozna? Mam na to viibec? Nejsem
zadny profesionalni spikr ani moderatorka, abych byla
pfirozena...“ Skutec¢nost, Ze jsem sva vlbec prvni videa natacela
pro muUj tym — pro lidi, které jsem dobre znala a které mam rada -
tyto pochybnosti jako mavnutim kouzelného proutku vymazala.
Byla jsem uvolnéna, nelamala si pfilis hlavu se ,,setupem® a mohla
se tak plné soustredit na obsah sdéleni. Diky tomu jsem pomérné
brzy zjistila, Ze mé nataceni nejen bavi, ale dokonce mi i docela

jde, a Ze jsem schopna se sepsanymi klicovymi slovy jakoZto
osnovou obsahu nato¢it smysluplné a hodnotné 20minutové
video na jeden pokus.

Pochybnost &. 3 — Bude vibec o néco takového zajem?

Pfinos pro budouci platici u¢astniky programu jsem si diky praci
s tymem mohla ovéfit v praxi. Po ukonéeni kouc¢ovaciho
programu jsem je navic vSechny pozadala o zpétnou vazbu

a udélala si mezi nimi takovy mini marketingovy prlizkum. Kromé
pfinosné (a velmi pozitivni) zpétné vazby jsem od nich ziskala
cenné prvni reference, které jsem mohla pouzit na prodejni
strance. VSichni mé ujistili, Ze bych méla Bozi koucink, jak mu
sami zacali fikat, rozhodné nabidnout i verejnosti.

Pochybnost ¢. 4 — Prodej neni moje silna stranka

S touto pochybnosti mi zkusebni béh kou€inku s nasim tymem
sice nepomohl, ale je na misté ji zde uvést. Byla totiz pomérnée
velka a trvalo mi, nez jsem se s ni srovnala. Jakkoliv to m0ze totiz
ve svétle toho, v jaké firmé pracuiji, znit prapodivné, uméni
prodeje opravdu neni mou prednosti.

Sepsani prvni prodejni stranky pro mé byla zkouska ohném.
Uvédomit si a pojmenovat hodnotu sebe sama, své prace

a nabizeného produktu a sdélit, na kolik si ji cenim, pro mé
napoprvé nebylo snadné. Dnes uz k pfipravé stranek pristupuii
jako ke skvélé prilezitosti se v uvédomovani a vnimani své

hodnoty procviCovat.
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Reseni mych pochybnosti kolem zplisobu prodeje se nabidlo brzy
samo. S Davidem KirS§em jsme natocili tfihodinovy novoro¢ni
online trénink Miliénovy rok, v ramci kterého se mUj program
nabizel jako upsell. K propagaci tréninku se pfidala také moje
skvéla kamaradka a Davidova Zena Alice. Zatimco moje databaze
v té dobé c¢itala néco malo pres 200 kontaktl, databaze Davida

a Alice nékolik desitek tisic. Jejich podporu a pomoc jsem vitala
a uvédomila jsem si jednu pro mé zasadni véc. Neni
bezpodminecné nutné, abych uméla skvéle prodavat. Postadi,
kdyZz to umi jini lidé, ktefi v mé praci uvidi hodnotu a stanou

se mymi partnery.

Bozi koucink mé tésil i naplrfioval, nemohla jsem se vSak zbavit
skrytého pocitu, ze sedim jednim zadkem na dvou zidlich. Bylo
pro mé obtizné skloubit svou praci experta na high performance
koucCink s pozici feditelky Firmy 2.0. Doufala jsem a véfila, ze

se objevi néjaké win-win feSeni. A to pfiSlo pomérné zahy.

Jedno léto mé napadla mysSlenka, ze bych méla zacit délat
seminare pro zeny. Nazev, format i obsah ke mné pfisly témeér
okamzité. Jak by néktefi mi pratelé fekli, seminar Sebe-védoma
Zzena jsem béhem jediného dne jednoduse ,stahla“. Pocit, Ze tudy
vede moje cesta, byl tak intenzivni, Ze jsem o tom ani na chuvili
nepochybovala. Prvni seminar se, opét za vydatné marketingové
podpory Alice, konal do 4 mésicl od vzniku myslenky a ja jsem

si pomérné zahy zacala uvédomovat, ze se vznikem Sebe-

védomé Zeny nastala win-win situace, kterou jsem si tolik prala
najit.

Na seminafi provazim zeny na cesté k jejich viastni sile a vyuziti
jejich potencialu a tomu, aby skrze tyto kvality byly inspiraci

a vzorem pro ostatni. | ja takovou Zenou potrebuji byt a skrze tuto
praci s zenami mam prileZitost si to nejen pfipominat, ale také

se neustale ve své zenskosti a napojeni na svou silu posouvat.
Diky tomu nalézam dalSi a dalSi zpUsoby, jak byt autenti¢téjSim

a lepSim lidrem pro lidi v nasi spole¢nosti. Své vlastni poznatky

i zkuSenosti ze seminarl navic vyuzivam v ramci individualnich

mentoring(, které pravidelné vedu s kli¢ovymi ¢leny naseho tymu.

Tim ma cesta ovSem nekond&i. Mam vlastné pocit, Ze jsem teprve
na zaCatku a ty nejzajimaveéjsi véci jesté pfijdou, respektive se

uz zacinaji dit. V. mém nejnovéjSim projektu Umeéni leadershipu
pro Zeny se ma prace ve vedouci pozici propojuje s praci se
Zenami jesté vice.

Kdyz si pomyslim, ze jsem si jesté pred nékolika lety nedokazala
ani predstavit, Ze bych paralelné se svou praci ve Firmé 2.0 mohla
budovat svij vlastni expertni byznys, nezbyva mi nez s Uzasem
sledovat, jak se mohou nase prani plnit, kdyz se pfestaneme
Zivotu a jeho prirozenému béhu branit. A tak se nebranim...

Bohdana Kabatova
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Bohdana Kabatova

Moje znacka: Sebe-védoma Zena, Bozi koucink

Plsobim jako manazerka a jednatelka spole¢nosti Firma 2.0 s.r.o. Jako koucka, mentorka a lektorka se
zaméruji hlavné na praci s Zenami v oblasti sebe-védomi a Zenského leadershipu. Jsem autorkou
seminard Sebe-védoma Zena, mastermind skupiny Uméni leadershipu pro Zeny a online vzdélavaciho
programu BoZi koucink. Patfim mezi prvnich 150 koucd na svété, ktefi v Kalifornii ziskali certifikaci pro
ojedinély systém High Performance Coaching. V neposledni radé jsem spokojena a Stastna zena
provdana za Uzasného muze a mama dvou baje¢nych déti.

MUj obor je: sebe-védomy leadership

Prodala jsem info produkty za K¢&: 744.000 K& bez DPH

Pocget kontaktu v databazi: 3862

Pocet FB fanousku: PouZivdm pouze uzaviené FB skupiny pro Uc¢astniky mych program( a seminard.

Mé aktualni top produkty jsou:

Vikendovy seminar Sebe-védoma Zena, mastermind Uméni leadershipu pro Zeny, online vzdélavaci
program Bozi koucink, tfihodinovy online trénink Milionovy rok.

Muj web: www.bohdanakabatova.cz
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Pribéh 7

Alice Kirs

,Uvédomila jsem si, kolik uzasnych lidi nam fandl,
podporuje nas a je nadsenych z nasi prace.
Uvédomila jsem si, Ze lidé, ktefi po nas plivou, jsou
vlastné jen zranéné bytosti. Uvédomila jsem si, jak
moc meé bavi spolupracovat a jak velké veci pravée
diky spolupraci mohou vzniknout.*




Vyrostla jsem v rodiné, ve které, aspon co vim,
témér nikdo nepodnikal. Vyrostla jsem v rodiné
zaméstnancU. V rodiné poctivych zaméstnancu,
ktefi svou praci vykonavali s maximalnim usilim

a zodpovédnosti. MUj tatinek dokonce chodil do
prace klidné i nékolik hodin pred tim, nez mu méla
zacCit sména, a také jesté pracoval mnoho let

v diichodu.

Pracovat kazdy vSedni den od do, mit nad sebou
nékoho, kdo fika, co se ma délat, pobirat za to
svou kazdomeésicni jistotu v podobé vyplaty byl
rodinny vzorec, ve kterém jsem vyrostla. A také

si jej do jisté miry osvojila.

Jediné, co jsem si neosvojila, co mi vzdycky bylo
proti srsti, bylo diktovani toho, co mam délat.

At uz ze strany rodic¢l — diky bohu mé nikdy moc
nekomandovali, neukolovali, nevedli prednasky
typu: tohle bys délat neméla, délej radsi to a to,
nebo ve Skole ze strany ucitell, zvlast kdyz to byly
véci, které mi nedavaly smysl. Méla jsem problém

podfizovat se autoritdm, které jsem sama za
autority nezvolila, ke kterym jsem pfirozené

nevzhlizela a nerespektovala je.

Jsem Vodnar, volnomyslenkar milujici svou
svobodu, coz ¢asto zplsobovalo rebelovani, jiti
proti proudu, odliSovani se. Na zakladce mi

to snadno prochazelo, protoze jsem byla premiant.
Tam meé to bavilo, protoze Skola mé bavila. Na
stfedni Skole uz to bylo horsi. Prestala jsem byt
premiantem. Neni divu, kdyz jsem si vybrala skolu,
kde jediné, co se mi na ni libilo, byl fakt, Ze je plna
klukl a Ze je hodné cool, kdyZ o sobé holka fekne,
ze studuje stavarinu. Ta mé fakt nebavila. A tak
moje touha délat si véci po svém slabla i presto,
Zze mé spousta véci Stvala.

Po stfedni jsem zacala studovat dalkové vysokou.
Tam mi uz nedavalo smysl vlbec nic, asi proto,
ze to byl ,,rozumny“ krok s jedinym cilem — mit
prece ten titul. Pamatuiji si pfesné ten moment,
kdy jsem vysokou $kolu s klidnym srdcem
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opustila. Bylo to zhlédnuti pfedstaveni 4 dohody s Uzasnym
Jardou Duskem, ktery v jedné pasazi vtipné popisuje nasi lidskou
honbu za papiry, diplomy a potvrzenimi, jak jsme dobfi. Studium
jsem opustila s védomim, Ze to, co mé nebavi a nedava mi smysl,
mi nikdy radost a naplnéni nepfinese. Zkratka ze jen plytvam
casem.

U vysoké jsem zacCala pracovat pro svého tehdejSiho pfitele a
méla moznost ochutnat prvni dousky svobody. Pracovni dobu
jsem sice méla danou, ale tim, Ze jsem byla partnerka Séfa, jsem
ji tak UpIné nemusela dodrzovat, nikdo mé nekontroloval, praci
jsem si v podstaté vybirala sama. To se mi libilo. Taky se mi libilo
a obdivovala jsem svého pfitele v tom, jak je podnikavy, jak se mu
podarilo vybudovat funguijici firmu, ktera mu umoznuje sbalit se

a odjet na tyden na dovolenou, kdy se mu zlibi. To mé hodné
pfitahovalo.

Pamatuji si na jeden moment z té doby. MUj nejlepsi kamarad
se mé tenkrat zeptal: ,,Aji, a kdy ty zacnes taky podnikat? Jsi
chytra a Sikovna.“ Pamatuiji si svou bleskurychlou reakci. ,,Ja
nikdy neza¢nu podnikat. Citim se dobfe v tom, ze mé nékdo
zaméstnava a mam jistotu stalého prijmu penéz.” | presto,

Ze jsem nesnasela omezovani, jsem v hlavé nosila presvédéeni
a program, Ze to stejné nikdy jinak nebude. Ze na to prosté
nemam. Pfedstava, Ze bych najednou byla bez svého jistého
platu, musela se spoléhat jen sama na sebe, mé désila. Nevérila
jsem si ani trochu, Ze bych jednou néco takového dokazala.

Jistoty jsou velmi ¢asto dlivodem, pro¢ zlstavame ve vztahu,
praci nebo misté, kde to nefunguje. Nelibi se nam tam, ale zname
to tam. Smradek, ale teplou¢ko. Znate to?

Pak jsme se rozesli a ja nastoupila do velké firmy na manazersky
post. VSechno pro mé bylo nové, vzrusuijici, oteviel se mi svét
novych moznosti, setkani a velkych obchod( a penéz. Prvni rok
jsem prozivala obrovské nadseni a pracovala s chuti pres Cas.
Prispélo k tomu i seznameni s mym muzem Davidem KirSem, diky
kterému jsem do spole¢nosti nastoupila. Stal se nejen mym
kolegou, ale také velkym ucitelem. David chtél odjakziva podnikat
a vydélavat spousty penéz. To mi imponovalo a postupné jsem
se zacala mysSlence mit své vlastni podnikani otevirat. Moznost
byt panem svého ¢asu, svym vlastnim $éfem mi v hlavé zacala
poustét koreny.

David mé svym Zivotnim postojem hodné inspiroval. Neustale
pfichazel s néjakymi inovativnimi napady, vymyslel rizné byznysy
a moznosti investovani. V té dobé vSak porad mé hlavé vévodila
mysSlenka, Ze na to, vymyslet néjaké zajimavé podnikani, prosté
nemam. Nemam geny, napady, schopnosti.

V druhém roce svého firemniho plsobeni jsem zacala
navstévovat seminare osobniho rozvoje. A prisel zlom. Seminare
mi totiZ daly nejen novy pohled na sebe a svét, ale také moznost
uvidét, Ze se lidé mohou Zivit i jinak nez jen chodit do prace
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a pracovat pro nékoho. Nebo byt otroky svych vlastnich firem,
coz je v podstaté jesté horsi. Imponovali mi koucové a lektofi,
lidé, na kterych bylo vidét, jak svou praci miluji a délaji ji s vasni.
Lidé, ktefi pomahali druhym naplfovat jejich sny, zit lepSi Zivoty

a zaroven tim vydélavali penize, byli svymi vlastnimi $éfy a méli
spoustu volného ¢asu. Tenhle obraz mé hodné inspiroval a zac¢ala
jsem touzit po tom, mit také takovy Zivot.

Podnikatelsky duch se ve mné zacal probouzet. S Davidem jsme
koupili byt, ktery jsem zacala kratkodobé pronajimat jako
apartman, brzy k nému pfibyl druhy — pronajaty. Cely systém
pronajimani jsme spole¢né pékné zautomatizovali, takze ode mé
vyzadoval relativné minimalni zapojeni. Moc se mi libil fakt, ze
se mi splaci myj vlastni byt a jesté si par tisic mési¢né vydélam
navic.

Po tfech letech jsem z firmy odesla a v patém roce se ze mé stala
podnikatelka v oblasti osobniho rozvoje, stala jsem se svym
vlastnim Séfem.

Mozna jste si vSimli, ze jsem po tfech letech odesla z firmy, ale
az po 5 letech zac¢ala podnikat. VSimli jste si spravné. Ten rok
mezi tim byl pro mé rokem ujasriovani a zkouseni. Méla jsem
pocit, ze jsem jako kdyby ve vakuu. V prostoru prechodu. Néco
staré a pro mé uz dal nefunguijici skoncilo, ale nové jesté
nezacalo.

Byl to rok prerodu. Méla jsem nasbirané zkuSenosti ze seminaru
a vycvikl osobniho rozvoje, a tim, Ze mi velmi imponovali
kouCové a mi ucitelé, rozhodla jsem se, ze to zkusim. V jedné z
Davidovych kancelafi jsem si zafidila pracovnu a zacala
poskytovat individualni konzultace a koucinky. Pfed prvnim
sezenim jsem meéla obrovsky strach. Na druhou stranu jsem

po ném byla na sebe obrovsky pysna. Klientka odchazela s
viditelnou uUlevou. Konzultace jsem délala asi pul roku, béhem
kterého jsem si uvédomila, Ze chci pracovat dal jen se zenami.
DalSim zjisténim byl fakt, Zze jsem se po kazdém sezeni citila
hodné vycerpana. Hodné mi zalezelo na vysledku a to mé
vysavalo. V té dobé jsem to nedokazala zménit, a tak jsem osobni
konzultace zruSila a za¢ala poskytovat konzultace na dalku, pres
Skype. To bylo lepsi, ale i tak to nebylo ono. Citila jsem, ze
nejsem ve své kizi, i kdyz klientky byly spokojené. Vedle toho
jsem i vedla zenské kruhy, ale ani to nebyl mij $alek kavy,

i presto, ze jejich navstévovani jako U¢astnice mam moc rada.

Zkratka byl to rok zkouseni. Pokus omyl. V zimé jsme s Davidem
odjeli na mésic na Bali. Tam mi doslo, jak moc se citim sama,
jak mi chybi kolektiv, jak mi chybi védomi byt sou&asti néc¢eho
vétsiho. Jak je pravé tohle pro mé moc dulezité.

Vesmir mé vyslySel a seslal mi skrze mou velmi dobrou
kamaradku projekt, ktery podporoval zeny k tomu, aby skrze
objeveni svych talentl a dar( a patficného vzdélani a know-how
vybudovaly své vlastni podnikani. Projekt byl u zrodu realizace
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a ja se stala jeho soucasti. Z jeho vize a planl jsem byla nadSena.
Pravidelné jsem se potkavala se skupinou zen, které se na
projektu podilely. Zpoc¢atku se vSe zdalo v poradku, ale po ¢ase
jsem opét citila znamé vycerpani. Nékde neproudila energie a ja
brzy pfisla na to, ze neproudi v kolektivu a vzajemném naladéni.
Z projektu jsem vystoupila. A za mésic jsem zacala realizovat
svou vlastni vizi. Vizi, ktera dala vzniknout projektu Zeny zenam®.

UZ na Bali se mi do hlavy vloudila myslenka, takové vnuknuti
napadu usporadat v Cechéch velkou Zenskou konferenci. Tam
bych mohla pozvat vS§echny mé kamaradky lektorky, diky jejichz
laskavému vedeni si ¢im dal vice uvédomuiji svij dar byt Zenou.
Chté&la jsem uvédoméni zprostfedkovat i ostatnim Zzenam. Zeny
zenam. Ziva konference mi viak pfigla hodné naroéna, a tak jsem
ji odlozila do Supli¢ku, kde spala az do zacatku léta.

Na jare 2012 jsem se svou velmi dobrou kamaradkou Luckou
Kolafikovou zadala planovat nasi moznou spolupraci. V té dobé
jsem se hodné vénovala tématu sebe-védomi. Lucka zase sebe-
lasce. Obé jsme chtély spolupracovat a vytvofrit spoleéné néco
vétsiho. Uplné Zivé si pamatuii, jak jsme s Luckou sedély v Praze
v Cafe Louvre a na druhou stranu jejich papirového jidelniho listku
spisovaly naSe plany. Jednim z nich bylo, Ze jednou spolu
budeme v televizi. Ani jednu z nds nenapadlo, Ze to bude uz

za pUl roku.

A pak v Cervnu 2012 priSel ten den, kdy se mi to vSechno spajilo.
Jela jsem autobusem z Prahy a volala mi Sarka Weberova, chvili

jsme si povidaly a pak mi fika, Ze se ted zapojila do sledovani
Women'’s online summitu, ktery poradaji néjaké dvé Ameri¢anky,
at na to mrknu, ze by se mi to mohlo libit. UplIné si pamatuiji na
ten okamzik, jak autobus zajizdi k autobusovému nadrazi Grand
v Brné a ja to mam! Totalné se mi rozsvitilo. Byl to zvlastni a velmi
vyjimecény pocit. Takovy klik nebo spi$ shift védomi. ,,Jo, to je
ono!*

To ono byla idea spojeni a spoluprace. Spoijit vSechny ty mé
Uzasné zeny do online konference, online programu, ktery umi
vytvofit m0j muz a skvély internetovy marketér David, rozsifit jej
po celé CR a Slovensku a pfinést tak Zenam poznani a informace,
diky kterym budou védét, kdo doopravdy jsou, poznaji své dary,
svou silu, budou spokojené a stastné. Jasné! Bylo to tam.

Pak to Slo vSechno hodné rychle. Vybrala jsem si Zeny, které jsem
do projektu chtéla zapoijit, a zaroven premyslela nad tématy.
Chtéla jsem, aby se vzajemné doplriovala a spole¢né tvorila
takovy holisticky pfistup k zené a Zenstvi.

Vybrala jsem a oslovila 8 Zen, 8 mych kamaradek — nékteré jsem
znala vic, jiné min, 8 Uzasnych lektorek a koucek. Poslala jsem jim
svou vizi a vSechny fekly ANO. Nasledovalo nase prvni setkani

a projekt zacinal dostavat svdj fyzicky kabatek.

Bylo Iéto a ja se pfipravovala na svou Ufedni svatbu a stéhovani
do nového domecku, dokoncéovali jsme rekonstrukci. Celkové
bylo v mém Zivoté hodné rusno. Po svatbé jsme odjeli na 14 dni
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do Ameriky na seminar a svatebni cestu zaroven. Po navratu jsem
se sesypala. Méla jsem pocit, Ze vSeho je hodné, zazitk(, zmén,
Ze moje télo nema dostatek prostoru to vSe vstrebat, Ze to
nestiham zpracovavat. A tak jsem zvazovala, zda se do realizace
Zeny zenam vibec pustim.

Napsala jsem si seznam vSech svych planovanych i sou¢astnych
aktivit do konce roku a udélala Cistku, vyskrtala jsem a zrusila
véci a akce, kde mi srdce jednoznacné nereklo ano.

Zeny zenam® z(stal.

Pustily jsme se do toho. Nechala jsem vytvofit nadherné logo.
Dokonce se mi podafrilo koupit doménu www.zenyzenam.cz

od Cloveka, ktery ji nevyuzival. V fijnu jsme zacaly natacet a
pfipravovat celou kampan. VSechno Slo opravdu snadno a lehce.
Obijevila jsem v sobé lidra, ktery dokaze vést lidi, delegovat ukoly
hodné pfirozené, s klidem a lehkosti. Od Davida jsem se toho
naucila hodné o online marketingu, a dokonce s nim byla 2x

na seminafi jeho podnikatelského gurua v Americe. Podnikani

na internetu mé pfitahovalo ¢im dal vic.

Také jsem dostala Uzasné lekce jako vystupovani v TV, rozhovory
pro ¢asopisy. Snadné to nebylo, naopak, bylo to velké vykroceni
z komfortni zény, ale kazdy takovy krok mé hodné posilil. Rozsifil
mi povédomi o tom, ¢eho vSeho jsem schopna.

A dalSi velké lekce pfi spusténi online kampané, ktera se velmi
rychle hlavné diky internetu a Facebooku zmedializovala a za¢alo

nas sledovat velké mnozstvi lidi. VétSina Zen byla nasim podinem
naprosto nadSena, psaly nam, jak jsou vdecné, ze tu néco
podobného chybélo.

Pak jsme spustily nabidku naseho placeného vzdélavaciho online
programu. Byla tu opét velka skupina Zen, které si program

bez vahani koupily. Vidély velkou hodnotu, rezonovaly s nami a
tim, co délame, byly a jsou zvyklé do sebe investovat, investovat
do svého osobniho ristu, chtély se mit Iépe a néco se o sobé
dozvédeét.

Na druhé strané se objevila skupina zen, které se nasi prodejni
nabidkou citily ukfivdéné, zklamané, podvedené, ano i takové
jsem dostavala reakce, do dneska tomu nerozumim. V té dobé
mé to vSak hodné vzalo. Nechapala jsem, kde je chyba. Udélala
jsem to nejlepsi, co jsem uméla, a je prece prirozené nechat

si za svou praci zaplatit. Nejen sobé, ale i celému lektorskému
tymu, ktery odevzdal ze sebe to nejlepsi. Také celému
realizacnimu tymu v podobé grafika, programatord, technické
a administrativni podpory, asistentek. Vytvoreni celého projektu
stalo v nakladech témér jeden milion korun, milion, ktery jsem
nedostala z zadnych fond( ani jako darek od svého muze.
Vymeénujeme hodnotu za hodnotu, to mi pfijde naprosto

v poradku.

Kazdopadné to celé pro mé byla velka a skvéla lekce, ktera mé
posilnila. Uvédomila jsem si, kolik Uzasnych lidi nam fandi,
podporuje nas a je nadSenych z nasi prace. Uvédomila jsem si,
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Ze lidé, ktefi po nas plivou, jsou vlastné jen zranéné bytosti.
Uveédomila jsem si, jak moc meé bavi spolupracovat a jak velké
veci pravé diky spolupraci mohou vzniknout.

Uveédomila jsem si, Ze mym velkym darem je napady a sny
zhmotrovat, davat jim Zivot, a to s lehkosti, ktera je mi tak néjak
odmali¢ka vlastni. Uvédomila jsem si, jak moc je dilezité

o zenstvi a zenskych tématech mluvit a vynaset je v riznych
formach na svétlo dni 21. stoleti. Uvédomila jsem si, Ze jsem
dospéla a zagala se ugit premyslet vice v MY nez JA. Vytvorila
jsem si okruh Uzasnych lidi, se kterymi mohu tvofit skvélé véci.

A také, Ze jsem soucasti néc¢eho opravdu velkého. Sen o svobodé
a podnikani se mi splnil a ja mu ted davam dalsi a dalSi rozmeéry.

| vdam se mlze splnit ten vas. Timto pfibéhem vam chci sdélit,
Ze at uz mate jakykoliv rodinny zaklad, znalosti a zkuSenosti,
predstavy ¢i predsudky o podnikani, nebojte se ho. Pokud je

to néco, co vam muze prinést to, co chcete, jdéte do akce.
Vykaslete se na jistoty, které stejné zadnymi jistotami nejsou,
nespoléhejte se na véci tam venku, spoléhejte se na sebe, vérte
v sebe, své schopnosti a talenty, vérte v lidi, ktefi jsou kolem vas
a zalezi jim na vas, a v to, ze vSechno dobie dopadne.

V rdmci Zeny zendm® rozsifujeme nasi fadu vzdélavacich
programu, produktl, seminarl a nabidek pribyva, portfolio roste,
stejné jak komunita zen kolem nas. Celé mé to moc bavi a také
si ¢im dal vic uvédomuiji, jak velkou a silnou roli v podnikani hraje
spoluprace.

A ja sama jsem ve svém podnikani od roku 2012 zaznamenala
obrat pres 12 milionl korun. PovaZzuji to za obrovsky Uspéch

a jsem nesmirné vdécna za to, ze jsem se do podnikani pustila.
Nemeénila bych.

Moje podnikani je specifické — poskytovani osobniho rozvoje
prevazneé online/internetovou formou. Za posledni 4 roky jsem
se stala profikem v online marketingu. Dokazu postavit a vytvofit
s autorem online program, usporadat jakykoliv webinar, vytvorit
audio nahravky i CD, napsala jsem e-booky, taky knihu, kterou
jsem si sama vydala a ¢etlo ji uz 7.000 lidi.

Diky internetu a online marketingu jsem také usporadala seminare
dnes uz pro mnoho stovek Zen, a to Zadny z nich osobné nevedu.

VSechny nase programy a produkty se prodavaji automaticky.

Moje e-maily ¢te vice nez 40.000 zen a na FB strance Mam se
rada mame pres 27.000 fanynek. Je to jako kouzlo. Velky dar.

A ja jsem za néj moc vdécna!

Vérim, zZe vas tohle ¢teni hodné inspirovalo a tfeba i motivovalo
k akci. Akce je v podnikani, i tom internetovém, tuze dllezita

a taky fokus. Bez zaméreni pozornosti na to, co je dllezité, a jiti
do akce se velké véci, o kterych snite — nestanou. A to vy ani ja
urcité nechceme!
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Drzim vam palce na vasi podnikatelské cesté, preji vam spoustu
spokojenych zakaznik(, a hlavné: at vas vse, co délate, bavi

a naplfiuje radosti a Stéstim.

Alice Kirs

49



Alice Kirs

Jsem Zena, ktera neustéle zkousi a zkouma, co v mém zenském svété funguje. Inspiruji, motivuji a
podporuji oteviené zeny k objevovani vnitini pravdivosti Zenstvi, které vede ke spokojenému,

smysluplnému a napInénému zivotu. Jsem zakladatelka Zeny zendm® a autorka knihy 17 tvafi Zeny.

MUj obor je: Osobni rozvoj Zzen

Prodala jsem info produkty za K¢&: Vice jak 12 000 000 K¢ bez DPH od roku 2012.

Pocet kontaktu v databazi: 43 600

Pocet FB fanousku: 27 000 (stranka Mam se rada)

Mé aktualni top produkty jsou: www.zenyzenam.cz/eshop

MUj web: www.zenyzenam.cz, www.alicekirs.cz
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Pribéh 8

Michal Kolar

.,Zakousl jsem se do sebevzdelani jesté vice a naucil
jsem se, jak reklamu radné zacilit na vhodné
publikum a jak efektivné vyuzit Cisla z predchozich
kampani pro optimalizaci klicovych slov. Upravil
jsem tak svou strategii a vse ihned pouzil v dalsi
kampani. Zajimalo me, jak to bude fungovat. A
fungovalo!*




MUj pfibéh s reklamou zacal pred par lety, ve
chvili, kdy jsem odeSel z armady a zacal
spolupracovat se svobodnou Firmou 2.0. Védél
jsem, ze chci zadit délat véci jinak, jen jsem jesté
presné nevédél, jakym zplsobem a kde vibec
zacit.

Ve Firmé 2.0 jsem zacal pUlsobit na pozici
technické podpory, coz mi otevrelo dvere do svéta
podnikani na internetu, kde jsem doposud hledal
svUj smér. Z predchozi prace jsem si odnasel
odstupné, coz meé pfivedlo na otazku, jak s témito
penézi nalozit. Umofit néjakou pUjcku?

Nebo investovat? A kam vlastnée?

Ve stejnou dobu se ke mné dostaly informace

o affiliate programech - formé partnerské
spoluprace, kde partner doporucuje produkty
nékoho jiného a za kazdé doporuceni, ze kterého
vzejde objednavka, ma provizi.

Myslel jsem si, Ze jediny zpUsob, jak je mozné
touto cestou propagovat, je pres velkou databazi,
kterou oslovim mailingem. Popfipadé jesté
umistim néjaké reklamni prvky na svij web. Moje
databaze ale ¢itala méné nez stovku kontakt(

a navstévnost na mém tehdejsSim webu také nijak
vysoka nebyla.

Veédeél jsem, ze chci affilovat, a kdyz néco chci,
tak si za tim jdu. Zacal jsem zjistovat, jaké jsou
dalS$i moznosti propagace, a narazil jsem

na placenou reklamu. To bylo presné to, co jsem
potreboval! Uvidél jsem moznost a chytil se ji.

Zacal jsem studovat. Cerpal jsem z dostupnych
zdrojl na internetu, zaregistroval si prvni ucet

v Google Adwords a v napovédé zkoumal, co vSe
je nutné pro spusténi prvni reklamni kampané.
Nékteré véci mi byly jasné hned, jiné jsem

se rozhodl otestovat v praxi.
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Ve Firmé prave probihala kampan Cesta pravého muze a ja

se rozhodl své nové nabyté dovednosti otestovat pravé na této
kampani. Pustil jsem se do pfiprav a nasledné nastavil nékolik
prvnich ostrych reklamnich kampani. Po par dnech jsem nasbiral
slusné mnozstvi proklik(l a konverzi do tréninku zdarma.
Prekvapeni se konalo po spusténi placené ¢asti této kampané,
kdy mi zac¢aly padat i placené konverze.

Nejdfive jedna, pak druha. Diky tomu jsem se dostal do zelenych
Cisel a zacal vydélavat. Nasledovala dalsi a dal$i. Nemohl jsem
tomu uvéfit — ono to opravdu funguje! Byl to okamzik, ktery
doslova zménil mUj dosavadni Zivot! Nasel jsem zpUsob, jak nejen
délat to, co mé bavi, ale také diky tomu vydélat zajimavé penize.

Béhem nékolika dalSich dnll jsem se doslova nemohl odtrhnout
od notebooku, a kdyz uz, tak jsem musel byt online alespon

na mobilu, abych mohl sledovat, jak mi konverze padaiji a kolik
jich aktualné mam. Byl to Uzasny pocit sklizet plody mé prace
diky vhodné zvolené strategii. Kdo jiz néco podobného zazil, da
mi jisté za pravdu, ze tento pocit je jedineny a mnohé dokaze
zmenit.

Mou radost z Uspéchu podtrhlo zjiSténi, Zze jsem se v prlbéhu
kampané dostal do TOP 10 partnerd. Ja tam byl vlastné jiz

od zacatku, ale poradi jsem moc nesledoval — ani ve snu by mé
totiz nenapadlo, Ze bych mohl v seznamu nejlepsSich partner(
figurovat.

Uspéch jsem nalezité oslavil a nejvétsi radost jsem mél z
podékovani od Davida KirSe, ktery mi na naSem firemnim setkani
rekl par vrelych slov a dikll za podporu kampané.

Bylo mi jasné, Zze s prvnim Uspéchem muze také pfijit prvni
prohra. A ta také pfisla — vlastné jich bylo hned nékolik. Rozhodl
jsem se podpofit nékolik mensich kampani, ale nebyl jsem
Uspésny a zaznamenal ztratu. V hlavé mi zacala vyvstavat otazka,
zda mdj prvni Uspéch nebyl pouze nahoda.

Zakousl jsem se do sebevzdélani jesté vice a naudil jsem se,
jak reklamu radné zacilit na vhodné publikum a jak efektivné
vyuzit ¢isla z pfedchozich kampani pro optimalizaci kli¢ovych
slov. Upravil jsem tak svou strategii a vSe ihned pouzil v dalSi
kampani. Zajimalo mé, jak to bude fungovat.

A fungovalo! V nasledujici kampani jsem obsadil 5. misto mezi
partnery. Diky tomu jsem se dostal na své prvni setkani TOP 10
partnerl dané kampané a za skvélé 5. misto obdrzel darek

v podobé iPADu Air. Mél jsem z toho obrovskou radost. Poprvé
jsem se potkal s velkymi hraci ¢eského infopodnikani. Toto nase
setkani v prijemném prostredi nad Salkem kavy ¢&i sklenkou vina
pfineslo nejednu zajimavou myslenku. Byl to m(j start spoluprace
s témito lidmi.
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Za sebou jsem jiz mél vysledky, které hovofily o tom, Ze placené
reklamé rozumim a ze zkratka vim, co délam. Diky tomu jsem
se v nasledujicich mésicich dostal i do nékolika uzavienych
affiliate kampani, které byly uréeny pouze pro vybrané partnery.
A zacal jsem spravovat reklamni kampané celé Firmy 2.0.

V nasledujici dobé se mi zac¢ali ozyvat dalsi a dalsi klienti — jeden
chtél pomoci zefektivnit své stavajici reklamni kampané, dalsi
zase postavit celou strategii pouziti placené reklamy na novy
produkt. Nemusel jsem nikomu volat, nikomu psat, nikoho
oslovovat. Lidé mi volali sami a z doporuceni stavajicich klient(
se béhem nékolika mésicu strhla doslova lavina, ktera dospéla
az do bodu, kdy jsem nékteré z nabidek musel odmitnout. Den
ma pouze 24 hodin a bylo zkratka potreba se soustfedit na

to podstatné.

Proto jsem se rozhodl vytvorit i vliastni produkt. Lidé se chtéli
naucit zaklady o reklamé na Facebooku a ja jim dal presné to,
co chtéli. Na zakladé mych zkuSenosti jak z affiliate kampani, tak

ze spravy kampani pro rozli¢né klienty jsem pfipravil vlastni online
kurz. V programu klientlim ukazuiji, jak spravné vykrogit pfi pouziti

reklam na Facebooku a jaké jednoduché a funkéni strategie
pouzit.

K tomu jsem s kamaradem DuSanem Souckem zalozZil Klub Pan(
reklamy na Facebooku, kde se bavime o efektivnich postupech,
tipech a novinkach tykaijicich se reklam na této socialni siti,

a v ramci naseho klubu poradame i zivé workshopy, kde neni jen
teorie, ale hlavné praxe ve formeé praktickych ukazek.

Do budoucna planujeme rozsifit nas tym o dalsi stejné naladéné
lidi, ktefi vidi v reklamé na Facebooku velky potencial jako my,

a to z diivodu jak outsourcovani nékterych ¢innosti, tak také
uspokojeni neustale se rozsifujici poptavky o sluzby tykajici

se spravy reklam na Facebooku.

V soucasné dobé nemam den, kdy bych nedékoval za to,
co mam. Dnesni doba nam totiz Uzasnym zplsobem otevira nase
moznosti. Pomoci chytrych online nastrojd a funkénich strategii
muizZeme napakovat nase podnikani tak, jak se nam drive ani
nesnilo. Stadi jit do akce a vydrzet — vysledky pfijdoul!

Michal Kolar
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Michal Kolar

Moje znacka: Michal Kolar, Strategie k radosti, Klub Panud reklamy na Facebooku

Jsem specialista na placenou reklamu na Facebooku a jako podporovatel podporuiji tvirce v jejich
vizich a projektech. Svou Zivotni cestu jsem spojil s Firmou 2.0, mimo to jsem Uspésny affiliate partner
velkych online kampani, autor programu Strategie k radosti a jeden ze zakladatel( Klubu Pant reklamy
na Facebooku.

Muj obor je: Placena reklama

Prodal jsem info produkty za: 2 225 000 K¢ (e-booky, online kurz, sprava reklam a affiliate program,
Zivé Skoleni)

Pocget kontaktu v databazi: 3 100

Pocget FB fanousku: 2 949

Mé aktudlni top produkty jsou: VIP Klub Panl reklamy na Facebooku, Strategie k radosti.

MUj web: http://kolami.cz
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Pribéh 9

Lucie Koubek

»,INa to, Ze jsem blond, jsem docela technicky typ, a
tak je pro mé vystavba webu a jeho propojovani

S dalsimi aplikacemi spisS zabava neZz stres. Porad
néeco vylepsuju, ladim a vychytavam. Diky tomu
dnes uspéesné prodavam uz dva e-booky a reknu
vam, ten automaticky prodej, to je vec. Nedokazu si
vibec predstavit, Ze bych to méla vSechno Séfovat
rucné. Takhle se to proste jednou nastavi, a ja se dal
nemusim starat o nic, snad jen o to, zda je klient
spokojen.




Leden 2015: Mam prima praci, ktera mé bavi,
skvélou $éfovou, solidni plat, baje¢ného muze,
mam co jist, kde bydlet, mam co na sebe, vénuju
se svému vysnenému konicku, kterym je zpév...

Vlastné mi nic nechybi. A pfitom mam porad pocit,

e to n&jak neni ono. Ze dfepim na jednom misté.
Ze je mé pro tu praci $koda. Ze mam na vic.
Necitim se stastna, naplnéna, nedokazu

se ze svého zivota naplno radovat.

Podvédomeé vim a citim, Zze bych se méla pustit
na volnou nohu a uchopit Zivot do vlastnich rukou.
ALE. Mam strach. Nejsem na to dost dobra. Je tu

asi tak pUl milionu lidi, ktefi jsou lepsi a vzdélanégjsi

nez ja. Ja si prece nemulzu dovolit nékomu fikat,
co ma délat. Ja prfece nemuzu prodavat svoje
znalosti a dovednosti. Vzdyt to, co umim ja, umi
pfece kazdy, nic na tom neni! Kdo by za to chtél
platit, kdo by o to vibec mél zajem?

Mou vasni a posedlosti je prace s textem -
korektury, editace, konzultace, Skoleni, jazykové
audity, Uprava webovek, tvorba textd... Bavi mé
hledat rovnovahu mezi jazykovou pfirozenosti

a pfitazlivosti a marketingovym zacilenim textu.
Bavi mé ladit texty tak, aby se pfijemné Cetly, a
pfitom plnily svou funkci — at uz je Cisté esteticka,
anebo prodejni ¢i propagacni.

Jenze ja jsem rozeny perfekcionista, a na tom

si velmi zakladam! NemUzu prece vylézt mezi lidi
s nécim, co neni absolutné dokonalé. Nejdfiv
potfebuju web a logo a slogan a firemni identitu

a vizitky a... Navic je tu prece téch pal milionu lidi,
ktefi se zabyvaji tim, ¢im ja, a ktefi jsou daleko
vetsSimi experty v oboru!

Nastésti se mam ale docela dost rada, a tak mi
rychle doslo, ze kdybych méla ¢ekat, az budu
dokonala, az budu mit dokonaly web a vSe
dokonale pfipraveno do akce, asi bych dfiv
obrostla pavucinou. Mezitim jsem navic potkala
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nekolik fantastickych dusi, které mi pomohly uvédomit si, ze
existuji lidi, ktefi ekaji pravé na to mé know-how, na mé
produkty, na mé sluzby. Ze se klidné mohu pustit do né&eho,
co uz déla nékdo jiny, protoze , kdyz dva délaji totéz, neni

to totéz“. ;)

A tak jsem se do té ¢estiny a prace s textem vrhla po svém. Jsem
od narozeni trochu drzkata a prostoreka, tak co bych

to neprodala. Vétsina lidi, ktefi se zabyvaiji ¢estinou, jsou dost
velci suchafri, co si budeme povidat. Treba jsou to kapacity

v oboru, ale nedovedou své znalosti prfedat tak, aby tomu
obycejni smrtelnici rozumeéli. Ha! A mame to. A to je pravé ta moje
silna stranka, to, v éem jsem expert, to je ta moje znacka.

Na to, Ze jsem blond, jsem docela technicky typ, a tak je pro mé
vystavba webu a jeho propojovani s dalSimi aplikacemi spi$
zabava nez stres. Porad néco vylepsuju, ladim a vychytavam.
Diky tomu dnes Uspésné prodavam uz dva e-booky a feknu vam,
ten automaticky prode;j, to je véc. Nedokazu si vibec predstavit,
Ze bych to méla vSechno $éfovat ru¢né. Takhle se to prosté
jednou nastavi, a ja se dal nemusim starat o nic, snad jen o to,
zda je klient spokojen.

Bavi mé i vymyslet rizné strategie, jak dostat ke klientlim
maximum uzite¢nych informaci, jak jim co nejvice pomoci
a usnadnit praci a Zivot, a zaroven si uzivat ten svlj. © To mé
vlastné na tom fascinuje UpIné nejvic. Ze se to nevyluduje, ba

vvvvvv

a zaroven zjednodusSovat Zivot jinym lidem. No neni to fantazie?

Leden 2016: Diky on-line produkt(im se mi podafrilo vybudovat

si solidni znac¢ku ve svém oboru. Dostavam takové mnoZzstvi
pracovnich nabidek, Ze si mohu vesele vybirat takovou praci,
ktera mé bavi a naplnuje (uz zadné preklady technickych
manuald!). M0zu si také dovolit Uctovat si za své sluzby
odpovidajici odménu. Nemusim se uz nabizet a podbizet zadnym
agenturam. Prace za mnou chodi sama. Mam vic ¢asu na sebe,
na svého partnera, své koni¢ky, vzdélavani a uzivani si Zivota.

A dvéma e-booky to zdaleka nekonéi! Uz mam v hlavé spoustu
napadui na dalsi produkty a sluzby. Do budoucna chystam Zivé
i on-line kurzy v rliznych podobéach, mini video kurzy i rozsifeni
nabidky e-book(l. Od té doby, co jsem se vydala za svou vasni
a zivim se tim, co mé bavi, mam totiz nékdy pocit, Ze mi hlava
exploduje novymi napady. A to jsem si dfiv myslela, ze jsem
totalné nekreativni!

Chtéla bych podpofit vSechny, kdo jesté vahaji, aby se pustili
do toho, co je bavi a naplfiuje. Dnesni moznosti jsou takové, ze
snad nelze neuspét — pokud k vychytanym strategiim a on-line
aplikacim pfidate i celé své srdce a upfimnou touhu prospét
co nejvice lidem.

Lucie Koubek
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Lucie Koubek

Ma znacka: Lucie Koubek

Jsem jazykova konzultantka a lektorka, textova editorka, milovnice €estiny a pfirozeného jazyka. Mou
celozivotni vasni a posedlosti je prace s textem. U¢im své klienty psat tak, aby jejich texty zvedaly palce
i u nohou. Vice o mné: http://www.luciekoubek.cz/co-jsem-zac/.

MUj obor je: ¢estina a prace s textem

Prodala jsem info produkty za K&: bezmala 100 000 K& béhem prvnich 7 mésicl

Pocget kontaktl v databazi: 1140

Pocet FB fanousku: 870

Mé aktualni top produkty jsou: E-booky Sam sobé korektorem a Manual Uspésného blogera

Muj web: www.luciekoubek.cz
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Pribéh 10

Dagmar
Kozinova

»~Najednou jsem vedla rozhovory se zajimavymi
lidmi, délala webinare, odpovidala na dotazy. Jedna
akce stridala druhou. A to zdaleka nebylo vse. V zari
2014 jsem o menstruaci mluvila v televizi v show
Jana Krause. S lehkosti a humorem jsem tak méla
moznost priblizit nasi cyklicnost velkemu mnoZzstvi
lidi. Prvni tyden po odvysilani byl velmi narocny.
Mnoho dotazu, riiznych komentartl. Musela jsem
vyjit ze své komfortni zony. Byla jsem manazerkou,
Zenou z businessu a najednou menstruace

v televizi.”




V¢Eera mné prisel mail od Alice KirS. Ptala se, zda
piSu svUj pfibéh do pfipravované knihy expert(.
Byla jsem prekvapena, trosku zaskocena.
Nenapadlo mé, ze by mUj pribéh mohl byt
zajimavy. Vedlo mé to k zamysleni. U&im lidi mit
sebelctu, sebedulvéru, znat svou vlastni cenu,
radovat se z dosazeného, ale sama u sebe

na to néjak zapominam. A tak sedim u pocitace
a mam chut se s vami o svuj pfibéh podélit a tim
vlastné mou cestu oslavit. Pfibéh, ktery za¢al mym
vlastnim sebepoznanim, vlastné jednou
myslenkou. A ja pak béhem par mésicu zazila
zajimavou jizdu. Jizdu, ktera vedla od mého
osobniho pribéhu az po ucinkovani v televizi.

VsSe zacalo tim, ze jsem ve svych 35 letech
objevila kouzlo mési¢ni cyklické proménlivosti.
Precetla jsem zajimavou knihu, zU&astnila

se seminare o cykli¢nosti a za¢ala zkoumat svdj
vlastni menstruaéni cyklus. Zjistila jsem, Zze se mi
v Zivoté mnoho véci zjednodusilo. Znalost viastni

proménlivosti pro mé byla natolik zasadni, ze jsem
touzila informovat vic Zen. Stale jsem premysilela,
jak vSe udélat, aby Zeny mohly snadnéji zit se
sebou samymi.

V té dobé jsem pUlsobila jako obchodni reditelka
v jedné spole¢nosti. Méla jsem v kompetenci

i marketing. PFi pracovni cesté jsem se dozvédéla
o on-line marketingu a Davidu KirSovi. Zakoupila
jsem si Email Academy a zacala se vzdélavat.
Poznavala jsem kouzlo e-mail marketingu.
Pochopila jsem, Ze i v nasi firmé se posilaji spamy
namisto kvalitniho obsahu. Uvédomila jsem si, Ze
to, co David rika, je velmi vzdalené tomu, co
bézné v marketingu délame. Jeho myslenky se mi
libily. Velkou inspiraci se mi stala i jeho zena Alice
Kir§ s projektem Zeny zenam.

Na podzim 2013 ma touha sdilet svij pfibéh

a zaroven vyuzit on-line marketing nar(stala a ja
zacCala pracovat na svém prvnim projektu. Projektu
s ndzvem Zenské cykly. Projektu, ktery mé naugil
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mnohému. Nejprve jsem psala. Stravila mnoho hodin pfipravou
textl. Pak jsem natacela videa a pripravovala web. Mnoho véci
pro mé bylo novych, neznamych. Musela jsem se ucit. Nékdy
jsem to chtéla i vzdat. V dobé, kdy vSichni ostatni spali nebo
odpocivali, jsem pracovala. Ale ma touha byla siln€jsi nez potreba
odpocinku.

Nakonec v dubnu 2014 jsem spustila prodej mého on-line
programu Cesta harmonické Zzeny. Najednou jsem vedla
rozhovory se zajimavymi lidmi, délala webinare, odpovidala

na dotazy. Jedna akce stfidala druhou. A to zdaleka nebylo vSe.
V zafi 2014 jsem o menstruaci mluvila v televizi v show Jana
Krause. S lehkosti a humorem jsem tak méla moznost pfiblizit
nasi cyklicnost velkému mnozstvi lidi. Prvni tyden po odvysilani
byl velmi naroény. Mnoho dotaz(, rliznych komentari. Musela
jsem vyjit ze své komfortni zony. Byla jsem manazerkou, Zzenou
Z businessu a najednou menstruace v televizi.

S usmévem si dnes uvédomuiji, jak jsem na tuto situaci nebyla
pfipravena. Jak to bylo vSechno rychlé a ne¢ekané. Presto dnes
s klidem konstatuiji, Ze jsem splnila sv{ij ptvodni cil a zamér.
Mnoho Zen i muzl se ve velmi kratkém ¢ase dozvédélo o tom,

Ze se v pribéhu mésice ménime, rovnéz nase néalady, energie

a daleko vic. Jesté dnes mi obc¢as pfijdou komentare a
podékovani. Pripravila jsem tak pldu mnoha dalSim zenam, které
se cykli¢nosti zabyvaiji.

Diky mému on-line podnikani jsem se dostala do televize jesté

na zacatku roku 2015. Tentokrat jeSté do pikantnéjSiho programu,
a to do Intimu s Heidi Jank(. Mluvily jsme na téma cykli¢nost

a naSe sexualita. Rovnéz trosSku netradi¢ni téma s ohledem na
mou profesi.

Clanky o mém projektu se objevily také v nékterych dasopisech
a na rlznych webech. Mym programem proslo nékolik desitek
zen. Nékolik stovek Zen se zucgastnilo Zivych seminara.

Soucasné jsem diky jednoduchosti on-line svéta zacala Sifit dalSi
projekt. Projekt s rozchodovou tematikou. Opét jsem vychazela
ze svého osobniho pribéhu. Zazila jsem bolestivy rozchod,
uvédomila jsem si, ze mnoho lidi proslo podobnou cestou

a potrebuji podporit. A projekt byl na svété. Vytvorila jsem
e-book, ktery si stahlo nékolik stovek lidi. V roce 2015 si tento
projekt pfitahl vice mé pozornosti. Provedla jsem rozchodovymi
ritualy pres stovku lidi.

Uvédomila jsem si, jak on-line marketing mlze zjednodusit
prodejni cestu. Pochopila jsem, Ze je dobré jit krok za krokem,

jak popisuje David. Cesta zakaznika je skute¢né velmi dllezita.
Pred tim, nez dojde k prodeiji, je nutné vybudovat divéru. Pak vSe
funguije, jak ma. Na své cesté jsem nékteré kroky preskodila,

a pak se k nim musela znovu vracet. Je pravda, Ze osobni
zkuSenost je k nezaplaceni. Prestoze jsem délala chyby, jsem
vdécna, Ze jsem méla moznost se dal udit a ziskavat informace
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a ze jsem méla od koho se ucit, Ze byl nékdo, kdo nam tu cestu
vySlapal. Dnes vim, ze kazdy dalsi projekt bude jednodussi.

Diky své cesté a zkuSenostem ze svych projektl a rovnéz

z businessu vnimam, Ze on-line marketing je v sou¢asnosti
nutnosti pro kazdou firmu a zaroven zajimavou pfilezitosti

pro mnoho lidi. Zagit s on-line podnikanim je daleko jednodussi,
nez bylo dfive. Existuji skvélé aplikace, které vam pomohou
vytvorit funkéni web a automat na rozesilani mailll. K dispozici je
velké mnozstvi navodd, jak vSe obsluhovat. Vytvorit web tak
nemusi byt zalezitosti nékolika desitek tisic korun.

Velkou otazkou je také téma. O ¢em bude vas projekt? O ¢em
budete psat? Mé doporuceni je, inspiraci hledejte ve svém srdci.
Stejné tak jsem to udélala i ja. Kdybych se zeptala kohokoli

ve svém okoli, co si mysli o mém projektu o menstruaci, véfim,
Ze mnoho pratel i rodinnych pfislusnik by mé odradilo. Jsem
rada, Ze jsem to neudélala.

Na zacatku mého pfibéhu byla touha sdilet svij pfibéh a otevrit
tak oci dalSim zenam, pripadné i muzim. Myslim, Ze pfesné to
se mi diky on-line podnikani podafilo. Ziskala jsem v8ak mnohem
vic. Mnoho novych, zajimavych pratel a moznost délat to, co mée
skute¢né bavi.

Jestlize zvazujete, kterym smérem se v Zivoté dat, poslechnéte
svUj vnitini hlas, svou intuici. Jen vy nejlépe vite, po ¢em
skute¢né touzite. Naucte se prodat to, co mate uvnitf. Najdéte

svou silnou stranku, objevte své vasneé, dejte do toho své srdce
a jednoduse pomoci on-line marketingu to pustte do svéta. Vérte
tomu, Ze pokud budete pravdivi, dfive nebo pozdéji se vas
Uspéch dostavi. Preji vam to.

Dagmar Kozinova

http://www.zenskecykly.cz/
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Pribéh 11

Tereza
Kramerova

»,Byla jsem marketingova panna a nevédéla jsem, co
to je e-book. Neméla jsem tuseni, co to je kampan,
a priznam se, Ze jsem marketingove strategie
povazovala za necistou manipulaci. Dnes vidim, ze
jsem byla zkostnatéla duchovni intelektualka, ktera
opovrhovala reklamou, a myslela jsem si, Ze se lidi o
mné dozvéedi sami. ,,




» 1y jsi takova komediantka,” fikala mi moje
maminka. A meéla pravdu. Bavilo me, kdyz jsem
tancila na pddiu a slysela potlesk lidi. Bylo mi
sedm let, a kdyZz moje tanecni ucitelka, pravnucka
nacelnika kmene Bembo, odjela zpét za svymi
kofeny do Afriky, méla jsem s verejnym
predvadénim se utrum.

Na tvari mi pfibylo dalSich dvacet let zkuSenosti
a ja jsem své komediantstvi, respektive touhu
sdilet svoji vasen a schopnost pro ni nadchnout
obecenstvo, prevedla z oblasti télesného vinéni
do sféry mysii.

Mym podiem se stal internet a mym publikem
prevazné zeny, matky malych déti.

ZacCala jsem psat osvetové ¢lanky pod znackou
Védomé materstvi a dnes se sméji, kdyz vidim,
jak amatérsky jsem si vedla v sebeprezentaci. Ma
dlouholeta zkusenost s meditaci a vrozeny dar

vhledu do struktury a pfirozenosti mysli me
dovedly k nahravani meditaci.

Jednu z nich si stahlo pres deset tisic lidi. Parada!
Jen kdybych do ni byvala propaSovala svoje
jméno, nebo si fekla alespor o e-mail. Tenkrat

se to ovSem nenosilo a ja nelituji. Vidim totiz, kam
tato moje veskrze amatérska, ale velmi upfimna

a srdec¢na aktivita vedla.

Dnes totiz sklizim plody za sedm let nezistné
a usilovné publikaéni ¢innosti. Za ¢lanky,
inspirace, diskuze, rady, dalSi rady a konzultace.

Donedavna jsem si myslela, ze musim do vod
internetu vypoustét feku svého poznani zdarma
a penize si zaslouzim jen za individualni sezeni,
ktera jsem zacala nabizet. Dvé hodiny ¢asu,
pohodIné kreslo, téhotna ¢i zatim/uz netéhotna
Zzena. Ponor do jeji mysli, zpracovani strach(

a odhaleni Uzasného zaficiho pokladu, ktery

v sobé kazdy nosime. Rozzarené oci a barevné
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papirky s nominalni hodnotou na tacku s ob¢erstvenim. To je
prece skvelé! Nemusim nosit kostymky, opoustét kancelar v Sest
odpoledne, vidét déti jen pred spanim a usmivat se na $éfa.

Akorat... naSe tfi déti jsou pomérné malé, hlidani je omezené
a moje kapacita také. Klientky na volny termin &ekaji i tfi mésice,
a to je obzvlast u téhotnych pomeérné nepraktické.

Vlyslala jsem prani, Ze bych se chtéla prezentovat na internetu
profesionalnéji a mit moznost oslovit svoji praci vétsi obecenstvo.

Jak chces, rekl zivot a poslal mi do cesty Stanu Mrazkovou a jeji
kurz Podnikani z plaze.

Ma ucast v kurzu nastartovala raketu, ktera mé vystrelila na jinou
planetu. A ja stale v Uzasu, doslova s otevienou pusou, ziram,
jaké moznosti mi infopodnikani prineslo.

Byla jsem marketingova panna a nevédéla jsem, co to je e-book.
Neméla jsem tuSeni, co to je kampan, a pfiznam se, Ze jsem
marketingové strategie povazovala za nec€istou manipulaci. Dnes
vidim, Ze jsem byla zkostnatéla duchovni intelektualka, ktera
opovrhovala reklamou, a myslela jsem si, Ze se lidi o mné dozvédi
sami.

Jak jsem byla nevédoma! Zrovna ja, ktera ma slovo ,,védomi“
na svych strankach obsazené ve vSech padech. V mé mysli
prasklo nékolik okov(, prfevazné spojenych se vztahem

k penézlm a s moznosti zajistit si pasivni prijem.

Pod Staninym vedenim jsem si kone¢né zalozZila stranky na vlastni
jméno a naucila se pracovat s MioWebem, SmartEmailingem

i fakturaénim systémem. V endorfinovém nadseni jsem vytvorila
béhem dvou mésicu dva e-booky zdarma a jeden placeny. Ted,

o necely rok pozdéji, mam placenych i neplacenych produktt
celou dalsi fadu. Online podnikani mé chnaplo a asi jen tak
nepusti.

Kdyz jsem po uvedeni prvniho e-booku zdarma nesouci nazev
Lékarni¢ka v hlavé, ktery uci lidi pracovat s mysli a ulevovat si

v bolestech téla i duse, nasbirala v prvni den vice nez 500
kontakt(l, pochopila jsem, Ze tohle... tohle je ohromna pfilezZitost.
Sedéla jsem u pocitace a jen v duchu dékovala, ze je mi
umoznéno takto sdilet a meénit lidem zivoty k lepSimu.

Zajem trval a ja jsem dékovala uz i nahlas a hlava se mi tocila
v radosti a prekvapeni. Kone¢né jsem se znovu vratila na pédium
a mohla se v nejlepSim slova smyslu predvést.

Zpétné vazby klientd na moji praci mi viévaly do Zil silu tvofrit dal.
S tfemi détmi, kdy nejmladsi dcerce byl rok, jsem méla jedinou
moznost psat a Sperkovat si svoje stranky v no¢nich az rannich
hodinach. Odbihala jsem kojit a nékdy ulehala az v pét rano,
abych za necelé dvé hodiny budila starsi déti do Skoly.

Kruhy pod o¢ima se uz nedaly zamalovat a ja jsem se presto citila
plna zivota. Proudilo mi celym télem nadsSeni pro véc, které
bytostné vérim. Citila jsem, Ze jsem dotovana energii, abych
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zvladala rodinu, klientky i online podnikani. Iracionalné jsem
vnimala, ze cely tento proces je pozehnany, nebo jak to fict.
A tak to je dodnes.

Nevérila bych, Ze mlzu pres internet predat kfehkou esenci své
prace. Nevéfila bych, Ze lidé budou mit takovy zajem o to, co
délam, a budou ochotni za to i platit.

Dnes uz véfit nemusim. Dnes uz vim.
Infopodnikani je pro mé moznost, jak se naklonovat.

Diky vedenym meditacim v mp3, videim, ¢lank(im a promyslené
komunikaci se dostavam k tisicim lidi. Provazim je téhotenstvim,
rodi¢ovstvim, partnerstvim, uéim je pracovat s tim
nejdokonalejSim nastrojem, ktery dostali k dispozici — s vlastni
mysli. Jsem tu pro né a pfitom mUzu byt fyzicky nékde Uplné
jinde.

Cely systém je perfektné automatizovany, pomérné intuitivni a ja
si venku s détmi uzivam na houpacce a pfitom vydélavam.
Technicky vSe zvladam sama, a kdyz potrebuji, mam se kam
obratit pro radu. Podpora funguje skvéle.

Zni to jako reklama, ale je to ma upfimna zpovéd. Jsem
neskonale vdé&na, ze mi tato moznost pristala v zZivoté a ja ji
vyuzila. Mohla jsem dat na svoje predsudky. Mohla jsem dat na
svoje strachy a dodnes bych tvofila jen pro hrstku nadSencu.

Misto toho se 0 mé praci v pribéhu necelého roku dozvédély
tisice lidi a na mém ucte pribyly statisice. Od zahajeni mé
profesionalnéjsi online kariéry pred par mésici mam
odpublikovany prvni odborny ¢lanek v ¢asopise, byla jsem
hostem na nékolika webinarich, prednasela jsem na summitu

v zahrani¢i a mam pozvanku do radiového vysilani. Zazrak? Ne.
Usilovna a autenticka prace a dobré know-how, jak lidem po siti
zprostfedkovat to nejlepsi, co ve mné je.

Mé tvorivé ja neustale odchytava dalsi a dalSi napady na nové
produkty a ja vim, Ze ma cesta v tomto oboru podnikani teprve

zacCala...

Tereza Kramerova
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Tereza Kramerova

Dostala jsem do vinku dar vhledu do lidské mysli i do jasu détské duse. U¢im lidi pracovat se svoji mysli
tak, aby ona slouZila jim a ne oni ji. Pomaham také téhotnym Zenam nalézt ddvéru v sebe, své télo, dité
i vnitfni hlas. Podporuiji rodice, aby porozuméli svym détem a Zilo se jim spolu dobre. Ma prace je mym
poslanim a mé poslani je moji vasni.

MUj obor je: Védomé zachazeni s mysli a vyuzivani jejiho potencialu — jak v béZzném Zivoté, rodiCovstuvi,
Ci pfi porodu.

Prodal jsem info produkty za K&: Pdl milionu v prvnich deseti mésicich online podnikani.

Pocet kontaktu v databazi: 6 100

Pocet FB fanousku: 4 300

Mé aktualni top produkty jsou:

Videokurz Lékarnicka v hlavé aneb pomoz sam sobé — http://terezakramerova.cz/videokurz-lekarnicka-
v-hlave-aneb-pomoz-sam-sobe/

E-book Mysticky porod: 13 zastaveni na cesté za védomym porodem - http://terezakramerova.cz/
ebook-mysticky-porod/

Muj web: www.terezakramerova.cz
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Pribéh 12

Tomas
Lukavec

»,9am na sobé chci ukazat, co vsechno je mozne.
Viytvorit cestu, ktera tu jesté nebyla. Byt prikladem.
Jarda Jagr taky mizZe zacit z fleku trénovat hokej
jenom proto, Ze ma za sebou vysledky.“




Vyr(stal jsem na malé vesnici mezi kopci. Byl tam
presné jeden kostel, jedna Skola a dvé hospody.
To kdyby ta jedna pro Cechy nestadila. Asi.

Slovo ,prodej“ tam brali jako néco sprostého.
Dédové protaceli o&i, babky se kfizovaly.

Mozna i proto, ze nikdy nic prodavat nemuseli.
Ta Sla k sousedce pro jablka do buchty, ten
poprosil druhého o pomoc se zahradou. Sménny
obchod proudil jak krev bézce pfi zavodu.

Presto se domnivam, ze mi tato zkusenost dala
dobré zaklady:

a) Byt po ruce, kdyz je potieba.

b) Vytvaret dobré podminky pro to, abych
potreba byl.

c) Tvorit dlouhodobé vztahy s lidmi.

O tom je vlastné cela show. Budovani osobni
i firemni znacky.

Odkud jsem se vzal a jaké byly mé zacatky?

To musime hluboko do détstvi. Bylo mi 5 let, kdyz
jsem dostal své prvni kloubové panacky. Vasnivé
jsem si s nimi hral a vytvarel jim pfibéhy. Rodice
si skoro mysleli, Ze jsem autista, ale opak byl
pravdou. Strhl jsem celou vesnici!

VSichni kluci a holky byli vzdycky v nedéli ve
3 hodiny u mé v pokoji¢ku. Kazdy mél svou
postavu a ja vypravel.

Ma laska k pfibéhdm mé dovedla az do Prahy,
kde jsem studoval na Karlové Univerzité historii

a mezinarodni vztahy. Citil jsem, Ze osudy velikych
lidr(i a osobnosti nebyly jenom o datech, a to mé
donutilo jit svoji cestou. Misto bakalarské prace
jsem napsal e-book: ,Jsi znacka ve fronté

na banany*.

Ten si v prvnim mésici stahlo pres 30 000 lidi!
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Zamestnanci, podnikatelé, maminky na materskych a studenti.
VSichni pochopili, ze maji pfibéh. A je tfeba dat o ném vedeét
svétu, at uz délaji cokoliv.

Klicovym milnikem pro mne byl krach mé studentské jazykové
Skoly na Karlové univerzité. Bylo to moje prvni dité. Moje firma.

Tam jsem poprvé pochopil, Ze mit svlj pfibéh a vypravét ho
nestaci. Doba je rychla. Konkurence je mnoho. Technologie
se neustale vyviji.

Bylo mi tehdy 21 let.

Citil jsem se zkrachovaly a nestastny. Proto jsem vzal posledni
penize a odletél do New Yorku zacit novy Zivot.

Kdyz na to dnes vzpominam, pfipada mi to jako hotové Silenstvi.

Ubytoval jsem se u kamarada, kterého jsem znal ze studijnich
stazi. Fakt nevim, v co jsem tehdy véf¥il. Asi Ze naleznu praci
lusknutim prstu.

Misto toho jsem natrefil na knihovnu pro lidi z ulice. ZaSival jsem
se tam mezi zkrachovalci a Cetl v kapuci knihy.

Po Case si se mnou zacali povidat.

Poznal jsem narkomany, bezdomovce i zkrachovalé podnikatele,
ktefi prfespavali v auté.

Zlom byl v tom, kdyz mi do8lo, Ze i neispéch Ize prodat. Ze to je
néco, za co bychom se neméli stydét. OdliSuje nas to a dava nam
to hlubsi rozmeér.

Jsem generace ,zlata devadesata”, pocita¢ ani internet mi tedy
nebyly nikdy cizi.

Ze zaCatku jsem se pred kamerou stydél. Trochu. Nevédél jsem,
jak mluvit, co fikat, co ne nebo jak se tvarit. Kazdopadné hodiny
a hodiny nataceni, sledovani socialnich siti a onlinu mi ukazaly
Smer.

Velikou inspiraci pro mé& byli hlavné David Kir$ a Pavel Riha.

David tim, ze svym osobnim pfibéhem otevrel o¢i mnohym
podnikatelim. Ukazal, Ze internet je silné médium dneska,
a hlavné jak jit do akce.

A co se tycCe vlastniho studia, rozhodné se netajim tim, Ze kazdy
den aspor 30 minut svého ¢asu travim projizdénim internetu
a zkoumanim trendg.

Pravda, nékdy si misto toho zahraju na playstationu.

Znate ten pocit, kdy pfijdete do zahradnictvi a ze zahonu s rlZzemi
na vas vykoukne zahradnice?

Pani kolem ¢&tyficitky, na sobé volné kalhoty a tilko, na rukou
latkové rukavice, ramena a obli¢ej spaleny od sluni¢ka, pristoupi
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k vam a fekne: ,Dobry den, tak jakou kytiCkou si prejete zlepsSit
den?“

To je pro meé expert byznys.

A ¢im véetsi byznys to je, tim vice by se mél klient citit jako
na navstéve u babicky.

Babi¢ka to ma zmakly — buchty pekla uz 80x, maso na svi¢kovou
ma od souseda - to nejlepsi. Rano vstavala v 5, aby dala tahnout
hoveézi vyvar, a pfesto se na vas usmiva a pta se, zda jesté
nechcete, aby upekla dalsi varku palacinek.

Strasné rad pomaham lidem s budovanim osobni a firemni
znacCky. Pred lety se mi povedlo tenhle feno

én otevrit na ceském internetu a hodlam pokracovat.

Sam na sobé chci ukazat, co vSechno je mozné. Vytvorit cestu,
ktera tu jesté nebyla. Byt prikladem. Jarda Jagr taky mize zacit
z fleku trénovat hokej jenom proto, ze ma za sebou vysledky.

Osobné to chci jesté opeprit a prekvapovat, jak mam ve zvyku.

Natacet dalsi UZzasné rozhovory s celebritami. Vydavat knihy.
Délat projekty pro lidi a zapojovat napriklad nadace a charity.

Mam toho v planu opravdu dost. A az mé to prestane bauvit,
tak zkusim rybareni.

Tomas Lukavec



Tomas Lukavec

Moje znacka: Brand manazer Uspésnych znacek

Pomaham jednotlivedm i firmam, aby se stali v ramci trhu nezapomenutelni a zjednodusili svij prodej
diky vlastni jedine¢nosti.

MUj obor je: branding

Prodal jsem info produkty za Ké: 9,8 mil. K&.

Pocet kontaktu v databazi: 40 000

Pocet FB fanousku: 9 700 (dva profily)

Mé aktualni top produkty jsou: Jsi znacka!

Muj web: www.tomaslukavec.cz
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Pribéh 13

Miluska a
lvan
Matousovi

,INas Zivot se zménil tak, Ze se to neda popsat. Tim,
Ze Clovék ma dost penéz, zacina se zajimat o jiné
zdroje svého naplneéeni, touzi naplnit své misto,
poslani, chce zanechat otisk. A najednou ho
neZenou dopredu penize, které potrebuje vydelat na
zaplaceni hypotéky, ale touha zmenit svét k lepsimu.
Je to pocit, ktery nejde vysvétlit, ten se musi proZit.*




Je to uz dvacet let, kdy jsme se zacali zajimat

o alternativni pfistup ke zdravi i zivotu. Nase déti
byly ¢asto nemocné a nam prestalo davat smysi
neustale se obracet na Iékare, ktery neustale
dokola predepisoval Iéky. K ni¢emu to nevedlo,

a nam pfisla do cesty nabidka prirodnich doplnk(
stravy. Zacali jsme IéCit své déti sami a byli jsme
v Soku, jak perfektné to funguje. A Sifili jsme
moznost lé¢by nemoci jinak nez chemickymi leky
dal.

V r. 2000 jsme zahdijili systém alternativnich
konzultaci, pfi kterych jsme poskytovali klientdm
nejen prirodni [éCbu jejich nemoci, ale ukazovali
jsme jim i souvislosti s jejich psychikou, pridali
jsme tzv. psychosomatiku. Kazda nemoc ma svdj
dlvod v nasich $patné nastavenych vzorcich

v hlavé, nespravné chapanych vztazich, nasich
zarytych predstavach o tom, co je spravne,
neschopnosti pruzné se pfizplisobovat Zivotu.
Pro nase konzultace jsme pouzivali starodavné

diagnostické metody, jako je Astrologie deviti
planet, pohledova diagnostika, numerologie,
irisdiagnostika, diagnostika karmy atd. Postupné
jsme se stavali vétSimi a vétSimi experty

na celostni zdravi. Nas koni¢ek se postupné stal
nasim povolanim. Opustili jsme stavajici
zameéstnani a zacali se vénovat tomuto oboru

naplno.

Ale trodku to drelo. Rict si za hodinovou konzultaci
tolik, aby nas to dostate¢né uzivilo, jsme neuméli.
A tak jsme pouzivali MLM tak, Ze klient si koupil
néjaké doplrky stravy a my z néj zpétné méli
provizi. A protoze nejsme klasi¢ti MLM vi¢aci, moc
uspésni jsme v tom nebyli. Stale jsme hledal
néjaky zpusob, jak své plsobeni rozsifit.

V r. 2003 jsme zalozili webové stranky
www.empatia.cz, kde jsme cely kontext celostniho

pfistupu ke zdravi predali lidem. Otevreli jsme
bezplatnou internetovou poradnu, ktera se zacala
neuvéfitelnym zplisobem plinit. Lidé byli nadseni
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a Stastni, Ze se k takovym informacim dostali. Nase prace

se presunula vice do on-line verze, konzultace probihaly i Skypem
nebo mailem. Klienti zacali pribyvat. Pridali jsme Zivé seminare,
masaze, prodej ionizacnich pfistrojl na pitnou vodu, zkouseli
finan¢ni poradenstvi jako dalsi pomoc v celostni péci o klienty.
Obcas jsme méli pocit, ze délame ohromné mnozstvi prace, ale
vysledek ani zisk nasemu Usili neodpovidal. Dokonce jsme zagali
upadat do dluh...

A jeden den v srpnu r. 2012 jsme na internetu narazili na video
Davida KirSe. Poslouchali jsme toho mladého kluka a divali

se na sebe v némém Uzasu. Rekl, Ze web, ktery nema sbérny
formular na kontakty, je vizitka, ktera ni¢emu neslouzi. Safra,

to presné jsme 10 let délali! Byla to jedna informace, ale

tak neuveéritelna rana do hlavy, Ze jsme nevahali a vstoupili

do online kurzu Milionové impérium. Poslouchali jsme Davidovy
prednasky a nachazeli dalsi a dalsi ,,drobnosti“, které nam

v nasem internetovém podnikani schazely. Védéli jsme, Ze jsme
odbornici ve svém oboru, jen jsme nevedéli, jak to udélat, aby
se 0 nas dozvédél dostatecny pocet lidi.

Nasledné jsme prosli dalSim Davidovym vzdélavanim, kde jsme
ziskali praktické dovednosti, jak pracovat s kontakty, s webem,
jak posilat maily, jak zvySovat navstévnost, ..., jak to udélat,
abychom uz klienty nemuseli honit my, ale aby pfichazeli sami.
Byl to neuvéfitelny zlom v naSem podnikani. Dékujeme, Davide.

Zacali jsme psat e-booky a natacet videa. Jako zkuSebni projekt
jsme spustili Harmonické vztahy, sérii videi a webinare koncici
prodejem 2 na sebe navazujicich e-bookd, jeden e-book

o vztazich, druhy o souvislostech v téle podle metody Astrologie
deviti planet. Odezva byla Uzasna. Jednoduchost této metody lidi
naprosto odzbrojovala a stale odzbrojuje. Zadali se na nas
obracet o dal$i pomoc ve svych vztazich a nemocech. Klienti
pfibyvali a konzultace houstly.

Abychom si uvolnili ruce, zacali jsme naplhovat koncept
Akademie celostniho zdravi — systém vzdélavani pro obycejné
smrtelniky, ktefi chtéji pochopit, pro¢ jsou nemocni a pro¢ maiji
ve svém zivoté problémy, a nechtéji polykat chemii, ale chtéji
nemoc pochopit a uzdravit se sami pomoci pfirody. Tento
koncept jsme postavili opét na té stejné metodé jako Harmonické
vztahy, kdyz jsme vidéli, jak tomu lidi rozumi. Vytvofrili jsme
zakladni program této Akademie — Zaklady celostniho zdravi,

a nasledné dalsi 4 kurzy (Odpustit je laska, Souzit je laska,
Tolerovat je laska a Radovat se je laska). Posledni z pétice kurzl -
Prijimat je laska - je pfed nami.

V prubéhu tvorby Akademie jsme pocitili silnou potrfebu nasich
klientd, resp. klientek, pochopit a zménit k lepSimu své partnerské
vztahy. Vyvstala potfeba mluvit se zenami o jejich zenske roli

v nové dobé druhého tisicileti. Spustili jsme online pétitydenni
kurz pro zeny Zena je laska a na n&j navazal roéni zensky projekt
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projekty.

V této chvili jsme vyhovéli potfebé klientl a vytvofili program
Zdravé bohatstvi, kde je u¢ime, jak délat praci jako my. Jak
pomahat druhym lidem ve zdravi a zlepSeni jejich zZivota, a pritom
netfit bidu s nouzi. Je Uzasné dostat se do stavu, kdy mate

co predavat, kdy pomahate otevirat lidem oc¢i, aby nechodili

do prace jen pro penize, ale zili naplnény a spokojeny Zivot v tom,
co miluji délat.

Pfed Milionovym impériem bychom si nepomysleli, ze mizeme
béhem par let vydelavat miliony. Kdyz to David fikal, troSku jsme
mu neverili. Ale je to skute€nost a my béhem tfi let vydélali témér
5 miliond korun pouze info marketingem. Je to vlastné takovy
bonus navic k tomu, co jsme vydélavali pred nim.

Nas Zivot se zménil tak, Ze se to neda popsat. Tim, Ze ¢lovék ma
dost penéz, zadina se zajimat o jiné zdroje svého naplnéni, touzi
naplnit své misto, poslani, chce zanechat otisk. A najednou

ho neZzenou dopredu penize, které potrebuje vydélat na zaplaceni
hypotéky, ale touha zménit svét k lepSimu. Je to pocit, ktery nejde
vysveétlit, ten se musi prozit. A za to jsme Davidovi neskutec¢né
vdécni.

Dnes uz vime, Ze neni tfeba se za niéim honit. Ze staéi délat véci
spravnym zpUsobem, vyuZit spravné nastroje a metody a mit vizi.
Vize a touha je véc ryze osobni, tu vam nikdo naimplementovat

nemUze. Vy vite, co milujete, a vy se musite zbavit strachu udélat
k tomu prvni krok. Pokud ale dostanete nastroje, jak k tomu ten
krok udélat, pak to jde jednoduse.

Vime, Ze jsme na cesté, ktera nekonci. Je stéle spousta véci,
které je mozné zlepSovat, a nikdy to nebude jinak. Jsme ale
naplnéni a Stastni, protoze pomahame ménit pohledy lidi na Zivot,
ktery Ziji. A diky info marketingu jsou jich dneska desitky tisic.
Otvirame jim o&i, aby vidéli, Ze neni tfeba ni¢emu otrogit. Ze svét
kolem nas je veskrze dobry a je jen na nas, co chceme pouzivat
a jak. Ze vSe je v nas prospéch a ve slouZi v nas posun, i kdyz
se nam to ¢asto nelibi. Nejvice ocenéni dostavame prave v tomto
duchu. Uz nejsem obét okolnosti, uz ViM a jsem tv(irce svého

Zivota!

Miluska a lvan MatousSovi
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Miluska a lvan Matousovi

Nase znacka: Miluska a lvan Matousovi — Akademie celostniho zdravi

Experti na celostni pristup ke zdravi, vztahlim a Zivotu a na on-line podnikani v tomto oboru. Ukazujeme
lidem jejich jedine¢né misto a poslani a vychodisko z jejich problémd.

Nas obor je: Celostni zdravi a vztahy

Prodal jsem info produkty za K&: 5 milion0

Pocet kontaktu v databazi: 11 tisic

Pocet FB fanousku: 3 tisice

NaSe aktualni top produkty jsou:

Akademie celostniho zdravi, predevsim on-line kurzy:
Zaklady celostniho zdravi

Kurz a KLUB Zena je laska

Zdravé bohatstvi

Nas web:

www.akademiecelostnihozdravi.cz
+ 10 produktovych webl v ni

78


http://www.akademiecelostnihozdravi.cz
http://www.akademiecelostnihozdravi.cz

Pribéh 14

Michala
Merinska

, 1ed’si plnim dalsi sen. Doprat malému princi
maminku, ktera podnika srdcem tak, jak to zrovna
citi, a je tu pro néj, kdyz bude potrebovat. Maminku,
kterou jeji prace bavi a je stastna, protoze vi, ze
pomaha ostatnim i sama sobe. “




Jsem novopecena maminka skoro ¢tyrmési¢niho
malého prince a mUj zZivot je ted plny novych
radosti. Kojeni, prfebalovani, no¢ni vstavani a malo
spanku odmeénuji Uzasné usmeévy malého &lovicka,
ktery si nas vybral za své prlvodce Zivotem.

Na tom ale nejspis$ asi neni nic neobvyklého,
kazda zena, ktera ma dité, vi, o ¢em mluvim.

Ale prece jen se v néCem od vétSiny kojicich
maminek liSim.

Béhem volnych chvil, kdy spi maly princ v Satku
nebo manduce, komunikuji s vice nez dvéma tisici
Zenami, piSu a tvofim inspirativni ¢lanky a
e-booky, fotim a uzivam si pridavani fotek a postu
na svoji facebookovou fan page.

Délam, co mé bavi a je moji vasni. Provazim zeny
svetem zenské krasy. Svétem péce o sebe,
svétem liceni a oblékani, svétem barev.

A jako bonus mi sem tam cinkne FAPI a na uétu
mi pristanou penize, aniz bych se musela se svym

synem loucit a nechavat ho nékomu na hlidani.
Prodavam totiz své produkty na internetu.

Ale nebylo to tak vzdycky.

NeZ jsem se dostala k tomu, mit své webové
stranky a stranky nékolika dalSich projektd, usla
jsem velky kus cesty. Pfekonala jsem spoustu
strachi a myslenek, které mi mlj mozek porad
stavél do cesty.

Uz jako mala holka jsem milovala tvoreni. Moje
détstvi bylo Uzasné, travila jsem €as venku

na malé vesnici a porad néco vymyslela. Rodi¢e
stavéli nas rodinny dim, a tak jsem si s vlasy
stfizenymi na kluka hrala na zedniky, michala
maltu a do pisku pridavala vaji¢ka, travu

a pampelisky. A kdyz prselo, patlala jsem na papir
barvy a tempery. Byla to parada.

Jen ta holCicka ve mné se nékde zapomnéla.
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V dospivani jsem byla spi$ drsna holka, ktera chodila na rockové
koncerty a i v 1été nosila modré vysoké boty znacky Gladiator

s ocelovou Spickou. At Zije rebelie! A sukné? Spalit! Ale porad mé
bavily barvy, tvoreni a psani. To byl relax.

Pak pfisla vysoka Skola a hned v prvaku prvni skute¢né zajimava
brigada (doplfiovani zbozi v Tescu nebo prace v dribezarnach mé
prosté jaksi nezaujaly). Z ni se vyklubala osudova zalezitost.
Oblast péce o zakazniky, prostredi zakaznickych center,
telefonovani. A pak uz to jelo. Prvni tym, pak vétsi a jesté vétsi.
Prisla pozice projektové manazerky a pak i manazerky
zakaznického centra v nadnarodni spole¢nosti. Svét Cisel, cild,
nakladd, smérnic, budgett i nepopularnich rozhodnuti. Svét plny
muzské energie a tlaku na vykon.

Krasny Uspéch, dalo by se fict.

Né&co v srdci mi ale $eptalo, Ze to jesté neni véechno. Ze jsem
cestou na néco zapomnéla.

Ze se ve mné skryvaji talenty, které jsem nékde nechala dfimat.
Talent tvofit, hrat si s barvami, Stétci a licidly. Talent povzbudit
ostatni ke zméné, talent jen tak naslouchat.

Docela dlouho jsem to srdce neposlouchala. Do mého svéta
se v tu chvili tento pohled nehodil. A Zenska energie uz viibec ne.
Nastésti srdce bylo neustupné a ja nakonec tu svoiji cestu nasla.

Sice pozdé, ale prece. Hodné to bolelo. Pfedchazel tomu krach
témer dvanactiletého pékného vztahu a nova startovaci ¢ara.

Ve ftficeti letech. A to vSe jen proto, Ze jsem neposlouchala svoji
zenskou intuici a moje talenty se potrebovaly konecné projevit

a dostat na svétlo. Dovedete si predstavit schovat se tfeba

na patnact let nékde v temném sklepé a nebyt vidét? Tak to jsem
svym talentdm i sama sobé udélala ja.

Nevedomky.

Byla jsem podrazdena, protivna, zamérena jen na sebe a
na penize. A nic mi nebylo dost dobré. Neni divu, ze se nas vztah
tehdy rozpadl.

Kdyz jsem potom podepisovala sama papiry k hypotéce na novy
byt, tekly mi slzy. Novy zacatek, tficitka na krku a sama, jen

se svoji praci. Bylo to obdobi totalni nejistoty, obav a strachu.
Ale pravé v tomto obdobi jsem si uvédomila, jak nesmirné
dllezité je zadit si pInit sny. A ja jeden opravdu velky méla.

Sen stat na vrcholu nejvétsi buddhistické stupy na svété
na ostrove Java v Indonésii. Sen vidét na vlastni o¢i Borobudur
a dzungli a sopky kolem né;.

To, jak jsem si dovolila snit a jak se to okoli nelibilo, je na dlouhé
povidani. Napsala jsem o tom dokonce e-book. Ale dilezZité je
jedno.
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Projevila se moje pali¢atost a ja si ten sen splnila. Sama jsem

se vydala na cestu a s krosnou na zadech jsem stravila témer
meésic v Indonésii. A kdyz jsem pfi vychodu slunce na Borobuduru
slzela stéstim, slibila jsem si jedno. Od ted'si splnim kazdy sv(j
sen. ProtoZe sny k Zivotu patfi a kdo nesni, jako by nezil.

Daleko od domova jsem si uvédomila, jak dilezité je poslouchat
sama sebe a svoje srdce. Svoji zenskou intuici. Uvédomila jsem
si, Ze skute¢né Stastna budu jen tehdy, kdyz budu délat to, co mé
skute¢né bavi. To, diky ¢emu prestanu vnimat ¢as a prosté jen
tak BUDU.

Z Indonésie jsem se vracela jako novy ¢lovék. Znovu na meé

z mého srdce vykoukly moje talenty a ja je kone¢né znovu
pozvala do svého zivota. Tvoreni, psani a laska ke krasnym
vécem. Uvédomila jsem si, co skute¢né délam s vasni. Nasla
jsem v sobé zase tu malou holku, ktera chtéla byt princeznou,
ale zapomnéla se u malty.

Uvédomila jsem si, Ze to, ¢im m{zu tomuto svétu prispét, je délat
ho krasnéjSim. Pochopila jsem, jak mizu pomahat zenam
zorientovat se ve svéteé liceni a oblékani a nechat tak rozkvést
jejich krasu. Tak moc jsem zatouzila stat se jim na cesté svétem
Zzenské krasy pravodkyni.

A tak jsem zacala hledat, jak svou vizi zhmotnim. Totalni amatér,
nezkusena, neinformovana.

Ale pochopila jsem rychle jedno. Ze na osobnich schiizkach,
které délam odpoledne nebo o vikendu pfi svém zameéstnani, moc
Zen svétem krasy neprovedu. A ta vize byla a stale je opravdu
velka. Tak velka, Ze se do ni vejdou tisice a desetitisice Zen.

A tak pfislo na fadu rozhodnuti ukazat se svétu na internetu.

Dodnes si pamatuiji, jak jsem v [été 2014 sledovala David(v
webinar a koukala na jeho cestu zakaznika. Staria Mrazkova
stavéla blog a stranky v pfimém prenosu. Ja do té doby nic
nechapajici, ja, ktera se kamaradila jen s Wordem a Excelem,
jsem par dni poté investovala do MioWebu, SmartEmailingu

a FAPI. Vlastné jsem ani nevédéla, co s tim dal, ale vnitfné jsem
citila, ze je to spravna cesta.

A byla.

Zlom priSel na kurzu Milionova Zena. Jes$té dnes si pamatuju
zavérecnou meditaci, pfi které mi tekly slzy. A taky ty zlaté,
stfibrné a rizové konfety, které vSude okolo litaly. Dodnes je
nosim v penézence. Tenkrat jsem vam, Alice a Davide, osobné
fekla, Ze tentokrat to DAM. Pro vas jsem tehdy nejspi$ byla jedna
ze sto padesati Zzen, ale vy jste pro mé byli prikladem a inspiraci,
Ze to jde.

A nejen vy, vSichni hosté seminare. Jesté ted si Zivé vzpominam
na svUj tfepajici se hlas, kdyzZ jsem na seminafi v pauze poprvé
prekonala svoji komfortni zénu, vydala se pred kameru a natocila
vzkaz pro ostatni. Boze, jakou ja jsem méla trému. Ale védéla
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jsem, Ze bez prekonani svého strachu se nikam dopredu
nepohnu.

Po seminafi jsem se se strankami svého prvniho projektu
www.makeupforyou.cz tak néjak placala sama a musim fict, Ze

docela obstojné, protoZe navody a videa pro vase aplikace jsou
prosté fajn.

Ale vesmir mi do cesty poslal dalSiho Andéla. Uz ze seminare
jsem si odvazela knihu Stani Mrazkové a dnes se verejné
pfiznavam k tomu, ze jsem byla prvni platici zenou v té fronté
na né. © Zacetla jsem se hned druhy den.

A tak pfi otevieni Stanina kurzu Podnikani z plaze jsem nevahala
ani vtefinu. A diky super vedeni Stani, inspiraci od vas vsech

a Uzasnym aplikacim mam dnes osobni stranky a stranky dvou
mych srdcovych projektu.

Kdyz vam ted cely ten pribéh piSu, jsem pysna. A chci vam
podékovat, protoze lidem otvirate dvere na cestu, ktera jim mlze
zmeénit Zivot. Je jen na nich, jestli udélaji prvni krok.

A samoziejmé Ze na té cesté lezi spousta kamen(, nékdy jsou to
i balvany. Balvany strachu, co tomu feknou ostatni, balvany

s napisy ,,nejsem dost dobra“ nebo ,ja na to nemam®. Balvany
lenosti a pohodlnosti nebo malé kaminky nékterych negativnich
komentard.

Ale kdyz ¢lovék vi, pro¢ to déla a kam ta cesta vede, udéla
maximum pro to, aby ty balvany odvalil. A s kazdym dalSim
balvanem ma &lovek silngjsi ruce a mysl a prosté citi, ze jde
spravnym smérem. A ja jsem moc vdécna, Ze jste mi ten smér
ukazali.

A tak jsem si i s rostoucim téhotenskym briSkem a pfi pomérné
narocném zameéstnani dokazala postupné zacit budovat databazi
i facebookovou skupinu zen, kterym se moje prace libi.

Napsala jsem tfi e-booky a nastavila automatizovany systém
prodeje. A i kdyz zatim nevydélavam miliony, je to na zacatku
materské super start k tomu se k nim ¢asem dopracovat. Vim,
Ze e-booky moje tvoreni nekonéi. Ta chut tvofit dal a pomahat
svym talentem svétu je obrovska. Vim, ze mam své online
podnikani je$té kam posunout.

A nejen to.

Diky mym osobnim strankam jsem navazala fadu novych
pratelstvi, zacala zajimavé spoluprace a potkala velmi zajimavé
zeny i v offline svété. A tusim, ze jsem teprve na zacatku
objevovani.

Takze si ted plnim dalsi sen. Dopfat malému princi maminku,
ktera podnika srdcem tak, jak to zrovna citi, a je tu pro néj, kdyz
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bude potifebovat. Maminku, kterou jeji prace bavi a je Stastna,
protoze vi, ze pomaha ostatnim i sama sobé.

Dékuji svému starému JA za to, Ze se nenechalo odradit
pochybami a strachem a délalo kone¢né véci tak, jak to citilo
srdce.

Dékuji vam, ze s vami tento muj pfibéh mazu sdilet. A dékuii
vSem, ktefi se snazi o to, aby byl tento svét spokojenéjsi. Protoze

kdyZ v sobé ¢lovék ten svUj talent objevi a dovoli si ukazat ho
svetu, spokojenost preroste ve Stésti a toho neni nikdy dost.

Michala Méfinska
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Michala MéFinska

Moje znacka: Michala Mérinska

Jsem make-up artistka a stylistka. Jsem Zena, partnerka, maminka, ktera miluje eleganci, Zenskost a
pfirozenost. Moji vasni je krasa, a proto mé bavi ucit Zeny pecovat o sebe, inspirovat je v oblasti li¢eni
i oblékani a pomahat jim tak najit pfirozenou krasu. Provazim Zeny svétem Zenské krasy, protoze vérim
tomu, Ze kdyz se krasa kazdé z nas rozzafi, bude zafit cely svét.

MUj obor je: liceni, styling, Zenska krasa

Prodala jsem info produkty za K¢: cca 56 000 K¢&

Pocet kontaktU v databazi: 2 531

Pocet FB fanousku: 1 577 FB page Magicky Zenska

Mé aktualni top produkty jsou:

eBook Dokonalé liceni krok za krokem,

vvvvvv

MUj web:

www.michalamerinska.cz

www.makeupforyou.cz

www.michalaatomas.cz
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Pribéh 14

S ERIEEVE
Mrazkova

,Pro mé to je dnes uz cesta prijemna, protoZe na té
cesté se vénuju tomu, co mé bavi, a staci mi k tomu
jen internet. Na zacatku to ale byla drina, casto jsem
musela prekonavat sama sebe, jednat navzdory
aktualni naladé a jednat navzdory strachu. Jit s klzi

na trh a otevrit se svétu. Plnit si sny neni zadarmo.
Ale stoji to za to.”




MUj pribéh ve svété online marketingu aneb jak
jsem se dostala k plazovému podnikani

Miluju online marketing a podnikani z plaze,

a tak dnes inspiruji lidi, jak zit svobodné, radostné
a naplno, a u¢im je, jak vyuzivat potencial
internetu a online marketingu k tomu, aby se monhli
vydavat za svymi sny a podnikat tfeba z plaze.

To je mUj talent, podstata mého podnikani
na internetu a zaroven i néco, co dava mému

Zivotu smysl.

Ruku v ruce s tim jde i to, Ze Ziju pfibéh plazové
podnikatelky. Miluju cestovani, a tak cestuji hodné
a do destinaci, o kterych jsem vzdy snila. Prosla
jsem trek kolem Annapuren v Nepalu, zkusila si,
jaké to je zit par mésicl v horach nad Lago di
Garda nebo uprostied tepajiciho New Yorku.

Nemam rada ¢eskou zimu, obzvlaste tu
ostravskou plnou smogu, zplodin, $pinavého
snéhu a nastvanych lidi. A tak uz nékolik let v CR
podstatnou ¢ast zimy netravim. Mezi mé

Vv /s

Mam svobodu zit kdekoli na svété.

Mam penize na to zaplatit si letenky, kamkoli mé
napadne.

Rada travim védomy ¢as se svymi dvéma

détmi, Viktorkou a Ani¢kou. Bavi meé si jen tak
odpoledne vyjet na kole, zahrat néjakou hru nebo
se jit jen tak projit. Bavi mé s nimi cestovat

a objevovat svét. Bavi mé ukazovat jim krasy

Zivota.
Mam na to ¢as.

Naplfuje mé inspirovat dalsi lidi pro to, aby také
zili zivot plny svobody, radosti a napinéni. PiSu
¢lanky na mém blogu, jsem autorkou nékolika
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eBookd, z nichz ten hlavni, Jak napsat eBook za 14 dni, je uz vice
nez tfi roky jednim z mych hlavnich zdrojd prijma.

Jsem zaroven autorkou knihy Podnikani z plaze, kterou uz ¢etlo
vice nez 10 000 lidi, a taky stejnojmenného online kurzu
Podnikani z plaze, ve kterém ucim své studenty, jak si nastavit
cely systém online prodeje tak, aby mohli stejné jako ja z plaze
podnikat.

Mou vizi a zaroven i talentem je ukazovat vSem lidem, ktefi o to
stoji, jak zit diky systému plazového podnikani zZivot, ze kterého si
nemusi brat dovolenou. Jak Zzit pfibéh, ktery chtéji vypravét.

Tohle vSechno byl pro mé ovSem jesté pred par lety nedostizny
sen...

O tom, jak ziju dnes, jsem pred lety snila a touzila po tom. Realita
byla ovSem dost jina. Dvé mali¢ké déti, krachujici stavebni firma

i manzelstvi, zivot v panelaku, v penézence par korun. Bylo mi

26 let a méla jsem pocit, Ze jsem odsouzena k Zivotu, ktery
absolutné nema smysl.

Jaky ma totiz smysl Zivot, ve kterém neni misto pro lasku,
svobodu a splnéné sny? Jaky smysl ma ukazovat détem Zivot,
ve kterém ja nejsem Stastna? Budou jednou stastné ony?
Rozhodla jsem se to zménit.

Co to ma ale spole¢ného s mym talentem a podnikanim?

UZ od roku 2005 jsem se celkem intenzivné zabyvala online
marketingem, nejdrive ve firmé mého taty Jirky Mazura, pozdé;ji
ve vlastni stavebni firmé. Proto i mé dalsi kroky po rozhodnuti
zménit svij Zivot sméfovaly opét do svéta internetu.

Zlomovy pro mé byl kvéten 2010, kdy jsem absolvovala

v Londyné dva seminare autora knihy Jak mysli milionafi T. Harva
Ekera na téma podnikani a online marketing (Millionaire Mind
Intensive a Guerrila Business Intensive).

Pochopila jsem zde mnohé o pozadi online marketingu,

o technikach a strategiich, které na internetu vydélavaiji penize,
a taky o tom, ze na tomto poli vitézi ti, kdo maji ty nejlepsi
informace, a také ti, kdo jdou do AKCE.

Na téchto seminarich v roce 2010 jsem poprvé uslySela pojem
eBook, a také to, Ze je mozné jej automatizované prodavat
na internetu.

Netusila jsem tenkrat, jak to udélat, ale védéla jsem, Ze to je
pfesné to, co chci. Cesta k objeveni toho, o ¢em vilastné eBook
napiSu a jak zautomatizovat cely proces prodeje tak, aby vse
Slapalo jako hodinky, aby se eBook opravdu prodaval a vydélaval
mi penize, byla dlouha a v zac¢atcich jsem velmi tapala.

Dlouho jsem otélela a hledala vymluvy, pro¢ ten eBook nenapsat
a pro¢ to na ¢eském webu nebude fungovat.
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Jak si snadno udélat web? K tomu budu nejspi$ potifebovat
programatora a bude to nakladné... A jak udélat automatizovany
prodej, kdy klient vyplIni objednavku, vystavi se mu faktura

a eBook automaticky odejde? Jak to technicky vymyslet? M{ze
néco takového vibec fungovat na ¢eském trhu?

A co kdyZz se o mné nikdo nedozvi? Co kdyz to, Ze jsem expert,
budu védét jen ja? Jak se stat expertem? Vibec mi nepridavalo
na optimismu to, Ze po analyze kli¢ovych slov na Googlu jsem
zjistila, Ze souslovi ,jak napsat eBook" nikdo nehleda. Ma to
vlbec cenu?

Byly mi jasné dvé véci:

. Zaprvé, abych se stala expertem, potfebuju byt na
internetu vidét.

. Zadruhé, abych méla lidem co predat, musim napsat
ten eBook.

A pak se v roce 2012 najednou objevil David Kir$, kdo se nebal

a prosté se do akce pustil, a navic mi ukazal vSechny potrebné
nastroje a aplikace, které mi chybély a které jsem znala jen

v anglicky mluvicim online svété. David byl prikopnikem
info-podnikani a ukazal mi predevsim po technické strance, kudy
vede cesta, a dodal odvahu, Ze to bude fungovat.

Tenkrat jsem si uvédomila, ze je ten nejvyssi ¢as pustit se do
toho taky, protoze ted zastavil vlak na zastavce, ale za chuvili
se zase rozjede, a uz ho nikdy nechytim.

V mém zaméru mé utvrdila u¢ast na Davidové dvoudennim
seminafi pro podnikatele EmailAcademy Zivé, kde jsem zjistila,
Ze stovky lidi védi, ze by méli mit na webu webovy formular
a vymenou za eBook nebo jiny hodnotny obsah sbirat kontakty.

Vétsina téch lidi ale netusila, co je to eBook a jak ho vytvorit.
Kdyz jsem se namatkou zeptala asi péti lidi, jestli by je zajimal
takovy navod, vSichni mi odpovédeéli, ze urcité ano.

Nebylo na co &ekat... Tito lidé potfebovali moje know-how a byli
zaroveri mymi potencialnimi klienty. Nasledujici dny jsem
prosedéla u pocitate a napsala prvni verzi Jak napsat eBook.
Tehdy jesté bez ,,za 14 dni“.

A protoze eBook sam o sobé zadnou paradu neudéla, coz jsem
za ty roky zkusenosti s online marketingem védéla, pustila jsem
se postupné i do vybudovani zakladnich marketingovych kanal(l
a automatizace celého prodeje.

Vytvofila jsem si blog, Facebook fanpage Podnikani z plaze,
zacala sbirat kontakty do databaze, psat ¢lanky, pravidelné
dodavat hodnotny obsah. Zaginala jsem s nula kontakty a nula
fanousky. Jako kazdy. :) Zagatkem roku 2013 bylo vSe pfipraveno.

Prvni prodany eBook a start plazového podnikani
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27. unora 2013 vecer byla prodejni stranka pfipravena, cely
prodejni proces nastaveny. Druhy den dopoledne jsem napsala
e-mail na databazi, ktera v té dobé méla velikost 23 lidi, a tésné
pfed odchodem na obéd zmackla odeslat...

Vecer pfisla prvni objednavka.

Tézko popsat, jak jsem byla nadSena. Fakt to funguje! Nékdo
si koupil muj eBook, huraaaa!

Zacala jsem premysilet... Jaké by to bylo, kdybych jich béhem
meésice prodala tfeba 10. To by bylo super. Kdybych védéla. :)
Sla jsem prvni objednavku nalezité oslavit do ulic Brna a
podékovala zivotu za to, Ze praveé zacina moje vlastni info-
podnikatelska cesta.

Od té doby uplynuly tfi roky. Pro nékoho kratky ¢as, pro mé tfi
roky, kdy se v mém zivoté zménilo opravdu mnohé. Pfedevsim
muj byznys nabral na obratkach a u prvniho eBooku nezlstalo.

Prodejem eBookUl jsem od onoho Unorového vecera za dalsi tfi
roky vydélala vice nez 1 500 000 K¢ (1,5 milionu K¢&). To je
primérné 40 tisic mési¢né na nétem, co sice vyzadovalo energii
a ¢as do zacatku, ale od té doby pracuje vérné dnem i noci
pro me.

Moje vlastni databaze se vySplhala za rok 2013 z nuly na vice nez
2 tisice lidi. Dnes, o tfi roky pozdéiji, je v ni uz pfes 30 000 lidi,

a to z velké ¢asti diky eBooklm zdarma. To, co u¢im, zarover i
sama délam. ;)

A tak nastal ¢as sdileni.

Za tu dobu jsem se naudila opravdu hodné o tom,
co na internetu funguje a jak spravné nastavit a spravovat
automatizovany systém prodeje.

V Ceské republice dnes patfim mezi TOP10 online podnikatel(
v expert byznysu. V byznysu, kde ¢lovék vydélava penize diky
tomu, ze sdili své znalosti a zkuSenosti, Ze prodava svj talent.

Své know-how si nenechavam pro sebe. :) Pro¢ taky. Véfim v silu
spoluprace a sdileni. A tak se postupné k mému eBooku pfidala
kniha Podnikani z plaze a v roce 2015 i stejnojmenny online kurz,
ve kterém provadim lidi cestou, kterou jsem prosla ja. Od prvnich
kri¢kl az k podnikani z plaze.

Bavi mé to a naplnuje. Diky tomu, Ze jsem se rozhodla s tim,

co umim, otevrit svétu, jsem zménila nejen ten svij svét, ale
Zivoty dalSich lidi, a to je pocit, ktery jde jen téZko popsat. Dnes
jsem vdécna svému starému ja, ze i pres prvotni obavy

a prekazky se vydalo na cestu info-podnikani a ze diky tomu dnes
Ziju pribéh, ktery chci vypravét.

Stanislava Mrazkova
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V&Fm, Ze expertni byznys, info-podnikani, je v Ceské republice
stale v plenkach a ma velky potencial.

Mnoha oblasti, témat, talent(l a obor( se stale nikdo neujal a
pritom tam venku ¢ekaji lidé, potencialni klienti, ktefi by v téchto
oborech nadSené kupovali online vzdélavaci produkty. Penize lezi
na chodniku a zatim je nikdo nezvedlI.

Kazdy den fesi statisice lidi nejrizné;jsi otazky, problémy, malé ¢&i
velké, a hledaji na né odpovédi na internetu. A nechtéji jen suché
informace z médii nebo od firem, které se jim snazi procpat
néjaky zaru¢eny produkt. Stejné tak nechtéji nerelevantni
informace z diskuznich for.

Hledaji nékoho, komu mohou dlvérovat a kdo je v dané oblasti
zaroven expertem, ktery jim poradi a pomUze. Od takového
¢loveéka pak radi ¢tou ¢lanky na blogu, e-maily, sleduji ho na
Facebooku a predevsim — kupuji si jeho eBooky, videokurzy,
sleduji webinare a tak dale.

A mUzete si tady dosadit jakoukoli oblast lidského Zivota.

Lidé budou vzdy hledat cesty, jak si zivot zjednodusit, jak vyresit
své otazky a problémy, jak se vyhnout namaze, usetfit ¢i vydélat

penize, jak se citit krasnéjsi, milovanéjsi, oblibenéjsi, jak se citit
zdravi.

Kazdy z nas prosel néjakymi zZivotnimi cestami, ma zkuSenosti a
ma dnes co sdilet. MZete to sdilet s kamarady u piva anebo se
vydat na cestu info-podnikani a tim, co umite, znate a co je vas
talent, za¢it pomahat dalSim lidem a vydélavat diky tomu milé
penize.

Nestane se to samo od sebe.

Nebudu zastirat, ze pokud chce &loveék pfijem z info-podnikani,
chce podnikat z plaze, chce délat, co ho bavi, chce byt svobodny
— nestane se to samo od sebe.

Je potreba opakované prekonavat své komfortni zény, vyvinout
na zacatku velkou davku energie, aby se pak mohla vratit v
podobé velkého splnéného snu.

Pro mé to je dnes uz cesta pfijemna, protoze na té cesté se
vénuju tomu, co mé bavi, a sta¢i mi k tomu jen internet. Na
zacatku to ale byla dfina, ¢asto jsem musela prekonavat sama
sebe, jednat navzdory aktualni naladé a jednat navzdory strachu.
Jit s k0zi na trh a otevfit se svétu. Plnit si sny neni zadarmo. Ale
stoji to za to.

Méjte se krasné a zijte pfibéh, ktery chcete vypraveét.
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Stanislava Mrazkova

Moje znacka: Podnikani z plaze

Miluju online marketing a podnikani z plaze a mym poslanim je ukazovat podnikateltim, jak si pomoci
toho prvniho uzivat to druhé.

MUj obor je: online podnikani

Prodala jsem info produkty za K&: 11 423 650 K¢

Pocet kontaktu v databazi: 30 132

Pocget FB fanousku: 19 121

Mé aktualni top produkty jsou: online kurz Podnikani z plaze, eBook Jak napsat eBook za 14 dni

MUj web: www.stanislavamrazkova.cz, www.podnikanizplaze.cz

V této oblasti podnikam 3 roky :)
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Pribéh 15

Pavel Riha

»,BYl to neuvéritelny pocit, kdyz jsem Sel vecer do
sprchy, vratil jsem se zpatky a zjistil jsem, ze jsem za
tu dobu vydélal 28 000 K¢.

Byl to pocit zadostiucineni, protoze jsem kdesi v
srdci citil, Ze byt placen za svou existenci je opravdu
mozné. Ze svét, kde je prace ,néco, co se musi*,
neni ta jedina moznost. Ze jsou jiné, svobodnéjsi
varianty. A Ze jsem tu svoji pravé objevil.“




Zavrel jsem se na pokoji a premyslel, co udélam
ze Zivotem. Byl jsem na dné. V cizim mésté.

Bez pratel a bez chuti zit. S presvédcenim, ze to
prosté nedam.

Citil jsem se nepotiebny, vy&erpany, neschopny
a mél jsem pocit, Ze zatimco vSichni v né¢em
vynikaji, ja jsem k ni¢emu.

Od détstvi jsem touzil vydélavat né¢im, co mé
bavi. A ted tohle... Nezvladnu to. Selhal jsem
a vSechny zklamal. Zjistil jsem, Ze tohle neni moje

cesta.

Zkrachoval jsem v prvnim podnikani. Mél na krku
rozezlené zakazniky. A navic mé vyhodili ze Skoly.

Co ted budu délat?

Mésice jsem stravil premyslenim o své
neschopnosti, zatimco jsem vstaval

ve 3 odpoledne, uziral se sebeobvifiovanim
a sledoval cely den filmy s pivem v ruce.

Byl jsem pro smich. Nemél jsem plan, nevédél

jsem, co je moji vasni.

A mUj pokus s prvnim podnikanim byl dikazem
toho, Ze to prosté nezvladnu.

Chtél jsem to vzdat, a kdyz uz $lo k nejhorSimu,
nasel jsem svou zasadni inspiraci, ktera situaci

zvratila...

Objevil jsem zenhabits.net, Lea Babautu a nékolik
dalSich lidi, ktefi nasli svoji vasen v psani o tom,
jak postupné zmeénili svij Zivot, a svitla mi

mysSlenka, Ze i ja svlj zivot zménim.
Kdyz se zvladli z Zivotni krize dostat oni, mGzu i ja.

Naugim se, jak Zit lepsi Zivot. Cim vice jsem o tom
¢etl, tim bliz jsem byl k rozhodnuti.

Zmeénim se a rozjedu své podnikani znovu.

Zalozim si blog a o svych zkuSenostech za¢nu
psat. Stanu se tak inspiraci pro ostatni!
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PrestoZze mé okolni svét zlomil, nevéril mi a ja jsem byl k smrti
vydéseny, kdesi uvnitf stale plala touha po svobode.

Stale silnéji jsem citil, ze ma krize je ve skuteénosti prilezitost.

Prilezitost zménit vlastni zivot, napsat o tom a byt inspiraci
druhym.

Zacal jsem ménit své navyky a postrehy psat na sv(j blog.

Sdilel jsem zde svoje zkuSenosti o tom, jak jsem zacal vstavat
brzy rano, jak jsem zacal béhat, zmeénil pfistup k zivotu ¢i zvysil
svoji produktivitu.

MUj Zivot se ménil pred o¢ima.

Zatimco jsem Cetl desitky knih o tom, jak Zit lepsi Zivot, a rady

z nich uplathoval v praxi..., psal jsem o tom na blog a postupné
ziskal prvni ¢tenare. Nejdfiv jen par, potom stéle vice. Prekvapilo
me to.

Neveéril jsem, Ze by mé myslenky mohly lidi takto inspirovat. Ale

kdyz to lidé Cetli, psal jsem stale vice. Zacinal jsem citit, Ze tohle
mé bavi. Sdilet, co si myslim, co jak vidim, a poustét své know-

how do svéta.

Cim dal vic jsem citil, Ze bych se chtél psanim Zivit.

Tak moc meé bavilo psat blog, pfitahovat k sobé komunitu stejné
smyslejicich lidi.

Touzil jsem byt placeny za svou existenci a zaroven inspirovat
druhé.

Jenze zde byl vazny problém.
Vse to byla utopie. Pouhy sen.

Kdyz jsem se zamyslel, neznal jsem ze svého okoli nikoho, kdo by
neéco takového délal a fungovalo by mu to.

Rikali mi: ,,V Cesku neni nikdo, kdo by se uZivil psanim blogu.*

Tak jsem spolu s psanim blogu znovu zacal délat weby pro
klienty, ackoliv mé to zcela vy&erpavalo.

Zakazky jsem pfijimal, jen kdyZz uz mi vazné dochazely penize.
A plvodni nadSeni z blogovani opadalo.

Pak jsem vytvoril blog zenhabits.cz, na kterém jsem prekladal
¢lanky Lea Babauty. Ano, toho, ktery mé rok zpatky tolik
inspiroval a pomohl mi pfekonat mou Zivotni krizi.

No a diky komunité mého predchoziho blogu si ziskal velmi rychle
popularitu. A tady jsem zacal chapat tajemstvi, ze kterého tézim
dodnes.
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Tajemstvi, jak velikou silu dokaze mit nadSena a funguijici
komunita. Komunita lidi, ktefi vas sleduji jen za to, kym jste,
rezonuji s vami a jsou ochotni vas nasledovat. Pocet ¢tenard,
ktery jsem na prvnim blogu budoval rok, jsem u nového blogu
ziskal za 2 mésice.

Pak jsem vydal prvni e-book, jen 15 stran, a nabidl ho
za dobrovolny prispévek.

Nesliboval jsem si od toho nic.

Stahlo si ho zdarma asi 3 500 lidi, coz mé mile prekvapilo. Zhruba
300 lidi dobrovolné zaplatilo. Byl jsem v Soku! Zaplatili, i kdyz
nemuseli, protoze mé znali a mé ¢lanky pravidelné cetli.

Vydélal jsem 12 tisic a uvédomil jsem si potencial moji komunity
a veliky zajem po hodnotném obsahu.

A proto jsem vydal druhy e-book a pochopil velkou chybu, kterou
jsem udélal s prvnim e-bookem... Nesbiral jsem za stazeni
kontakty, a tak jsem tém 3 500 lidem, ktefi si stahli mdj prvni
e-book, nemohl druhy e-book nabidnout.

Nemél jsem na né kontakt, a tak jsem zde pfiSel o velkou ¢ast
prodejd.

Vydélal jsem 18 tisic, a prestoze to byl mirny nardst, partak,
s kterym jsme e-booky vytvareli, fekl, ze do dalSiho e-booku

nepUjde, Ze to nema dostate¢ny potencial, dostate¢nou
budoucnost.

ZUstal jsem opét sam a nebyl si jisty, jestli pokracovat. Stalo mé
to spoustu energie a stéle jsem kolem sebe nemél zadny priklad,
Ze sdileni know-how mUze jako podnikani fungovat.

Zhruba na pUl roku jsem dal celé blogovani k ledu. Mél jsem
pocit, Ze se neposouvam, ze se tim chci sice zivit, ale nemam
zadny byznys model. Zadny plan, jak rist a vydélat vic neZz jenom
par tisic.

Mél jsem tehdy pocit, Ze se musim vratit k tvorbé webl
pro klienty. To mé sice nebavilo, ale bylo snazsi takto vydélavat
penize.

Mozna Ze to byla slaba chvilka, ale chtél jsem to vzdat... Zrusit
blog a zabalit to.

Prestal jsem si véfit, Ze bych mohl byt za svoji vasen placen.

Rikali mi: ,Vzpamatuj se!“ A kdy? jsem byl téméF rozhodnuty,
Ze to nema budoucnost a musim se zaméfit jinam, najednou se
néco stalo.

Na internetu jsem potkal Davida Kirse... Byl to chlapik, ktery také
pres internet sdilel svoje know-how, délal to v§ak trochu jinak nez
ja. Atraktivné. Skvéle. Skrze online video.
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Zaujalo mé to a pak jsem byl v Soku, kdyz jsem zjistil, ze jeho
online kurz e-mail marketingu za 30 dnu vygeneroval zisky
v milionech korun.

Nevéril jsem viastnim o¢im. Vzdyt on déla stejné véci, které byly
také moji vasni. Sdili know-how, inspiruje lidi, vzdélava.

Jen to déla jinou formou. Pomaha a zaroven prodava. A jde mu to
hladce.

Poté, co jsem toto vidél, jsem se rozhodl k blogovani vratit
a vydat sv(ij tfeti e-book — Zivot bez starosti.

Rozhodl jsem se, Ze tentokrat do prodeje zapojim i e-mail
marketing. Nejprve jsem vybral e-mail, vzbudil divéru obsahem
zdarma, vytvoril to ,,spravné ocekavani“ a az pak jsem spustil
prodej e-booku.

Stejné jak to ucil ve svém online kurzu David Kirs.

Vyuzil jsem zde poprvé techniky online marketingu, které jsem
se naucil investici do jeho online tréninku.

A mUj e-book za mésic vydélal 65 tisic korun.

Byl jsem nadSeny! | kdyz to nebyl pravidelny pfijem a dalsi mésice
byly vyrazné slabsi, i pfesto jsem nikdy nevydélal tolik penéz
za jediny mésic.

A v tu chvili definitivné padlo mé presvedceni, ze vydeélavat skrze
kvalitni obsah neni mozné.

Nadchnul jsem se pro mysSlenku stat se placen za svou existenci.
Délat, co mé bavi, inspirovat k akci druhé lidi a svym podnikanim
meénit svet.

V tu chvili jsem védél, ze je to to, co chci délat, a udélal
rozhodnuti naplno zadit s pfipravou vlastniho online kurzu.

Ano, do ted jsem jen prekladal e-booky z angli¢tiny. AvSak nekolik
let v fadé na sobé pracoval, na zméné svych navykd, na zvyseni
produktivity...

A nyni jsem veédél, ze nastal ¢as vytvofit néco vlastniho. Néco,
kde nabidnu lidem svoje know-how, zmény, jez jsem denné

vyuzival v praxi.
Diky Davidovi jsem jiz védél, Ze je néco takového mozné.
A pustil se do toho vazné naplno.

Nékolik mésicl jsem premyslel, co by mél byt ten mj ,,velky
napad“ a ,bestseller”.

AZ mi to na zac¢atku zari 2012 doslo. Za posledni roky jsem zmeénil
spoustu navyk(, a proto to bude online trénink o navycich.
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MUzu lidem pomoci, aby také oni pochopili princip zmény
a navzdycky prekonali svoji ,slabou vali“.

Chtél jsem, aby to byl videokurz, jenze ma videa byla hrozna.

Nikdy jsem verejné neprednasel, pred kamerou se mi tfasl hlas...
a v hlavé jsem mél prazdno.

Presto jsem necouvl. A pokracoval.

PUjc¢il jsem si v bance 50 tisic a investoval je do pfipravy kurzu.
Nazval jsem ho Skola navykd.

A v momenté, kdy jsem mél za sebou desitky nezdarilych pokusu,
jsem pustil prvni vzorek videa na internet.

Prekonal jsem svij nejvétsi strach — strach z verejného
vystupovani.

A svalila se na meé vina kritiky.

Ma vize, moje presvédceni, muj zavazek byt placen za svou
existenci a vydélat do konce roku svdj prvni milion mé hnal dal.

Snazil jsem se kritiky si nev§imat, prestoze meé obrovsky nicila.
Lidem kolem jsem fikal, Ze az spustim prodej, mUj trénink vydéla
miliony. VSichni se mi smali, klepali si na ¢elo a nevéili.

Rekli, Ze mi nékdo vymyl mozek, ze jsem naivni snilek, fekli
mnohem horsi véci, které zde snad radéji nechci opakovat.

PrestoZe to byla tézka zkouska, vydrzel jsem.

Koneéné jsem spustil registrace do tréninku — bylo 9:00 rano -
odeslal jsem e-mail, hlasajici, ze trénink je otevreny, a ¢ekal.

Nic... nic... nic... nic.

Pak pfisla prvni objednavka.

A zase nic.

Potom druha. Treti. Ctvrta. Pata.

Do vecera jsem mél 27 objednavek. Dohromady 189 000 K&.

Neuveéritelné! A to jenom za to, ze jsem fekl, co mi v moji zméné
fungovalo a tim pomohl dal$im lidem.

Konecné jsem placen za svou existenci!

Sen, ve ktery jini nevérili (a ja sam o ném ¢asto pochyboval),
se prave stal realitou!
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Byl to neuvéritelny pocit, kdyz jsem Sel veCer do sprchy, vratil
jsem se zpatky a zjistil jsem, ze jsem za tu dobu vydélal 28 000
KCE.

Byl to pocit zadostiucinéni, protoze jsem kdesi v srdci citil, Ze byt
placen za svou existenci je opravdu mozné. Ze svét, kde je prace
,néco, co se musi“, neni ta jedind moznost. Ze jsou jiné,
svobodnéjsi varianty. A Ze jsem tu svoji prave obijevil.

Kdyz jsem uzavrel vstup do tréninku, uvnitf bylo 151 lidi
pfipravenych k opravdové zmeéné. A na uc¢tu jsem mél néco malo
pres milion korun.

Dokazal jsem to! Splnil jsem si svij sen.

Byl jsem placen za svou existenci. Za to, co mé bavi. Za to,
co jsem roky predtim délal dokonce i zdarma. Za to, ze pomaham
vlastnimi zkuSenostmi meénit lidské Zivoty.

V tu chvili jsem pochopil, Ze od ted je vSechno jinak.

Ze i tady v Cesku je mozné prodat svoje zku$enosti, dovednosti,
know-how.

To, co umite, co vite, v ¢em jste dobii...

Dokazal jsem to ja a naSel v tom svoji vasen.

Ukazala se zde sila internetu. A dnes pevneé vérim, ze kdokoliv
mUze diky internetu vybudovat komunitu, ktera s nim bude
rezonovat, bude ho sledovat, bude od néj kupovat.

Je Uzasné, jak snadno dnes muzete vyuzit e-mail marketingu,
socialnich siti, blogl, e-book, videi, webinarl... k tomu, abyste
predali svétu cokoliv, co je vas talent.

A Ze kdyz to udélate spravné, svét vam bude naslouchat.

Pochopil jsem, Ze vSe je o tom byt autenticky, sdilet svoje know-
how, vlastni pfibéh, svoje dary.

Byt sdm sebou, délat, co vas bavi a co lidem slouzi... Stat se
placen za svou existenci.

Jenze mnoho lidi stale nevi, jak zabalit svoje dary spravné,
aby pritahovali a prodavali.

| ja jsem to hledal roky. Ale nasel.

Moznd, Ze se nyni ptate, zda to m{ze vSechno pokracovat
dlouhodobé.

A rozhodné ano!

Pravé nyni bézi &tvrty ro&nik moji Skoly navykl a ja pisu tento
pfibéh na terase v Thajsku.
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Ubéhly jiz vic nez 3 roky od chvile, kdy jsem svdj prvni online Ale proto, Ze kdyz jsem to dokazal ja, vy mUzete také!

trénink spustil. ) ) ) )
Diky dnesnim technologiim a internetu mizete sv(j talent sdilet

Od té doby jsem... a stat se tak expertem, autorem, lidrem, celebritou ve svém

) ) oboru..., a to mnohem snadnéji nez kdy dfive.
Obslouzil 10 275 spokojenych klientu.

< | celkerm 10 oniine k y s dh ddlal MUZzete byt placeni za to, v ¢em jste dobfii a co délate radi.
ustil celkem 10 online kampani, ktera kazda vydélala . S Cira - o
P P y Byt lidrem, ktery lidi vzdelava a inspiruje k akci. Mit podnikani,
pres milion korun. , vis s , . e

které vydelava a zaroven meni svet.

Odvysilal pres 113 webinar{. . o.. . ,
vystalp webinard Staci jenom prijmout tuto vizi za svou. Vytrvat a nevzdavat se.

Vybudoval e-mailovou databazi 93 tisic kontaktd. Zamérit svou pozornost a systematicky se ucit. Postupovat
kracek po kricku.
Vydélal pres 23 milion(l K¢ pres internet.

Pavel Riha
Procestoval 11 zemi svéta.

http://pavelriha.cz/

Vybral 531 tisic korun na pomoc tém, ktefi to potrebuiji.
Letél vrtulnikem nad Manhattanem.

Pristal na dné Grand Canyonu.

Projel Evropu za 30 dni v Aston Martinu.

Prestéhoval se do luxusniho bytu v centru Prahy.

Tyto radky piSu z Thajska, kde treti rok v fadé travim zimu.

Nefikam to, abych se zde chlubil.
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Pribéh 17

Petr
Sedlacek

,Prihlasil jsem se do placené sekce a zacal se ucit,
jak prodavat svdj talent. V/Se bylo krdsné
srozumitelné. Diky tomuto skoleni jsem se dozvedel
vice o sobé€, srovnal si myslenky, co a jak mohu na
internetu prodavat. Jak informace spravne zabalit a
vyslat je do svéta. Dalo mi to take odvahu venovat
se trénovani na piny plyn jako profesional. Clovék si
uvedomi, ze nemusi byt zrovna nejlepsi na svete, ale
Ze to, co umi, muZe stejné tak dobre pomahat
druhym.




NeZ jsem zacal z kariérou trenéra, podnikal jsem

v polygrafickém priimyslu. Sportu jsem se vénoval
spiSe pro vlastni potéseni. Moji vasni bylo bojovée
umeéni. Uchvacovala mé jeho komplexnost a
propojenost s zivotem jako takovym. Na rozdil

od ostatnich sport(, které jsou spiSe jednostranné
zameéreny na vykon nebo estetiku téla.

Jednoho dne za mnou pfisla ma pfitelkyné se
slovy, Ze ma znamého, ktery by chtél zacit cvicit,
jen nevi, jak na to. Domluvila mi tak mého prvniho
platiciho klienta. Byl to skvély pocit délat to,

co ¢lovéka bavi, a jeSté za to dostavat penize.

DalSim zlomem v mém Zivoté byl mUj Uraz kolene,
ktery mé vyradil na nékolik mésicl z aktivniho
zivota. Za tu dobu necinnosti se mi povedlo nabrat
pres 20 kg tuku. VSe, co jsem zatim znal a umél,
bylo spiSe o rozvoiji téla, sily a mysli. Hubnuti bylo
pro mé uplnou novinkou, kterou jsem nikdy dfive
nepotreboval.

Zacal jsem, tak jako vsSichni, hledat rady na
internetu. To mé dovedlo jesté do vétSich
problému,nez jsem mél. Napadla mé vSak spasna
otazka. Jak to délaji profesionalové, ktefi lidem
pomahaiji hubnout? Mél jsem jen 2 moznosti, bud’
za néjakym profikem zajit pro pomoc, nebo se
sam stat profesionalem.

Zacal jsem tedy studovat nejprve sam knihy

o vyzivé a redukénim cvi¢eni. VSe jsem na sobé
hned otestoval a sledoval vysledky. Za néjakou
dobu se mi povedlo zhubnout 15 kg, ale téch 5
uz nechtélo jit dold. Napadlo mé, Ze asi nékde
délam chybu a z knih to uz nevyctu.

Zacal jsem tedy studovat trenérskou Skolu Petra
Stacha. Tam jsem pochopil, jak je kazdé télo jiné
a ze to, co funguje u jednoho, u druhého nemusi
fungovat. Kone¢né se mi to povedlo a poslednich
5 kg bylo dole. Moji pratelé najednou za mnou
zacali chodit a ptat se: ,Jak jsi to udélal, mizes
nam také poradit?*
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V té dobé jsem uz uvazoval, Ze s praci v polygrafickém pramyslu
skon¢im. Byla to profese, ktera mé nikdy nenaplrovala.
Potreboval jsem zménu, ale téZ jsem si uvédomoval, Ze nema
cenu délat néco jiného, co mé téz nebude za ¢as bavit. Chtél
jsem zacit pracovat jako trenér, ale na trenérské Skole nam fikali,
Ze profesi trenéra se uzivi jen ti nejlepsi nebo ti, co umi néco
specialniho. V tu dobu jsem nemél tuseni, jak to udélat, abych
mél dostatek klientd. Necitil jsem se zrovna na to, Ze jsem ten
nejlepsi.

Jednoho dne na mé na FB vyskocila reklama a tam David mluvil
o tom, jak prodavat, co ¢lovéka bavi, a to diky internetu. Byla to
pro mé Uzasna stranka, ktera se liSila od vSech webU, co jsem
znal.

Prihlasil jsem se do placené sekce a zacal se ucit, jak prodavat
svUj talent. VSe bylo krasné srozumitelné. Diky tomuto Skoleni
jsem se dozvédél vice o sobé, srovnal si mySlenky, co a jak mohu
na internetu prodavat. Jak informace spravné zabalit a vyslat je
do svéta. Dalo mi to také odvahu vénovat se trénovani na piny
plyn jako profesiondl. Clovék si uvédomi, Ze nemusi byt zrovna
nejlepsi na svété, ale Ze to, co umi, mlze stejné tak dobre
pomahat druhym.

Moji nejvétsi chybou bylo nechat se premluvit od programatora
na uplné jiné feSeni webu, nez David ve svém Skoleni
doporucoval. Tato chyba mé stéla cca 60 000 K¢ za rizné prace

na webu. Vysledkem byl web, ktery byl velkym kompromisem
a moc nedélal to, co jsem potreboval.

v v v/

od zacatku. V té dobé vznikl mdj prvni MioWeb a souc¢asné tak

i projekt Skype-Trenér. To, co jsem se snazil vytvorit rok, najednou
trvalo jeden mésic prace. Nejvice ¢asu mi zabralo naucit se web
ovladat. Druhy web Trenér-Hubnuti pak uz byl otazkou asi tydne.

Diky tomuto webu jsem mohl kone¢né vyuzit vSechny informace
na maximum. Najednou bylo snadné testovat rlizné stranky. Mohl
jsem za nékolik mésicl naplno optimalizovat strategii prodeje
svych sluzeb a informaci natolik, ze otazkou pro mé dnes neni,
jak ziskat klienty, ale jak uspokoijit poptavku.

E-mail strategie, kterou jsem se naucil od Davida, mi pomaha
udrzovat nejen komunikaci se zakazniky, ale téz diky ni mohu
ziskavat stale nové klienty. Je to pak takovy maly robot, ktery
pracuje ve dne v noci za vas. USetfite tak spoustu Casu, ktery
pak mUzete vénovat tfeba své rodiné.

DalSim krokem pro mé ted bude vytvoreni ¢lenské sekce, kde
budou moci lidé ziskavat stru¢né a jednoduché informace o tom,

.....

pracovat na svém téle, ale i mysli.

Vérim, ze Clovéka utvari nejvice jeho prostredi a lidé kolem né;j,
proto setkavani lidi ma velky efekt na trvalou zménu zivotniho
stylu. Petr Sedlacek
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Petr Sedlacek

Moje znacka: Trenér-Hubnuti / Skype-Trenér

Pomaham lidem dostat se do formy, aby meéli vice energie do Zivota.

MUj obor je: Zdravy Zivotni styl — zména integrity téla.

Pocet kontaktu v databazi: cca 3 000 ks

Pocet FB fanouskud: cca 700

Mé aktualni top produkty jsou: Bali¢ek sluzeb ,,A mate vystarano na puUl roku“ a bali¢ek VIP ,,Proména
na klic*“.

MUj web: www.skype-trener.cz / www.trener-hubnuti.cz
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Pribéh 18

Marketa
Strnadova

»~Me sny se splnily a dal se pini. Vyprostovak
vydélava. Prace na plny uvazek mé uzemrnuje, bavi a
dava mi jistotu stabilniho vydelku. Klienti z cele
republiky mi piSou o tom, jak moc jim VyproStovak
pomahd, kolik Zivot( uz jsem svym e-bookem
Zazraéné télo inspirovala a kolik bolesti se z Ceské
republiky vytratilo.”




Rika se, ze ptak Fénix vzdy musi shofet na popel,
aby mohl v plné sile opét povstat. Myslim si, ze
neni nahodou, Ze zrovna tento tvor je symbolem
mého Cinského Cisla Gua...

Byl ¢ervenec 2015. Osklivé jsme se pohadali

s mym partnerem a on zareagoval tak, Ze si sebral
své saky paky a opustil mé. V zacatku otevirani
mé ordinace, v za¢atku mého online podnikani.
Byla jsem bez koruny, v byté s naklady 10 000 K¢&
za mésic a s malym ditétem. Nezbyvalo nez se
modlit.

Ma bytna nastésti zareagovala skvéle. Podpofila
mé a kyvla na to, Ze s najmem tfi mésice pocka,
az dostanu prvni vyplatu. Ja byla i pfes rozchod
velmi pozitivné naladéna a vérila jsem, Ze to néjak
~dam®. To jsem ale netusila, co na mé ¢eka

za rohem...

Cervenec a srpen jsem zvladla naprosto v pohodé.
Pracovala jsem dal na svém online podnikani,
poctive finiSovala projekt na Plazovou vyzvu Stani
Mrazkové a psychicky se pfipravovala na praci

na plny Uvazek, abych méla stabilni ,jisty“ vydélek.
A pak to prislo.

Deprese. S kompletnim klinickym projevem.
Bez varovani mé prepadly no¢ni uzkosti. Mnoho
dni jsem témér nezamhoufila oko, rano plakala,
Ze nezvladnu praci, ve volnych chvilich upadala
do stesku po své rodiné a k tomu byla naprosto
zoufala z toho, Ze vSe, na ¢em jsem pracovala,

prijde vnivec.

Zadny unschooling, Zadna tastna rodina, zadné
online podnikani. Na nic uz nezbyde ani ¢as,

ani energie. Protoze postarat se o 14 lidi denné
a psychofyzicky makat 8 hodin denné 5 dni v
tydnu je vazné makacka. A tak jsem se nadale
hroutila.
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Nad vodou mé drzely okamziky nadéje, které se tu a tam
znenadani objevily a dovolily mi véfit, Ze se vSechno néjakym
zazrakem spravi a mé sny se preci jen stanou realitou.

VSechno zlé je ale k nééemu dobré.

Kdyz jsem si spoditala, Ze i pti plném platu zbyde mné a ditéti

5 000 K& na mésic a ze z toho rozhodné nevyzijeme, kdyz jenom
benzin a internet s telefonem vyjdou na 2 000 K&, prosté jsem
se ROZHODLA. Ze to bude dobré, zamakam a vyfesim to. A dal
jsem se modlila.

Kdyz jsem pak sedéla u mé skvélé terapeutky a hroutila se

pod navalem osobnich a finanénich problémua, zazvonil mi telefon.

Ozvala se Stanicka Mrazkova s tim, ze jsem se stala vitézkou
Plazové vyzvy! Jaka radost meé zavalila! :-)

A to byl zacatek.

Prislo prvnich 50 000 K¢&, zaplatila jsem to nejnutnéjsi a sebrala
silu na dalsi kroky. VSichni mi pacienti mé povzbuzovali, vymysleli
se mnou, kudy Vyprostovak dostat na verejnost, a nosili mi
kontakty na média.

Ja nelenila a zavolala rovnou do televize. Po nékolika pokusech
jsem se dovolala do ostravského studia CT a za par tydn{l jsem
byla v Dobrém ranu. DalSich 120 000 pfibylo na mém

podnikatelském konté. Zaplatila jsem dluh na bydleni a vSe dalsi,
co mé palilo. Deprese se pomalu lepsily a ja vidéla svétlo na konci
tunelu. S dévcaty z Ostravy jsem se domluvila, ze jak se to bude
hodit, pozvou mé do Sama doma.

Navstéva v Sama doma pak byla zlomova. Vydélala jsem diky
ni 200 000 K¢&. Vyplatila jsem investorku, koupila vlastni auto,
abych mohla dal naplno fungovat, a v praci oznamila, ze
nastoupim na p0l Uvazku.

A to byl pro mé konec depresi.

Mé sny se splnily a dal se plni. Vyprostovak vydélava. Prace
na plny Uvazek mé uzemnuje, bavi a dava mi jistotu stabilniho
vydélku. Klienti z celé republiky mi piSou o tom, jak moc jim
Vyprostovak pomaha, kolik Zivotd uz jsem svym e-bookem
Zazra&né télo inspirovala a kolik bolesti se z Ceské republiky
vytratilo. :-)

Mnoho znamych mi ted drzi palce a psychicky mé podporuje. MU
plan je totiz naprosto jasny a odvazny. Preji si dostat Vyprostovak
k Siroké verejnosti, aby se co nejvice lidi uzdravilo a co nejvice
operaci zrusilo.

A samoziejmeé hodlame expandovat do zahranic¢i. Protoze
produkt, ktery na to ma, si to zaslouzi. A protoze plazové
podnikani mi to umoznuje. No to bych byla blazen, kdybych
do toho nesla. :-)
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Takze vSem, ktefi maji skvélé know-how a vasen pro své
povolani, vzkazuiji, jdéte do toho!

vvvvv

v8echno mozné a vase sny se splni. Az pak budete stat
pred realitou, ktera precka/?predci vSechna vase ocekavani,
budete naplnéni vdéc¢nosti, Ze jste do toho Sli.

Markéta Strnadova
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Markéta Strnadova

MUj obor podnikani je: fyzioterapie

Pocet kontaktu v databazi: 4 000

Pocget FB fanousku: 290

MUj aktualni top produkt: Vyprostovak

Prodala jsem za 450 000 K¢ za 6 mésicu.

Muj web: www.marketastrnadova.cz
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Pribéh 19

Zdenek
Weber

»,Ja tomu fikam organické podnikani. Kdyz to délate
radi, dobre, stojite v tom pevné a mate vizi, véci se
deji ve vas prospéch a ve prospéech vasich vizi a
zaméru. Jsem také malym, lec uspésnym
investorem do etického investovani, které mne i moji
manzelce generuje velmi pekny pasivni prijem.“




Kdyz mé David pozadal, abych sdilel sv(j
podnikatelsky pfibéh, fikal jsem si, je to velka
vyzva, ale jdu do toho. Jesté nikdy jsem ho nikde
takhle nesdilel a jsem vlastné rad, Ze do toho jdu.
Protoze feknu na plnou hubu, jak to vidim.

Zaprvé vam reknu, ze nejsem zadny
velkopodnikatel. Jsem maly podnikatel a vzdy
jsem jim byl, ale vzdy jsem mél dostatek penéz
a hooodné svobody, nikdy jsem nebyl nikde

zameéstnany. V 18 letech a jednom dni, pfesné 12.

ledna 1993, mé m{j osviceny tatinek doprovodil
na zivnostensky Urad a do banky a poslal

ke strycovi do Autosklaservisu na zauceni se,
jako za starych ¢asU. Jsem vyuceny
automechanik. Auta mé nijak extra nezajimala,
ale podle Skolnich hodnoceni jsem platil za
priimérného Zaka, a tak mé tata poslal na u¢ebni
obor automechanik. Hral jsem hokej, a tak jsem
na tom oboru netravil pfiliS§ mnoho ¢asu.

Ja totiz miluju svobodu pohybu a jak jsem

v puberté zacal poznavat tu krasu svobody
pohybu, svobody rozhodnuti, touzil jsem vice

a vice z celého srdce byt skute¢né svobodny, sam
sobé panem. To bylo v roce 1993, pred 23 lety.

Tehdy jsem si koupil knihu od Napoleona Hilla,
ktera jiz nevim, jak se presné jmenovala, ale vim,
co se tam psalo a co se mnou rezonovalo

a hluboce me to ovlivnilo.

Bylo to toto:

Podnikate proto, abyste poskytli sluzbu
spole¢nosti a abyste se stali na svém podnikani
naprosto nezavisli a mohli délat to, co vas bavi,
abyste mohli rlist, pecovat o rodinu, vzdélavat se,
cestovat, duchovné praktikovat, rozvijet své dalsi
a dalSi talenty, tvorit.

A tehdy to ve mné zaklaplo, pratelé, piSe se rok
1994.
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Mym tehdejSim businessem byla firma Autosklaservis Weber
a mym snem byt svobodny, zcela nezavisly na to firme,
dotahnout ji do stavu, kdy mohu byt svobodny a délat to,

co v nejtajnéjSim snu chci, a to bylo cestovat, poznavat sam
sebe, naucit se anglicky, ucit se od moudrych lidi, milovat

se se zivotem.

K tomu jsem dovazel ojeta auta z byvalého vychodniho Némecka
(coz v Mosté délal snad kazdy, ale nase parta v tom byla Sikovna
a generovalo to pékny penize). Pravda, nebyl to nikdy uplné gisty
business a to mi na tom vadilo a byl to taky hlavni divod, pro¢
jsem s obchodem s auty v roce 97 skoncil a naplno se vénoval
otevreni dalSi pobocky Autosklaservisu Weber v Teplicich.

Ta firma v té dobé délala kolem 12 milion( obratu se 6 stalymi
zaméstnanci a 2 externimi techniky.

Vzdy jsem své kolegy/zaméstnance ucil, jak byt co
nejsamostatnéjsi, a motivoval je tim, Ze jsem se s nimi délil o zisk
na zakladé vyhodnocené kvality prace a ochoty, rychlosti.

V tomto obdobi zivota bylo moiji vizi tu firmu udélat nezavislou
na mné a jet do svéta, vymanit se z malomeéstackého zivota

a ziskat od v8eho odstup, vyuzit té svobody pohybu, ktera

se otevrela.

V roce 2000 priSel ten moment. Uz jsem se dusil tou
kazdodennosti, uz jsem citil, Ze musim jet. Firmu jsem

zorganizoval tak, aby fungovala sama, a dohlizela na ni moje mati.

Prosté kdyz mate vizi a véfite v ni a nednavné pro ni pracujete,
nezalezi na vzdélani, na Stésti, ta vize sama vytvafri ten vysledek,
ktery citite, Ze chcete, véci se poskladaji ve prospéch vasi vize,
protoze vase vize ma hlubsi a Sirsi smysl.

Odjel jsem na 7 mésicl na Novy Zéland na JiZzni ostrov

do Queenstownu ucit se anglicky. Umél jsem akorat: hello, how
are you and here my english finish. A ten vydech, pratelée,

ten pohled z letadla nad Novym Zélandem, to nikdy nezapomenu.
Ze zaprdénych Cech do UpIné rajsky zemé&, plné pozitivnich lidi,
sportmend...

Téch 7 mésicll jsem travil stfidavé cestovanim, studiem angli¢tiny
a trekama a meditaci a zac¢inal jsem tusit, Ze do svého starého
Zivota se nemohu vratit, Ze tahle poutnicka horecka jen tak
neprejde. Ono kdyz vam chodi na ucet 100 tisic mési¢né a jesté
vam dost zbyv4, tak to se vam cestuje, to si dokazete asi
predstavit.

vvvvvv

a stat se na podnikani nezavisli a délat to, co milujete, rist,
rozvijet se, studovat, ozenit se, nevim, co jesté si dokazete
predstavit, ale hlavnim cilem podnikani je, pratelé, drzte se:

Mit hromadu volného ¢asu, ktery vyuzijete, jak chcete vy, podle
vasSich hodnot a priorit a osudu.
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A podle tohohle presveédceni ja podnikam 23 let. Nevim, co je to
krach, nevim, co je to nedostatek penéz. Tedy kdyz umite
hospodarit a nemate predstavy o super luxusu. Mné stac¢i dobry
komfort, nepotrebuju luxus, i kdyZ si ho ob¢as uziju. Mohu v klidu
spat pod Sirakem. Nejradsi mam sedét v holy jarni pfirodé a spat
pod Sirym nebem.

Postupné se moje cesty jesté vice produchovnily a vice jsem citil,
Ze ten veSkery Cas a penize, které mam, musim vyuzit k tomu,
abych uzdravil své zranéné srdce, svou ztracenou dusi, abych
nasSel sdm sebe a boZstvi a Zil vnitini naplnény Zivot, a to jde
jedine, kdyz Zijete vice a vice a vice v souladu s tim, ¢emu
mUzeme fici blh, blh kfestansky, taoisticky, buddhisticky,
hinduisticky, muslimsky, je to jen jeden buh.

Tuhle zkusenost jednoho boha jsem prozil jak na pUlro¢nim
taoistickém tréninku wusu ve Wudangu, tak v Oshovu centru

v Indii, ve Varanasi, v zenovém klastere v Jizni Koreji, v
terapeutickych skupinach ve Svédsku, Holandsku, Némecku.

A takhle, pratelé, jsem 5 let jenom cestoval, meditoval, poznaval,
miloval se se zivotem bez starosti o penize.

Moje hodnota je svoboda. Ja podnikam v prvé fadé pro svobodu
svou a svobodu své rodiny a svobodu mych kolegl a klientd

a zakaznikl. Kdyz se podivate na to, co délame, tak uvidite, ze
vSe slouzi vnitfni a vnéjsi svobodé. Tak i vy podnikejte pro to,

co je pro vas dulezité. Mlze to byt cokoli jiného, ale pokud je to
dobré, bude to dobré i pro nékoho ve vasem okoli. Podnikat

pro materialni bezpeci a zabezpeceni znamena, ze budete
pfitahovat takové kolegy, zaméstnance, klienty a tak dale.

Pokud podnikate, musite mit vizi, osobni nebo spolec¢enskou,
ktera samotné podnikani prfesahuje. Pak budete mit vzdycky
dostatek sily k tomu, abyste méli smysl a pfekonavali prekazky
a uctu k osudu, protoze osud neoculrate, ten se prosté stane.

Po 5 letech intenzivniho cestovani krajinou vnéjsi, tak i vnitini,
studiu vnéjsich u&eni, tak i vnitfnich, rozjimani v Cing, Indii,

na Zélandu, v Koreji jsem se rozhodl, Ze se usadim a za¢nu hledat
dalSi vizi v oblasti prace a seberealizace.

Jelikoz jednou z aktivit, kterou jsem na cesté potkal, byl muzsky
kruh, muzsky transformacni vycvik, ktery mé nakopl a probudil,

a diky tomu, Ze jsem proSel vzdélanim jako mentor a bodyworker,
také vzdélanim ve vedeni skupiny a transformacnim koucovanim,
praci s télem a meditaci, po konzultacich a doporuéenich

od mého mentora jsem se rozhodl zalozit muzsky kruh CR. Nikdy
jsem nemél ambice timto vydélavat penize, ale...

POZNAMKA: O Zzenach mého Zivota tady psat nemohu, protoze
bychom potfebovali dalSich deset stranek, ale zeny hraly a hraji
v mém podnikatelském pfibéhu zakladni roli. Zaprvé kdyz jsem
byl mlady a bylo mi 18, bylo mi jasny, ze kdyz budu mit pékny
télo, budu mit pékny auto, budu se chovat uctivé k Zzenam, budu
vydélavat a zit naplno, budu pro Zenu svych sni atraktivnéjsi.
Prosté jsem citil, ze zeny davaiji prednost nékomu, kdo se o né
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v pfipadé manzelstvi a rodiny postara, kdo zajisti komfort
a vypada alespon trochu k svétu a ma alespon naznaky dobrého
charakteru.

Do svych 34 let jsem mél dostatek penéz z Autoskalservisu, nebyl
jsem Zenaty a nemél déti, a tak jsem nemél nikterak velké ambice
rozjizdét dalSi nové podnikani nebo rozvijet stavajici. VSe prislo

s narozenim mého syna Adama. To byla revoluce.

JiZ 8 let se vénuji podpore projektd pro déti v détskych domovech
pfi jejich pfechodu do bézného Zivota. Z Evropské unie jsem
ziskal cirka 50 milion(i korun pro tyto projekty, které skolily ucitele
v détskych domovech, jak délat mentorskou praci, pomahaly
Skolenimi a kurzy mladym lidem v cirka 20 détskych domovech
pfi jejich pfechodu do samostatnosti skrze tréninkové byty. Tim
jsem byl plné zaméstnan, ale nebyla to vydéleéné ¢inna ginnost.
Jak jsem fikal, kdyz mate kde brat, mlzete se takovym ¢innostem
vénovat za malou odménu na naklady.

Dnes je mi 41 let a organizace Muzsky kruh se organicky rozviji.
Nikdy v ni nebyl zadny podnikatelsky zamér, zadna velka touha
vydélavat tim penize, presto organizace dnes de facto
zaméstnava 4 lidi naplno a nékolik mentort a spolupracovnik(
externé, porada transformacni vycviky pro muze, retreaty

pro pary, vecerni muzské a muzsko-zenské kruhy v 16 méstech
Cech a Moravy, kde se lidé divaji na Zivot s pravdivym srdcem
a bez povrcha.

Vlastnim spolu s Vaclavem Nemeckem firmu True Self s.r.o., ktera
zastreSuje a realizuje celou radu projektt od etického investovani
pres vzdélavani a koucink k nové se rozjizdéjicimu projektu
Internet marketing servisu.

Ja tomu fikam organické podnikani. Kdyz to délate radi, dobre,
stojite v tom pevné a mate vizi, véci se déji ve vas prospéch

a ve prospéch vasich vizi a zamérl. Jsem také malym, le¢
uspésnym investorem do etického investovani, které mné i moji
manzelce generuje velmi pekny pasivni pfijem.

Kouknéte se na Trueself.cz, at vidite mozaiku nasich projektt
a mUzete se k néjakému pripojit.

Dnes podnikdm s touto vizi:

Podnikam tak, abych se stal na svém podnikani nezavisly, abych
mohl na 2 roky odjet s rodinou do Australie a zit tam a nestarat
se o pfijmy &i penize. Dale podnikam proto, abych vytvarel

ve spolecnosti uzitek a inovaci. Podnikdm pro hodnotovou

a charakterni obnovu ¢lovéka, muze, Zeny, paru, rodiny.

A podnikam pro dobro a hojnost své rodiny, svych 3 déti, abych
jim zajistil dobré vzdélani, dobré zazemi, hodné prirody

a predevsim spoustu svobody a hry. Ja sam si rad hraju a nasSe
déti miluji si hrat a smat se. A ja chci, aby jim to zUstalo
navzdycky, vira v Zivot, vira v dobro, vira ve vyssi smysl Zivota.
Podnikam také proto, abych se mohl ucit, protoze podnikani
samo je zdrojem uceni se, jak vést sebe i ostatni i Zivot.
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Podnikam také proto, abych mohl podporovat to, co mi dava
smysl.

Autosklaservis Weber jsem prenechal moji matce a sestre, které
jej dal vedou a slusné z toho prosperujou. Z tohoto businessu
jsem kompletné odesel v roce 2005.

Kdyz nemate v umyslu z né¢eho délat business, tedy primarné
to délat pro zisk, coz je DNA spolenosti s ru¢enim omezenym
nebo Zivnosti, neznamena to, Ze si za to neberete penize. Penize
jsou hodnotné a dulezité v nasem Zivoté, le¢ diry v nasich dusich
nezalepi.

Vite, slovo marketing znamena prosté vSechno, co se tyka
prodeje od A do Z. A ja vam fikam, marketing vznika z kvality,
ne z kvantity. Kvantita a nizka kvalita potfebuje hooodné
ohnutého marketingu, aby lidé uveéili, ze je to kvalita, coz je
dneska vice nez Casty jev.

Moje podnikani je vzdy zaloZeno na kvalité, i kdyz i kvalita je
v mnoha pfipadech relativni. Ridim se heslem jednoho
kanadského hokejového trenéra:

Budeme makat, budeme se snazit, abychom dosahli dokonalosti,
a jedno vam feknu, dokonalosti nikdy nedosahneme, ale cestou
k dokonalosti dosahneme vysoké kvality.

Prosté kdyz podnikate, tak to své podnikani stale vylepsujte a tim
dosahnete postupné vyssi a vyssi kvality, ale nikdy ne

dokonalosti. Dokonalosti se neda dosahnout v relativnim svété,
ale pouze ve svété absolutnim, tedy ve vztahu a spojenim
s bohem, boZstvim, nazvéte si to, jak potfebujete.

V roce 2012-13 pfiSel do mého muzského vycviku David Kirs. Byl
jednim z U¢astnik({ a tak ho nadchnul muzsky kruh a prace v ném,
Ze prisel s nabidkou, moznosti prenést nékteré myslenky tohoto
vycviku do virtualniho prostredi. Pfi§lo mi to jako vtip, ale hlodalo
to ve mné, protoZe ta mise probuzeni nas chlapt je silna, a tak
jsem kyvnul, i kdyz jsem nevédél, Ze co bude nasledovat potom,
bude jen potvrzeni toho, Ze kdyz néco délate dobre, radi

a poctive, tak se to zacne Sifit samo od sebe. Nikdy jsem nemél

v planu délat on-line program pro muze, to se prosté stalo jako
vysledek 7leté prace v muzském kruhu.

Prosté lidé, z hloubky udélate Sirku, ale nikdy ne naopak. Proto
pokud chcete rozsifit své podnikani, dejte fokus na kvalitu

a hloubku toho, co délate, at je to cokoli, a pak pfijde ¢as, kdy

ta hloubka se stane Sirkou, a to jak finan¢ni Sirkou, tak klientskou
Sirkou. Soucasti takového kroku jit do Sirky je, Ze se vystavite
polaritam davu. Polarita davu je, Ze pokud jste vidét a slySet,

z jedné strany se ozyva: ,Zavfi klapacku.“, z druhé strany

se ozyva: ,Pokracuj, das to.“ A vy musite vérit, Ze to date. VétSina
lidi se neodvazi vykrocit, jen v pohodli svého hnizdecka kritizuiji,
nebo obdivuiji.

Muzsky kruh, muzsky vycvik, vSe, co délame v muzském kruhu,
to neni podnikani, i kdyz to podnikani zastituje, je to mise.

116



A pokud jste nékdo, kdo déla do osobniho rozvoje nebo
alternativniho 1éCeni, pamatujte, nikdy na takové praci nebudte
finanéné zavisli, délejte vSechno pro to, abyste vydélavali né¢im
jinym, a potom vam tohle poslani, tahle mise poroste.

Nevérim nikomu, kdo s vami sedi v mistnosti, ma vam pomoci,
a pritom se trese, ze kdyz odejdete a nezaplatite, on nebude mit
druhy den na housky.

Chci fict, ze David je predevsim kamarad, citim se trochu jako
jenho duchovni bratr, ale také spolu radi reSime podnikani a rlizny
otazky.

Chci Fict, ze internet marketing, expertni marketing prisel
do mého Zivota a posléze podnikani skrze Davida KirSe a
zasadnim zpUsobem mé udélal inteligentnim a rozsifil Uplné
vSechny aspekty mého poslani i podnikani do Sirky.

Vyuzivame ho v etickém investovani. Kde by se vam pred 10 lety
zdalo, Zze poslete 1 e-mail a mate 70 prihlasenych na prednasku
o etickém investovani, nebo Ze udélam webinar o muzském
vycviku a prihlasi se 30 Ucastnikl (coz je maximum) a

30 nahradnikd? Ze vasi misi mohou vidét desetitisice lidi...

A znovu opakuju, pokud podnikate a chcete vyuzit on-line
marketing a vSechny ty vychytavky, prosim a prosim,
méjte vizi, méjte hloubku a kvalitu, a pak se vam ty véci

po internetu budou Sifit de facto samy.

A co vic, budte Stédfi k lidem okolo sebe. Délte se od samého
zaCatku. Mate-li pét korun, dvé si nechte a 3 dejte.

Nejsem velkopodnikatel, ale, pratelé, jsem svobodny, plnim si své
sny, mam ¢as na meditaci a modlitbu, mohu aplikovat své
mysSlenky do Zivota, zajistit své déti, byt panem svého ¢asu

a vénovat praci pozornost 4 dny v tydnu 6 hodin denné a zbytek
¢asu vénovat roding, cvi¢eni, ¢teni a nicnedélani, bydlet

v pekném byté, mit pékného, pohodiného, rychlého mercedesa,
zajistit svym détem pékné détstvi a néco slusného jim usetfit

do zacatku zZivota, mit chalupu a délat néco, co kdyz se na to
podivam, tak mné plesa srdce, délat to s lidmi, které mam rad

a mohu si je vybrat, a jeSté mnohem vic, a to je vic nez dost pro
tento zivot, a to jiz 23 let.

Diky, tati a mami, za podporu v podnikani. Pfedevsim na zacatku,
kdy jste se nebali a kopli jste do toho a sami zacali podnikat

a pravé ted spocivate ve svém komfortnim dtichodu na dovolené
na Maledivach.

Tedy lidé, méjte své sny, méjte hodnoty, méjte charakter, vérte

v zivot a jeho smysl a podnikejte pro vyssi vizi a pak vam internet
marketing, vSechny ty e-maily, Facebooky, PPCécka, e-booky,
poucky, bude opravdu uzite¢ny.

Zdenéek Weber

http://www.trueself.cz/
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Pribéh 20

Andy Winson

»~Myslel som si, Ze mi k uspechu stacia iba nastroje,
hodnotny obsah a nié viac nepotrebujem. Ze
internet to spravi sam. Slova ako PPC reklama,
facebookova reklama, afiliate partner, a remarketing
mi vela nehovorili. A vysledok? Pre mna to vtedy
znamenalo minus 5.000 EUR. *




Ako malé dieta som bol vedeny k Sportu.
LyZovanie, plavanie, futbal, hokej, atletika,
gymnastika a bojové umenia. Pravidelny tréning
a denno denna drina ma obdarili trpezlivostou a
vytrvalostou.

Uz pocas Sportovania som pochopil, Ze aj ked' ma
Clovek vela natrénované neznamena to
automaticky aj skvely vysledok. Ten je primarne
podmieneny mentalnou zrelostou.

V 16 rokoch ma oslovila Silvova metdda. Vtedy
som v spojitosti s bojovymi umeniami zacal
chapat obrovsku silu mysle.

Svoju lasku k Sportu som specatil tym, ze som
vyStudoval fakultu Telesnej vychovy a Sportu

so Specializaciou trénerstvo. Peniaze, ktoré mi
davali rodic¢ia mi vSak nestacili, tak som si popri
Studiu zacdal privyrabat na stavbe. Poviem vam, nic¢
pre mna.

Nasledne som skusal obchodovat. Voravky,
kozmetika, vyrobky do kuchyne vyzivové doplnky,
finan¢nictvo. Uz vtedy som si zaCal uvedomovat,
ze mat dostatok penazi a dosiahnut finanénu
slobodu je otazka stratégie a akcie.

Trénoval som ludi nie len v telocviéni

a vo fitnescentre, ale aj v Skoliacich miestnostiach.
Motivoval som ich, pracoval som s nimi na
zlepSeni ich Zivota.

Praca s 'udmi ma nadchynala. Bavilo ma sledovat
rozdielnosti. Podobnosti. Prepojenia. To, ¢o platilo
na jedného klienta, na iného vobec. VSimal som

si psychologiu kazdého ¢loveka. Za¢alo ma
zaujimat, preco isti 'udia dosiahnu vrchol v tom ¢o
robia, zatial' Co vacsina uviazne v priemernosti.

Uz vtedy som vedel, ze najddlezitejSie je ucit sa
od tych najlepSich. Tak som ich zacal cielene
vyhladavat. A odtial' bol uz len kisok k
osobnostnému rozvoju. Zacal som sledovat Zivoty
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uspesnych z roznych kutov sveta. Zaujimalo ma, ako sa dostat na
Spicu a udrzat sa na nej.

FINANCNICKA ERA

Uz pocas vysokej Skoly v roku 1996 som sa dostal k finan¢nictvu,
¢o na prvy pohlad nemalo ni¢ spolo¢né s mojim studiom.
Nakoniec ma systém vzdelavania, informacii a perspektiva
finanéného a osobnostného rastu tak uchvatila, Ze som sa mu
venoval 15 rokov. Prvé Uspechy zacali postupne prichadzat.

Budoval a viedol som timy niekolko tisic ludi. PriSiel vS§ak okamih,
ked som zacal narazat na pomysleny strop, cez ktory som
nevedel dostat. Nie a nie zvySovat vysledky. Vedel som, Ze sa

to musi nejak dat, len som nevedel ako. A vtedy sa to stalo. Nova
etapa médjho zivota.

PriSlo mi do zivota NLP (Neurolinquistické programovanie) a to mi
otvorilo absolUtne neuveritelné moznosti.

Nové vitazstva ale aj velké pady.Tam kde Silvova metdda
nestacila, NLP techniky si hravo poradili.

V roku 2004 som sa oZenil s mojou Zzenou Evou, nasledne sa nam
narodil prvy syn a moj svet sa Uplne zmenil.

V roku 2007 dostal ponuku spolupodielat sa na rozbehnuti firmy

v Rumunsku.

Tu ma ¢akala naozaj zaujimava lekcia. Najprv zavratny uspech

a nasledne, v doésledku legislativnych zmien a ekonomickej krizy
tvrdy pad. Nebolo na vyplaty. VSetko krachovalo. Takmer sme
ostali na ulici s celou rodinou a aby toho nebolo malo, ochorel mi
aj syn.

Kapitola Rumunska mi otvorila v mnohom o¢i. Priznam sa, ze
keby som vtedy nemal za sebou mentalne tréningy, NLP,
pravdepodobne by som skoncil na anitdepresivach. Nakoniec
sa ukazalo, ze tieto udalosti ma eSte viac zocelili.

Po navrate na Slovensko v roku 2010 som viedol NLP institut a
popritom som spolupracoval s lekarmi pri budovani spolo¢nosti
zaoberajucou sa zdravym a doplnkami vyzZivy.

Rozhodol som sa, ze mimo firemnych tréningov zaénem
organizovat aj tréningy pre verejnost. Nechal som si pripravit
webovU stranku. Bol som v tom, Ze ak ju mam, to stad&i. Ze
sa l'udia na mo6j seminar pohrnu.

Viete ako to dopadlo? Fiaskom. Na mdj prvy seminar
o komunikacii prisli traja platiaci l'udia.

Mal som napad a vedel som, ¢o chcem. Vedel som aj aku
stratégiu zvolit, ale nepoznal som l'udi, ktori by mi ju pomonhli
zrealizovat po technickej stranke.
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Preto som hl'adal niekoho, kto tuto ¢ast zastresi, aby som sa ja
mohol do hibky zameriavat na to, o bola moja oblast expertizy.
A to je osobnostny rozvoj, NLP a rast l'udi.

V roku 2012 som sa prvy krat stretol na spoloénom obede

s Davidom KirSom. Bolo to vynimo¢né stretnutie. Ja som mu
hovoril o mojich zivych tréningoch a on mne o onlinovom svete.
Pacili sa mi jeho jedine¢né vizie, ktoré uz dnes su realitou.
Dodnes je pre mna velkou inSpiraciou a stale sa s nim radim

o onlinovom svete.

Vtedy sa v Ceskej republike pripravovala déchodkova reforma

a kedze som s podobnymi reformami mal uspe$né skusenosti,
tak som sa na tuto prilezitost chcel pripravit uz aj cez online svet
a vytvoril som projekt historicka prilezitost.cz.

Nikto koho som vtedy poznal mi nevedel vytvorit plnohodnotny
automaticky online systém (Sablonu na videa, ¢lensku sekciu a
to uz nehovorim systém na automatické vystavovanie faktur).
Nasledne na to David ako na zavolanie vytvoril jeho platformu
smartemailingu, fapi a $abldnu na tvorbu &lenskej sekcie.

Vitedy som bol jeden z prvych, kto si zakupil komplet bali¢ek

od Davida aj ked bol eSte vo faze nastavovania a ladenia. Nemal
som v podstate inU moznost :) a dodnes som rad, ze som sa
vtedy tak rozhodol. David velka vdaka, Zze si mal tU odvahu sa
do toho pustit a zrealizovat tak naroény projekt.

Natocili sme prvé tri videa do Casti zdarma. MozZete si byt isty,

Ze ich technicka kvalita nebola zZiadna slava (ziadne svetla, ziaden
klopovy mikrofén ....) Vedel som, ze ak by som to chcel mat

na 100% tak to nikdy nespustim.

Nakoniec to dopadlo tak, ze som uvolnil len ¢ast s videami
zdarma. Dévod? Pretoze vyvoj reformy nadobudol Uplne iny smer,
ako sa oCakavalo. Biznisovo jednoducho nemalo vyznam sa to
doho pustit. Naviac videa zdarma videlo len vel'mi malo ['udi.

A to aj napriek tomu, Zze som chcel dat vediet o tejto prilezitosti
¢o najvacsSiemu poctu l'udi.

Myslel som si, ze mi k Uspechu stacia iba nastroje, hodnotny
obsah a ni¢ viac nepotrebujem. Ze internet to spravi sam. Slova
ako PPC reklama, facebookova reklama, afiliate partner,

a remarketing mi vel'a nehovorili. A vysledok?

Pre mna to vtedy znamenalo minus 5.000 EUR.

Znova okamih, kedy by to mnoho l'udi zabalilo a povedali by si:
"ved'to nefunguje!”.

Ja som vedel, Ze to funguje, len tam bolo zopar “LEN”.

Nevhodné na¢asovanie, zmena vyvoja trhu, mala databaza
kontaktov, moja nedostato¢na technicka znalost a o¢akaval
som rychly vysledok vdaka internetu.
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Premyslal som ¢o dalej. Vedel som, Ze internet je buducnost.
Moja vasen su vSak zivé tréningy, kde je kontakt so zakaznikom
uplne iny ako cez video alebo web stranku. Lenze ak robim
nejaky tréning len jeden krat za rok a je kapacitne limitovany,
tak mnoho l'udi sa tam ani nedostane.

Mysli, konaj, zbohatni

Sucastou mojej stratégie na projekt dochodkovej reformy bolo aj
pisanie e-booku. LenzZe som ho nikdy nezverejnil ale podklady mi
zostali. Bolo mi I'Uto tie informacie nechat len tak a rozhodol som
sa, ze napiSem knihu a vhodné materialy pouzijem do knihy.

A tak v roku 2013 vznikla kniha Mysli Konaj Zbohatni.

Mat skvely produkt alebo sluzbu nestaci ak neviete AKO ju
predat, ¢o najvacSiemu mnozstvu zakaznikov. Ako ju vhodne
odprezentovat vaSej cielovej skupine. Vedeli ste, Ze ro¢ne sa vyda
v Ceskoslovensku nie&o cez 30.000 titulov? Ale len nie¢o do 50

z nich sa stane skutoénym bestsellerom, ktorého sa preda viac
ako 10.000 ks.

Ak sa chcete medzi nich zaradit bud’ mate uz vybudované skvelé
meno, alebo si musite pomoct vhodnymi stratégiami. Inak vasa
kniha zapadne prachom vo vitrinach knihkupectiev.

A tak som si zacal este viac uvedomovat dolezitost informacnych
technologii, online sveta a predajnych stratégii cez internet.

KedZe mi technicka stranka nebola blizka, za¢al som este
intenzivnejSie hl'adat l'udi, ktori su v tom “ako doma” . Aby som
sa ja mohol naplno venovat tomu, ¢o som vedel najlepSie. Davat
pridanu hodnotu l'udom a pomahat im zlepsit ich Zivoty.

Skuto¢ny vs ONLINE svet

Netrvalo to tak dlho a uz v roku 2013 som sa spoznal s Erikom
Hoffmannom, ktory mi ponukol pomoc na intezivnejSie vyuzivanie
stratégii v on-linovom svete a Uspesne sme spolupracovali na
mnohych dalSich projektoch.

Zacalo to vytvorenim stratégie na predaj mojej knihy, ktora sa
v priebehu 2 tyzdnov zaradila na najva¢Som internetovom
knihkupectve Martinus medzi najpredavanejsie.

Dodnes sa jej predalo uz okolo 20.000 ks. Samozrejme, znaény
podiel predaja bol prave vdaka internetu.

Svoj zamer pomoct ¢o najvacsiemu podétu l'udi som potom v roku
2014 podporil aj online programom Klub Andyho Winsona.

A prave tento program bol prelomovy. Do klubu sa vtedy
prihlasilo 530 I'udi. Do dnes sa ich pocet zvysil o dalSich 234
¢lenov. Mame aj ¢lenstvo VIP alebo Diamond. S ¢lenmi tu
pracujeme intenzivnejSie. Mame Specialne tréningy, mastermindy
a individualne koucingy.
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V roku 2015 sme ako sucat klubu Andyho Winsona vydali vliastnu
CASHBACK kartu, s ktorou je spojené pre ¢lenov mnozstvo
vyhod a benefitov.

15 rokov som posobil v oblasti finanénictva, niekol'ko rokov

za sebou som organizoval tréning Tajomstvo Mysle Bohatych,
napisal som knizny bestseller Mysli Konaj Zbohatni, tak uz si to
v kone¢nom désledku priam vyzadovalo urobit aj online program
zamerany na peniaze.

V roku 2015 vznikol online kurz Makac¢ verzus Bohag, ktory sme
natacali v Dubaji a patri medzi najuspesnejSie projekty celej
Akadémie Andyho Winsona. Zaroven sa stal najuspesSnejSim
slovenskym online programom.

Ucim v nom ludi zakladom finanénej gramotnosti. Davam im tipy,
ako sa stat finan¢ne nezavislymi. Burame spolocne ich zauzivané
vzorce myslenia, ktoré im brania byt bohatymi.

Predchadzal mu pomerne podrobny prieskum, do ktorého

sa zapojilo nie¢o cez 1800 'udi, a ten nam posluzil prave na to,
aby sme vedeli do akého detailu mame ist v suvislosti s obsahom
programu.

Preco robim také tréningy ako robim?

Na vysokej Skole som si uvedomil jednu zasadnu vec. Profesori
nam prednasali UZzasny obsah, ale nezazivnou formou. Bez
usmevu. Pomoécok. Bez prikladov. A prave to odprezentovanie

je vel'mi klucové. Na to, aby si ini zapamatali vas obsah
potrebujete zvolit spravnu formu.

Keby tu platilo, Ze prax z vas robi majstra, tak najlepsi re¢nici
sveta by boli prave ucitelia. Ale nie je to tak.

Moje najvacsie vyzvy, alebo ¢o by som chcel odovzdat ludom na
Slovensku

Slovensko a Cesko. Prave tu je momentalne moja najvacsia
klientela. Mojim cielom je vS8ak pomahat ¢o najvacsSiemu poctu
ludi a vytvarat nadalej programy pre vzdelavanie. Naucit ich, ako
pouzivat vo svoj prospech to, ¢im je kazdy z nas obdareny. Aby
ludia s lahkostou znasali nastrahy dnesnej doby. Aby sa naugili
byt Stastni a spokojni. Aby boli schopni dosiahnut to, po ¢om
tuzia. Aby bolo ¢o najvacsie mnozstvo ludi sebestaénych. Aby
nasli cestu ako vytvarat lepSie vztahy. Podelit sa s nimi o stratégie
zarabania penazi a hospodarenia s nimi. Je pre mna velkou
tuzbou vyraznym spdsobom ovplyvnit kvalitu vzdelavania

v nasich krajinach.

Toto vSetko by sa mi v§ak nepodarilo naplnit bez skvelého timu
mojich kolegov z Akadémie osobnostného rozvoja Andyho
Winsona.

S Uctou k VaSej jedine¢nosti

Andy Winson
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Andy Winson

Moje znacka: Akadémia osobnostného rozvoja Andyho Winsona

Som mentorom a kou¢om v oblasti objavovania l'udského potenialu. To ¢o robim, vnimam ako svoje
poslanie. Ked vidim, ako ludia v sebe objavuju nekoneénu vnutornu silu. Ked dokazu s 'ahkostou
prekonavat naro¢né Zivotné prekazky. Ked spolo¢ne objavujeme ich talenty a danosti. To je to, prec¢o
pomaham [udom dosahovat ich ciele uz viac ako 20 rokov.

MUj obor je: Osobnostny rozvoj

Prodal jsem info produkty za K&: 16 189 855,-

Pocet kontaktu v databazi: 50 000

Pocet FB fanousku: 18 000

Mé aktualni top produkty jsou:

- online tréning Makac vs. Boha¢ Premium
- kniha Mysli, Konaj, Zbohatni
- celoro¢ny online tréning Klub Andyho Winsona

- Zivé tréningy: Tajomstvo mysle bohatych, Majster Predaja, Mysli konaj zbohatni nazivo, Objav svoju
silu, Majster Komunikacie, Majster Pédii, Télo ako Dékaz, NLP Premiere New Code Certification

Muj web: www.andywinson.sk
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Diky, Ze jste docetli az sem. Véfim, Ze vas pfibéhy inspirovaly a snad i podpofily ke sdileni vaseho
talentu se svétem :)

Rad bych vas ted pozval do svého nového projektu; PRODEJ SVUJ TALENT, abyste i vy mohli uz
letos zaéit prodavat své informaéni produkty, kurzy, konzultace, rady a know-how online a stali se
experty a uznavanymi autoritami ve svém oboru.

Pridejte se na: www.prodejsvujtalent.cz

- David Kir$, autor projektu Prodej sv(j talent

PRODEJ SVUJ
TALENT
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